Oratorie B I Kaverin, I V Demidov Oratorie Recomandat de Centrul Educațional și Metodologic „Manual Profesional” ca suport didactic pentru studenții instituțiilor de învățământ superior care studiază în specialitățile umaniste și sociale ( ) yoon și ti și ni t y Moscova „ UDC ( ) BK , ya K Recenzători: dr fiyus științe, pr - Vocabularul cu o gamă nelimitată de utilizare constă în cuvinte utilizate în mod obișnuit care, în anumite condiții sociale, ar trebui să fie înțelese de toți subiecții unei limbi date în toate cazurile: pâine, familie, grădină, oraș, caiet, școlar, ger, doctor , lună, pasăre , dragoste, putere, prietenie etc Dicționarul folosit în mod obișnuit -Mult mai dificilă este situația cu percepția cuvintelor limitate! domenii de utilizare Este numit astfel pentru că absolut toată lumea nu poate și nu ar trebui să o înțeleagă Conceptele unei sfere limitate de utilizare formează, în primul rând, aparatul categorial al unei anumite științe sau activități profesionale Profesionalismele se numesc cuvinte;) și expresii folosite de oameni de aceeași profesie (avocați, jurnaliști, medici, programatori, dulgheri) , mineri etc ) În cele mai multe cazuri, ele nu aparțin denumirilor oficiale, legalizate Ele se caracterizează prin detalii deosebite în desemnarea conceptelor speciale, instrumentelor, proceselor de producție, materialelor Așadar, avocații fac distincție între zeci de infracțiuni sau de aplicare a legii, exprimate în concepte Multe dintre cuvinte și expresii sunt consacrate în reglementări specifice, iar mulți termeni speciali sunt folosiți numai în discursul colocvial al profesioniștilor din domeniul juridic În același timp, cuvintele profesionale sunt adesea asociate nu cu un sens și conținut exprimat rațional, ci cu o percepție senzorială a situației și a discursului în sine, ele sunt mai aproape de jargon, vorbire non-literară Cuvintele-profesionalismele din științe sunt definite mai precis în termeni de sens și sens Sunt preferate pentru prezentarea orală și textul scris, pot fi de neînțeles pentru o mare parte a audienței, dar sunt utilizate în cea mai mare parte doar de profesioniști Utilizarea aparatului conceptual al științei contribuie la inteligibilitatea vorbirii pentru specialiștii dintr-o anumită ramură a științei, vă permite să explicați cuprinzător și profund subiectul (tema) discursului Puritatea sa este strâns legată de inteligibilitatea vorbirii, adică absența cuvintelor de prisos, cuvinte-buruieni, cuvinte-paraziți Ele devin astfel în vorbirea vorbitorului datorită utilizării lor frecvente, necorespunzătoare Din păcate, mulți introduc în mod activ „cuvinte preferate” în discursul lor: „ca să spunem așa”, „să spunem asta”, „înseamnă”, „aici”, „de fapt”, „vedeți”, „clar”, „da”, „deci”, „înțelegi”, etc Acest lucru face o impresie neplăcută asupra celorlalți optsprezece Capitolul Cuvintele-buruieni, cuvintele-paraziții nu poartă nicio încărcătură semantică și nu posedă normativitate Ele pur și simplu înfundă discursul vorbitorului, îngreunează perceperea, distrag atenția de la conținutul enunțului În plus, cuvintele suplimentare distrag din punct de vedere psihologic ascultătorii care, de exemplu, încep să numere numărul de astfel de cuvinte într-o prezentare orală Cuvintele cu buruieni apar în discursul nostru din cauza entuziasmului în timpul unui discurs sau a incapacității de a gândi deschis, public, selectați rapid cuvintele potrivite pentru a ne încadra gândurile Sărăcia unui vocabular individual obligă, de asemenea, să recurgă la cuvinte nebunești și fraze de neînțeles Îngrijirea purității vorbirii îmbunătățește calitatea activității vorbirii Concizia discursului Concizia este absența a tot ceea ce este secundar, care nu are legătură cu conținutul De aceea, un discurs saturat de material relevant și prezentat într-o (]yurma) interesantă poate fi perceput ca fiind scurt, deși nu va fi așa din punct de vedere al timpului Bogăția limbajului Vorbim despre o varietate de mijloace lexico-frazeologice și gramaticale Atrăgând resursele unei anumite limbi, folosind o varietate de tehnici de prezentare, vorbitorul crește interesul publicului și îi păstrează atenția asupra discursului Bogăția și diversitatea, originalitatea vorbirii vorbitorului sau scriitorului depind în mare măsură de cât de mult își dă seama care este originalitatea limbii materne, bogăția ei Limba rusă este una dintre cele mai dezvoltate limbi din lume, cu cele mai bogate tradiții orale și scrise Bogăția oricărei limbi este determinată, în primul rând, de bogăția dicționarului Bogăția lexicală a limbii ruse este reflectată în diferite dicționare lingvistice Astfel, „Dicționarul limbii slavone și ruse bisericești”, publicat în , conține aproximativ mii de cuvinte IN SI Dal a inclus peste de mii de cuvinte în Dicționarul Marii Limbi Ruse Vie Dicționarul modern al limbii ruse, publicat în patru volume în - , conține aproximativ de mii de cuvinte Care este vocabularul unei persoane? Este foarte dificil să răspunzi la această întrebare fără ambiguitate Unii cercetători consideră că vocabularul activ al unei persoane moderne nu depășește de obicei - mii de cuvinte diferite, dar, potrivit altora, ajunge la - mii de cuvinte Reprezentanții științelor umaniste sau creativității literare pot avea un vocabular mare De exemplu, A S Pușkin a folosit peste de mii de cuvinte în lucrările și scrisorile sale (în analiză au fost luate cuvinte repetate Discursul public ca tip de comunicare orală nouăsprezece unul) și a folosit jumătate din aceste cuvinte doar o dată sau de două ori Aceasta mărturisește bogăția excepțională a vocabularului genialului poet În același timp ca Pușkin a folosit cu acuratețe și cu originalitate artistică și estetică cuvinte omonime De exemplu, dintre cele treisprezece semnificații de bază ale cuvântului „lume” el a folosit aproximativ zece Să dăm informații despre numărul de cuvinte ale altor scriitori și poeți: Yesenin - de cuvinte, Cervantes - aproximativ mii de cuvinte, Shakespeare - aproximativ mii de cuvinte (conform altor surse - aproximativ de mii de cuvinte), Gogol - aproximativ mii de cuvinte Și vocabularul unora este extrem de sărac Nu e de mirare că I Ily]) și E Petrov în celebrele „Doisprezece scaune” au ridiculizat canibalul Ellochka, care s-a descurcat cu doar treizeci de cuvinte Aceste cuvinte au fost suficiente pentru ca ea să vorbească cu rudele, prietenii, cunoscuții și străinii Nu este greu de imaginat cum a fost acea interacțiune Vorbitorul sau scriitorul trebuie să aibă un vocabular suficient pentru a-și exprima gândurile clar și clar Este important să ne îngrijim constant de extinderea acestui stoc, să încercăm să folosim toată bogăția limbii materne, care este determinată în primul rând de bogăția semantică a cuvântului, adică ambiguitate Cel mai adesea în vorbire se realizează unul dintre sensurile cuvintelor polisemantice;) Dacă ar fi altfel, atunci oamenii de multe ori nu s-ar înțelege sau s-ar înțelege greșit Cu toate acestea, polisemia poate fi folosită ca metodă de îmbogățire a conținutului vorbirii Un interes deosebit sunt cazurile în care sunt luate în considerare două sensuri ale unui cuvânt Acest lucru este stipulat și subliniat în mod special, intrigă ascultătorul sau cititorul, forțându-i să se gândească la conținutul ulterioară al textului De exemplu, este greu de înțeles imediat expresia: „Președintele s-a ferit de poporul său atât la figurat, cât și la propriu” sau „Extrema dreaptă a fost prima care a încercat să pună steagul în buzunar Să buzunați nu numai la figurat, ci și la propriu Cum a putut președintele să se izoleze de popor în sensul literal? Și astfel încât și-a „baricadat reședința ca pe o cetate” Ce zici de portabil? Președintele „nu reprezintă interesele cetățenilor” Analizând a doua propoziție, este important de reținut că în dicționarele explicative ale limbii ruse, cuvântul „buzunar” are un singur sens figurat - „a lua în stăpânire pe al altcuiva, a însuși” Cuvântul nu are alt sens Cum poate un partid să pună în buzunar un steag în sens literal? Următorul text rezolvă confuzia Se pare că membrii partidului poartă eșarfe cu imaginea drapelului statului în buzunarele redingotei Capitolul va Extinderea volumului semantic al cuvântului îi conferă un nou sens, pe deplin motivat de structura de formare a cuvântului Emoționalitatea și claritatea vorbirii Raționalul și senzualul, care sunt într-o unitate cu o persoană, nu pot fi rupte într-o prezentare orală Acest lucru poate fi realizat prin utilizarea pe scară largă a vizibilității Constă în atragerea de materiale didactice, referindu-se la exemple, experiența publicului în sine În același timp, emoționalitatea prezentării conținutului vorbirii este susținută de activarea vederii și a auzului ca principale canale de percepție senzorială a informației Vioicitatea prezentării discursului Vioicitatea prezentării este expresivitatea vorbirii, absența tiparelor, a clișeelor în ea Ea implică utilizarea cuvintelor și a expresiilor vii ale limbajului literar în discurs Expresivitatea vorbirii este incompatibilă cu utilizarea dialectului, colocvial, a cuvintelor argou și a argoului, precum și a cuvintelor abreviate de neînțeles (abrevieri) Expresivitatea vorbirii, proprietățile și trăsăturile sale pot trezi sentimentele oamenilor și gândurile lor, pot menține o atenție sporită și pot trezi interesul pentru ceea ce se spune sau se scrie Aceste trăsături ale structurii vorbirii dau motive să o numim viu și expresiv Expresivitatea vorbirii este asociată cu astfel de caracteristici ale structurii sale care mențin atenția și interesul ascultătorului sau cititorului Unul dintre motivele vioicității vorbirii este situația comunicării După cuvintele folosite, intonațiile, stilul, vivacitatea și expresivitatea discursului profesorului nu coincide, de exemplu, cu vivacitatea și expresivitatea discursului unui vorbitor politic Zonele structurale ale limbii servesc, de asemenea, drept bază importantă: pot exista expresivitate a pronunției, expresivitate accentologică, expresivitate lexicală și derivativă Următoarea considerație generală este adevărată: expresiv în vorbire este tot ceea ce iese în evidență semantic, intonațional sau mimică motor față de fundalul general al vorbirii obișnuite Există mai multe condiții de care depinde expresivitatea vorbirii vorbitorului Prima condiție este independența de gândire a autorului discursului Dacă gândești doar după o fișă, dar simți după un șablon și un standard, să nu fii surprins că gândirea și sentimentul stereotip nu permit răspândirii timide de expresivitate A doua condiție este indiferența, interesul autorului discursului pentru ceea ce spune sau scrie despre, în ceea ce spune sau scrie și pentru cei pentru care vorbește sau scrie Discursul public ca tip de comunicare orală A treia condiție este o bună cunoaștere a limbii materne, a posibilităților ei expresive O astfel de cunoaștere este rareori obținută fără ajutorul științelor limbajului și a unei lungi practici de vorbire și pregătire a textelor scrise De asemenea, este important să cunoaștem despre sunete și posibilitățile lor expresive, despre stres și proprietățile sale expresive, despre cuvinte și impactul lor asupra expresivității vorbirii A patra condiție este o bună cunoaștere a proprietăților și caracteristicilor stilurilor de limbaj Fiecare dintre ele își lasă amprenta pe grupuri și straturi separate de mijloace lingvistice, care capătă caracterul celor colorate stilistic Colorarea emoțională și stilistică a mijloacelor de limbaj oferă autorilor de discursuri mari oportunități de a-și spori expresivitatea vorbirii A cincea condiție este formarea sistematică și conștientă a abilităților de vorbire Trebuie să înveți să-ți controlezi vorbirea, să observi ce este expresiv în el și ce este stereotip și gri Abilitatea de autocontrol este necesară oricărei persoane dacă dorește să-și îmbunătățească treptat vorbirea Mijloacele expresive ale limbajului sunt uneori reduse la forme expresive - căi și figuri Dar expresivitatea poate fi întărită de unitățile de limbaj de toate nivelurile sale - de la ortoepie la sintaxă și stilistică Chiar și un singur sunet, precum și combinațiile lor, pot oferi un discurs expresiv Sistemul lexical al limbii este complex și multifațetat Posibilitățile de actualizare constantă a principiilor în vorbire, metode de combinare a cuvintelor preluate din diverse grupuri în cadrul întregului text, conțin posibilități de actualizare a expresivității vorbirii Posibilitățile expresive ale cuvântului sunt susținute și sporite de actualizarea semanticii sale Este de obicei asociat cu hem, care poate fi numit asociativitatea gândirii figurative Aceste asocieri depind în mare măsură de experiența anterioară de viață a ascultătorului sau cititorului și de caracteristicile psihologice ale activității gândirii și conștiinței sale în ansamblu De reținut: un discurs gri plin de clișee verbale nu evocă asocierile necesare în mintea ascultătorilor Este puțin probabil ca o persoană care abuzează de expresii standard să poată excita ascultătorii, să-i convingă de ceva, să-i influențeze O frază stereotipată, năucită este înstrăinată de ascultători, nu le oferă posibilitatea de a pătrunde în esența afirmației În plus, vorbirea săracă, slabă din punct de vedere lingvistic este percepută ca o caracteristică negativă a vorbitorului, indicând cunoștințele sale superficiale, cultura scăzută a vorbirii și vocabularul insuficient Dar principalul lucru: sărăcie, plictiseală, monoton Capitolul Diversitatea limbii este asociată cu sărăcia, oboseala și gândurile neoriginale ale vorbitorului sau autorului textului scris Adecvarea vorbirii, i e respectarea acesteia cu scopurile și obiectivele vorbirii în public, caracteristicile audienței etc Astfel, separând vorbirea orală de alte tipuri de vorbire, teoria oratoriei o consideră ca subiect de studiu În acest caz, analiza structurală a discursului public este de mare importanță Structura discursului retoric public Discursul public ca tip de activitate umană este interacțiunea dintre autor (subiect) și public (obiect) Autorul discursului folosește în același timp definiția formei de interacțiune cu publicul, mijloace, metode etc Dacă sunt prezentate ca un element independent al procesului de interacțiune dintre autor și public, atunci apare așa-numitul „triunghi retoric (oratoric)” Autor Mesaj pentru public >- Autorul unui discurs retoric public este persoana care se adresează publicului și îl convinge să ia o anumită poziție, să accepte o decizie propusă sau să ia o acțiune Un autor care vorbește publicului, rostind un discurs public, este numit orator (din latină orare - a vorbi) Succesul vorbirii în public este determinat în mare măsură de nivelul de pregătire și de pricepere a vorbitorului Principalele premise pentru succesul său sunt competența în problemele prezentate și competența impecabilă în oratorie: capacitatea de a pregăti un discurs în conformitate cu cerințele generale pentru vorbirea în public, legile logicii, psihologiei, pedagogiei și stilului; mod de a rămâne liber pe podium, posesia vocii, a gesturilor și a expresiilor faciale Importanța gestionării cu încredere Discursul public ca tip de comunicare orală audiență, să răspundă cu succes la întrebări, să conducă o discuție, dezbatere Cunoștințele, abilitățile și abilitățile oratorice sunt dobândite în procesul de învățare și ca urmare a muncii asidue, a practicii constante Al doilea element al prezentării orale este publicul Audiența unui discurs retoric public este un grup de oameni cărora autorul le adresează apelul său Cuvântul „audiență” (din latinescul auditoro-gishp - un loc pentru ascultare) a fost folosit inițial doar în sensul său direct, pentru a desemna o sală sau o sală de studiu în care se susțin prelegeri, rapoarte etc De-a lungul timpului, a început să fie folosit în sens figurat, ca desemnare colectivă a celor care ascultă discursul vorbitorului După gradul de organizare și omogenitate, publicul poate fi de diferite tipuri: I) o masă organizată de oameni adunați pentru a se aduna la o întreprindere, la un loc de studiu, de reședință etc ; ) o echipă convocată pentru a discuta o problemă specială; S) o mulțime, care este un grup mai mult sau mai puțin semnificativ de oameni, adunați special sau accidental, care arată atenție la un fapt, incident etc Există, de asemenea, public potențial și real Audiența potențială este întregul set de ascultători care are oportunități obiective de a se implica în procesul de comunicare, iar audiența reală este acea parte a audienței potențiale care realizează această oportunitate De exemplu, audiența potențială a președintelui țării este formată din toți cetățenii care îl susțin, l-au votat Acesta este electoratul președintelui Adevărata audiență este formată din acea parte a cetățenilor care s-au întâlnit cu el, i-au ascultat discursul Există, de asemenea, o înțelegere a publicului primar și secundar Audiența principală este cea pe care vorbitorul îl afectează în mod direct Publicul secundar include așa-numitele grupuri de discuții informaționale, în care unul sau altul ascultător acționează ca un „releu” de informații obţinute prin ascultarea unui discurs public Orice vorbitor se străduiește să transmită audienței întregul conținut al discursului său Scopul oricărei vorbiri în public se rezumă în cele din urmă la influențarea audienței În acest caz, luarea în considerare a calității unui anumit public are o importanță nu mică: a) mărimea audienței; b) gradul de omogenitate a acestuia în ceea ce privește studiile, apartenența profesională; c) locul întâlnirii; d) cunoașterea prealabilă a audienței despre tema discursului; e) interesul publicului; e) gradul de organizare a acestuia; g) ora întâlnirii cu publicul etc De exemplu, o sală de judecată este un anumit număr de persoane într-o sală de judecată Capitolul sedaniya care participă la examinarea cazului sau sunt interesați de nm Se obișnuiește să se diferențieze componența audienței judiciare în funcție de țintele și atribuțiile persoanelor din sala de judecată Pe această bază, audiența judiciară este formată din următoarele grupe; • participanți profesioniști la proces (instanță, procuror, avocat) care participă la examinarea cauzei în virtutea atribuțiilor profesionale și procedurale care le revin; • membri ai publicului (procuror, apărător, reprezentanți ai organizațiilor obștești) care își îndeplinesc atribuțiile funcționale sau morale în instanță; • alți participanți la proces care sunt interesați de mersul și deznodământul cauzei sau asistă la examinarea acestuia (inculpat, victimă, reclamant civil, inculpat civil, martori, experți, traducător etc ), prezenți la ședința de judecată pentru a proteja interesele lor sau îndeplinesc îndatoririle procedurale care le sunt atribuite de lege; • publicul care s-a prezentat la instanță din diverse motive și motive, dar uniți prin interesul lor în procesul cauzei în cauză Practica arată că acest grup de audiență judiciară este rareori omogen ca compoziție De regulă, omogenitatea are loc numai în ședințele de judecată de vizită, când cauza este judecată, de exemplu, la locul de muncă Atunci când analizează un caz de către o ședință permanentă a instanței, unii ascultători vin în instanță pentru a-și „aclama” rudele, prietenii, cunoștințele, alții pentru a învăța ceva nou, alții pentru a afla cum se soluționează cazurile de infracțiuni, al patrulea doar a asculta difuzoarele etc d >- Apelul este al treilea, deși nu elementul subiect-obiect al discursului public Apel – acestea sunt tezele pe care autorul le oferă audienței și acele argumente cu care convinge publicul de adevărul tezelor sale și de falsitatea celor opuse sau contradictorii Deci, atunci când comunică cu audiența judiciară, vorbitorul încearcă să se asigure că instanța este de acord cu argumentele sale și își fixează consimțământul în verdict sau decizie și, prin urmare, este important ca vorbitorul să „aprindă” audiența cu ideea sa principală Pentru ca un apel să-și atingă scopul, acesta trebuie să fie informativ și interesant pentru public, sistematizat corespunzător toate elementele sale de conținut trebuie să fie legate logic între ele Una dintre condițiile succesului contestației este formularea corectă a temei viitorului Discursul public ca tip de comunicare orală discurs: trebuie să fie simplu, cât mai concis și relevant în conținut Recursul are o structură internă proprie, ale cărei elemente sunt, de regulă, introducerea, partea principală și concluzia Introducerea este o scurtă parte a discursului, dar este de mare importanță pentru asigurarea succesului unui discurs public Scopul introducerii este de a atrage atenția publicului Tehnicile care permit acest lucru includ: observații introductive, o declarație a scopului specific al discursului, o prezentare generală a principalelor secțiuni ale discursului, focalizarea atenției ascultătorilor asupra complexității și relevanței problemei etc În partea principală, ideea principală a discursului este formulată și dezvăluită Poate fi dat la începutul părții principale dacă discursul este destinat unui ascultător neutru sau dezinteresat Dacă ascultătorul este interesat, atunci ideea principală este Kokhtev N P Retorică: manual, manual - M „ S — Fiecare membru al aristocrației feudale dispunea după bunul plac de sclavii săi și parțial de ticăloșii săi Nu a existat nicio cale de atac împotriva lui; apelul la vasali a apărut mai târziu, în secolul al XIII-lea În plus, nu avea prevederi legale generale: fiecare fântână avea dreptul său, conform unei cunoscute expresii franceze Proprietarul judeca după tradițiile și obiceiurile localității sale, iar aceste obiceiuri nu-și protejează supușii de arbitrariul său Deja în aceasta au fost multe greutăți pentru oameni, care nu și-au găsit dreptate și protecție nicăieri Citind colecții de obiceiuri franceze compilate în secolele al XVI-lea, al XVII-lea și al -lea, suntem frapați de o multitudine de detalii fără sens numărul diferitelor taxe vulgare, care, cu toate acestea, nu aduceau niciun beneficiu semnificativ proprietarului De exemplu, într-o posesiune a Franței de Est, țăranii erau obligați să se adune la o anumită oră în fața castelului stăpânului și să se bată în piept toată ziua, făcându-și grimase unii altora și arătându-și limba într-un prieten Capitolul Într-un loc, țăranii erau obligați să-i aducă proprietarului la un moment dat yaino, punându-l pe o căruță trasă de boi Kokhtev N N Retorică: manual, manual - M „ - S — Considerăm că este un adevăr absolut imuabil că toți oamenii sunt creați egali, că Creatorul i-a înzestrat cu anumite drepturi inalienabile, inclusiv dreptul la viață, libertate și căutarea fericirii; că, pentru realizarea acestor drepturi, guvernele sunt instituite de oameni, având puteri cu acordul celor guvernați; că, dacă vreo formă de guvernare devine dăunătoare scopurilor indicate, poporul are dreptul să o schimbe sau să o desființeze și să înființeze un nou guvern bazat pe astfel de principii și să-și organizeze puterea în așa fel în care li se pare cel mai potrivit pentru securitate și fericire - Prieteni, uciși pentru oameni! Ai fost primul care ne-a rupt somnul, cu inițiativa ta ne-ai distrus îndoiala nedreaptă că poporul nostru este incapabil să inițieze mișcări politice Pacea fie asupra ta și veșnică amintire istorică a isprăvii tale dezinteresate ' Trăiască constituția democratică! Kokhtev N N Retorică: manual, manual - M „ - S Îți amintești cuvintele lui Isus? „Eu sunt cele șapte căi și adevărul și viața; nimeni nu vine la Tatăl decât prin Mine” (Ioan :b) De aceea apostolul Petru a spus oamenilor: „ și în nimeni altul nu este mântuire; căci este sub cer un alt nume, dat oamenilor, prin care trebuie să fim mântuiţi” (Fapte : ) În Isus, Dumnezeu oferă mântuirea tuturor Și El nu ne dă altă cale Foxy Discursuri / Traducere, articol, comentarii S I Sobolevsky: prefaţă L P Marinovici G A Koshsliko - M „ - S - Din motivul că că astăzi sărbătorim ziua de naștere a unui avocat, îmi aduc aminte de momente interesante din istoria elocvenței judiciare Odată, celebrul Plsvako a susținut că va apăra cu o singură frază un preot furător, a cărui vinovăție era evidentă Cu o intonație pătrunzătoare, a spus: „Domnilor! El ne-a iertat atâtea păcate în numele lui Dumnezeu, așa că de ce nu-i ierți un singur păcat? Și a fost achitat Avocații mi-au trezit întotdeauna favoarea cu cunoștințele despre o persoană, despre motivele și motivele acțiunilor sale, psihologia sa, precum și apărarea celor căzuți și acuzați nevinovați Și acum am ocazia să-i exprim asta proprietarului Discursul public ca furcă a comunicării orale acasă, care contribuie și el la această muncă, un sentiment de respect Vă mulțumesc pentru că ați apărat dreptatea pe acest pământ păcătos și, prin urmare, pentru că contribuiți la fericirea oamenilor Vă dorim prosperitate și fericire ție și familiei tale Staripskaya N Sărbătoare veselă Paine prajita - M - S - - Polska a trecut, deoarece mormântul lui Granovsky era închis De la el a venit tradiția universitară, pe care fiecare persoană educată rusă o simte și o poartă în sine Cu toții suntem, mai mult sau mai puțin, studenți ai lui Granovsky și ne înclinăm în fața memoriei sale pure, pentru că Granovski, nimeni altcineva, a creat pentru generațiile următoare de știință rusă prototipul ideal al profesorului A simțit de la început că numai printr-o luptă încăpățânată se pot duce prin grosimea vieții de atunci principiile sociale pe care a hotărât să le slujească S-a uitat în jurul său, și mai ales în publicul său, după forțe noi care ar putea fi pregătite pentru cauză În , anticipând o ovație plănuită de studenți, Granovsky, pe atunci profesor în vârstă de de ani, le-a spus elevilor săi în audiență că el și ei aparțin generației mai tinere, în mâinile căreia se află viața și viitorul Patriei mainile lor „Să ne salvăm pentru un serviciu grozav”, a spus Granovsky în încheiere Aceste cuvinte au exprimat punctul său de vedere asupra profesorului său, iar acest punct de vedere reflecta o înțelegere profundă a condițiilor înconjurătoare în care trăia societatea rusă Ar fi necesar să acționăm nu numai asupra gândului, ci și asupra stării de spirit și să pregătim agenții pentru viitor Granovsky și-a privit publicul ca pe o școală de educație civică Prelucrarea artistică a prezentării, patosul blând al profesorului l-au ajutat pe ascultător să fie transferat în domeniul ideilor socio-istorice, care în viitor, în figurile care cresc din ascultători, se vor aplica ele însele realității și înnobila aceasta Kiochevsky V O În memoria lui T N Granovsky // Retorică rusă: Cititor / Avt -comp BINE Graudina - M , - S - Voi pune greutatea cuvintelor tale bune în colțul inimii mele și ele mă vor încălzi Și în inima mea va fi mereu o piele de găină caldă Mulțumesc pentru că! Îți ridic un pahar, ca să fii mereu cu mine! Odată am decis să explorez proprietățile plastice și elastice ale vieții La început am stabilit o relație cu ea, care amintește de un meci de box, apoi am bătut, apoi ea, dar mai des ea, și am frecat locurile bătute și zdrobite Atunci am decis să zâmbesc lumii Și ce crezi? A început să-mi zâmbească Zâmbind, iubindu-i pe toată lumea și încercând să nu fac răni, am apăsat asupra lumii, iar aceasta mi-a cedat Mi-am dat seama că un pumn se întâlnește cu un pumn, un zâmbet întâlnește un zâmbet și că lumea are cea mai mare flexibilitate pentru relația dintre zâmbet și iubire Această descoperire m-a inspirat și Capitolul Vă propun un toast pentru zâmbetele și dragostea tuturor pentru toți Vă mulțumesc pentru felicitări, vă rog să acceptați dragostea mea reciprocă pentru voi Pentru sanatatea ta! Toasturi și discursuri de băut / Comp V D Kosvin - SPb , - S ' - ) Ziua Sfinților Părinți În curând, în curând Crăciunul Astăzi, în ajunul acestei sărbători luminoase, aș vrea să adresez cuvântul copiilor noștri ) Da, există o problemă: este prea târziu pentru ca programul nostru să fie difuzat Există cu adevărat astfel de copii care sunt încă treji la zece și jumătate? Este doar o rușine! ) Dacă există astfel de copii, atunci nu-i vom condamna astăzi, pentru că și ei vor să audă cuvântul păstorului adresat anume lor Și vom încerca să le oferim astăzi un mic cadou înainte de Crăciun ) Să-i rugăm pe copiii noștri ortodocși să se uite la propriile mâini, palme ca să nu fie îndoit nici un deget, ci toți întinși, toți erau drepti, ca niște lumânări Să ne uităm la palmele noastre Aha! Ei bine, m-am gândit așa: văd că un băiat le are uns cu dulceață, degetul mic și inelar se lipesc din dulceață de căpșuni Hm, totul e clar Deci, dar fata Mashenka se uită la mâinile ei Dintr-un motiv oarecare, palma ei este acoperită cu niște litere A scris ceva astăzi, sau ceva, în palmă? Ai studiat gramatica? Hm, uite cum Copiii merg la culcare cu mâinile nespălate Rușine și rușine! Cu toate acestea, sperăm că vor alerga imediat la baie și vor rezolva această problemă Dintr-o emisiune — Ei bine, băieți, pentru cei cărora împrejurările sub formă de bani nu le permit să se grăbească în străinătate, nu mai rămâne decât să plece din nou în țară trei ani la rând Cum m-a condus soacra mea săptămâna trecută Spud cartofi Eu - managerul unei firme non-export-import! Ce sunt eu pentru ea - vreun profesor universitar? Este posibil să le conduci pentru cartofi Știința nu va fugi Am adunat mai multă mâncare pe șoareci de laborator, astfel încât să nu se devoreze unul pe altul - și du-te o lună, băiete, nu te gândi la nimic Și trebuie să-mi abandonez conducerea, nu? De șase luni mă duc la obiceiuri aici, iar acum lasă totul - fugi și stropesc cartofi! Băieți! Situația pieței se schimbă în fiecare zi! Iată compania noastră, unde vă spun - vindem colanti Azi se încălzește - colanții au scăzut din preț Mâine se răcește - dresurile au crescut Și cum pot răspunde flexibil acestor colanți dacă stau cu lopata la o sută optzeci de kilometri de Moscova fără telefon, fără electricitate și canalizare? Și nu numai colanți - nu văd picioarele femeilor timp de trei săptămâni? În afară de soacra Mi s-au predat Concert live O S P -Studio - M - S - Pregătiți un discurs explicativ, descriptiv, de susținere sau narativ de cinci minute pe unul dintre subiectele sugerate Public jk^ii" ca tip de comunicare orală Subiecte explicative Metode de dresaj un câine Un lucru scump se va plăti de la sine Cum să păstrez bugetul familiei Ce înseamnă libertatea pentru mine Cum să aprind un incendiu Cum să conduc o mașină Modul greșit de a pescui loti Subiecte descriptive Activitatea mea preferată Activitatea mea preferată cea mai mică Moscova de la înălțimea dealurilor Sparrow Dispozitiv util Animalul meu de companie Cum mi-am sărbătorit ziua de naștere Subiectele campaniei Film de vizionat Poți să rupi acest obicei? Sfaturi pentru cumpărători O performanță care trebuie văzută Un quiche interesant Gândiți-vă la alegerea unei profesii bune Tinerii șoferi sunt lucruri periculoase de avut Teme narative Mister nerezolvat Studiile mele universitare Cele mai dificile momente din viața mea Rutina zilnică obișnuită După cum înțeleg teatrul Explorarea spațiului Cum îmi folosesc timpul liber Conversația Lista bibliografică Antologie de retorică rusă - M , Aria SL Discursuri și plângeri de apărare - I , Baeva O A Oratorie și comunicare de afaceri — Minsk Bezmenova NA Eseuri despre teoria și istoria retoricii - M , Vvedenskaya L A , Pavlova L G Cultura și arta vorbirii: retorică modernă - Rostov n/a, Ivankina N N Cultura discursului judiciar - M Ivankina N N Fundamentele elocvenței judiciare - M , Kisenishsky I M Discursuri judiciare în cauze penale - M , Leimer ian X Manual de retorică: Antrenamentul vorbirii cu exerciții — M Lvov M R Retorică: manual, manual - M , I Mikhailovskaya NS, Odinirv V V Arta vorbitorului de curte - M , Mikhalskaya A K Fundamentele retoricii — M Discursuri ale procurorilor - M , Discursuri ale unor avocați ruși celebri / Comp P M Zaharov, E P Cherkashin - M , Rozhdestvensky Yu V Teoria retoricii - M , Retorică rusă: Cititor - M , Soper P L Fundamentele artei vorbirii — Rostov n/a Elocvența judiciară a avocaților ruși din trecut / Comp Yu A Kostanov - M, capitolul , greci Ayussisy Peter și Pavei FUNDAMENTE ISTORICE ALE ARTEI GORBII Prin tine, diferență, identitate odihna și mișcarea sunt acele categorii necesare, fără de care nici o înțelegere și nici o vorbire rațională nu este posibilă Plgdioya Idealul casnic modern al stăpânirii vorbirii în public păstrează trăsăturile care l-au definit încă din antichitate Prin urmare, este recomandabil să începeți studiul fundamentelor oratoriei examinând originile unui astfel de ideal O caracteristică esențială a timpului prezent este apelul cercetătorilor și practicienilor autohtoni și străini la perioada de apariție, formare și înflorire a retoricii antice clasice Din vechii clasici retorici își are originea cultura verbală domestică Apariția și principalele etape în dezvoltarea artei vorbirii publice Primele lucrări sistematice despre teoria oratoriei au apărut în Grecia antică Apariția lor a fost asociată cu necesitatea de a exprima cu acuratețe și frumos gândurile în conversațiile filozofice și activitățile judiciare, în discursurile oamenilor de stat Perioada de glorie a culturii grecești antice în secolele V-IV î Hr reflectată în arta oratoriei De la mijlocul secolului al V-lea î Hr , au apărut primii retori Neliniștitul secol al V-lea î Hr a prezentat o persoană liberă ca un grup de energie și independență, care sunt posibile numai în cadrul unei societăți de sclavi și, astfel, a pornit pe calea unui ipoteism-trism, progresând în fiecare deceniu De aici acea pasiune incredibilă pentru cuvânt și admirație pentru puterea lui, care Fundamentele istorice ale artei vorbirii diferit qeKi-i La urma urmei, fiecare qeK izd | x: vle era renumit ca un vorbitor pasionat, iar poeziile homerice încă uimesc prin abundența și rostirea abil de discursuri Grecii, s-ar putea spune, absolutizează cuvântul, făcându-l stăpânul tuturor lucrurilor Apariția și dezvoltarea retoricii se datorează unui număr de circumstanțe În primul rând, nivelul atins de cultură spirituală a societății grecești antice Odată cu ascensiunea generală a vieții economice, aici au înflorit științele și artele, precum și activitatea judiciară Este nevoie de persuasiune cu un cuvânt în multe dialoguri și dispute, ciocniri între acuzatori și apărători în instanțe Frica de domnitor sau de pedeapsă, ignoranța sau forța brută lasă loc unor dispute și conversații în care nu sunt fundamentate doar problemele filozofice ale ființei, ci și soluționarea problemelor practice În această perioadă au fost înțelese sensul și puterea cuvântului Din antichitate, evaluările exacte ale activității vorbirii și semnificația cuvântului au ajuns până la noi Expresiile „strălucirea vorbirii”, „starea (teza - Ed ) a vorbirii”, „cel care învață să vorbească bine te învață să faci bine”, „se spune și se face”, „te rog, mai puține cuvinte”, „un tovarăș de călătorie vorbăreț înlocuiește trăsura de pe drum” iar altele sunt semnificative și astăzi Formarea și dezvoltarea deprinderii retorice, conștientizarea importanței sale s-a petrecut în strânsă legătură cu acele procese și tradiții culturale care erau caracteristice Greciei antice Dacă, de exemplu, istoria ca disciplină, filosofia și arta aveau o singură patronă - muza Clio, atunci elocvența se afla sub jurisdicția a trei zeițe deodată Aceștia au fost Peyto - zeița persuasiunii și două Eris - zeița disputei În al doilea rând, conținutul vieții politice și juridice a orașelor-politici grecești antice În multe dintre ele, democrația a stat la baza sistemului politic Adunarea Populară, Consiliul celor Cinci Sute, Tribunalul Popular - trei instituții ale statului, realizarea succesului în care a depins în primul rând de arta vorbirii O carieră politică, apărarea drepturilor cuiva sunt determinate de o pricepere pricepută a vorbirii, capacitatea de a influența ascultătorii, de a dovedi, de a convinge, atrăgându-le atenția în cel mai plăcut mod Discursul se dovedește a fi un instrument real și eficient pentru a dobândi faimă și avere Puterea cuvântului în viața politică este echivalată cu puterea fierului în război Judecăți „Legea este doar raționament, prescrie ce Losev A F Takho-Godi A A Platon: Biografie - M , - S Vezi: Kazachonok T G Gromyko I N Decret op p - Capitolul nobil”, „Nu există o astfel de lege care să fie convenabilă pentru toată lumea”, „Bunăstarea oamenilor este legea cea mai înaltă” ne-a venit tot din epoca antichității Ele mărturisesc clar stăpânirea vorbirii celor care le-au exprimat În al treilea rând, baza procesului judiciar antic era contradictorială: atât acuzatorul, cât și apărătorul au ținut discursuri, încercând să-i convingă pe judecători și pe cei prezenți că au dreptate A existat o adevărată „ordine socială” pentru capacitatea de a vorbi frumos și convingător, precum și pentru un anumit grup de profesori de retorică și compilatori de discursuri publice În această perioadă a apărut profesia de logograf, care i-a ajutat pe cetățeni să compună un discurs judiciar folosind regulile oratoriei și să vorbească cu acesta în procedurile judiciare În consecință, viața publică a Greciei Antice era de așa natură încât politicianul trebuia să vorbească în diferite consilii și la ședințe publice, comandantul - în fața armatei, o persoană privată - în fața instanței și a cetățenilor, precum și în sărbători, întâlniri amicale, comemorari, care erau destul de aglomerate În aceste condiții, elocvența devine necesară pentru fiecare cetățean liber al orașului-polis Apariția teoriei elocvenței este asociată cu Sicilia (secolele V-IV î Hr ), care făcea parte din granițele vag definite ale „Mării Grecie” În dezvoltarea și crearea retoricii, predând-o, rolul filozofilor, politicienilor și scriitorilor publiciști din Grecia antică este mare Să numim câteva nume Primul tratat de retoric cunoscut a fost al scriitorului și oratorului politic Corox din Sicilia (născut c î Hr ) posedă abilități strălucitoare de vorbire Datorită darului său oratoric, a reușit să devină șef al administrației republicii Cu toate acestea, părăsind atunci treburile publice, a deschis o școală a elocvenței Oratorul grec antic Lysias (născut c î Hr ), care a studiat la școala de elocvență a lui Corax, a scris discursuri comandate de clienții săi Discursurile sale sunt un exemplu strălucit al elocvenței judiciare a vremii Se disting prin persuasivitatea, raționamentul logic, simplitatea și strălucirea limbajului Sofiştii au avut o mare influenţă asupra lui Lisias El a scris un discurs strălucit pentru Socrate când a fost judecat pentru calomnie pentru nerespectarea zeilor Discursul l-a justificat în mod convingător pe Socrate în ceea ce privește conformitatea legală și frazele frumos construite Dar Socrate a respins-o, considerând-o poate inutilă, deoarece era convins de nevinovăția sa Lui Socrate i s-a părut și nu atât de filozofic, adică parcă nepotrivit A se vedea: Kazachetzh T G , Gromyko I N Decret op p - Fundamentele istorice ale artei vorbirii rangul lui)' filosof „Dacă discursul este excelent”, va întreba Lisias (Socrate), „atunci cum ți se potrivește Ea?” „Ei bine, mi-ar convine o mantie bogată sau sandale?” a răspuns Socrate Întemeietorul sofismului este oratorul grec antic Gorgias din Leontin în Sicilia (născut c î Hr ) Este considerat creatorul prozei „decorate” și unul dintre primele manuale de retorică El a putut să dovedească logic că nimic din ceea ce există nu există A raționat așa ceva: nimic nu există; dacă ceva există, este de necunoscut; dacă este cognoscibilă, atunci pentru alții este incomunicabilă și inexplicabilă Un contemporan al lui Gorgias și al nu mai puțin faimosul sofist Protagoras (născut c î Hr ) deține o zicală binecunoscută: Omul este măsura tuturor lucrurilor care există, că ele există, și a celor care nu există, că nu există Și astăzi te pune pe gânduri, acționează ca un model de elocvență filozofică În perioada de glorie a democrației ateniene, profesorii plătiți de filozofie, etică, politică, alte științe și arte, și în special oratorie - retorică, au început să se numească sofiști Apariția acestor profesori, care s-au oferit să-i învețe pe cei care își doreau „înțelepciune și virtute”, a fost un răspuns la nevoile tinerilor în educație, în stăpânirea artei vorbirii Orientarea educațională a activităților sofiștilor a reînviat și a umplut cu un conținut nou viața socială a Greciei Critica fundamentelor politice, etice și religioase ale societății grecești antice, analiza numeroaselor învățături filozofice care se dezvoltaseră până atunci, prioritatea în cadrul filosofiei eticii, politicii și teoriei cunoașterii au determinat îmbunătățirea discurs scris Inițial, în Grecia antică, un sofist era numit o persoană înțeleaptă, pricepută în orice afacere (de la grecii sofistes - un maestru meșter, înțelept, artist, inventator) Ulterior, sofistii au fost numiti ganditori si practicieni sofisticati in construirea judecatilor si concluziilor, care si-au folosit abilitatile oratorii in scopuri egoiste, precum si profesori platiti de filozofie, retorica si eristica (arta argumentarii) Scriitorul grec antic, publicist, autorul a numeroase discursuri și pamflete Isocrate (născut în î Hr ) a fost un elev al lui Horus Vezi: Diogenes Laertes Despre viața, învățăturile și spusele unor filosofi celebri - M - S S M : Antologie de filozofie mondială: În volume - M , - - T I Partea - S - Ibid S Capitolul gia La începutul activității sale, s-a angajat în pregătirea discursurilor de la tribunal, apoi a deschis o școală de retorică la Atena Isocrate nu a acționat ca un orator, dar tratatele sale jurnalistice despre probleme generale ale vieții politice grecești au avut un impact semnificativ asupra contemporanilor săi Sofiştii nu reprezentau o singură şcoală Au concurat între ei, dar au pus baze solide pentru retorică ca știință a oratoriei Ei au învățat că „vorbirea nu trebuie să fie nici lungă, nici scurtă, ci respectând măsura”, au folosit antiteza și consonanța finalităților; a acordat atenție conciziei și „rotunzii” gândirii, ritmului vorbirii, a studiat vocabularul oratoric, precum și impactul vorbirii asupra sentimentelor oamenilor Pentru a stăpâni elocvența au fost propuse anumite tehnici După cum puteți vedea, influența sofismului la momentul nașterii retoricii a fost semnificativă Cu toate acestea, în viitor, temerile lor s-au dispersat din cauza predominării tendințelor negative în sofism Aristotel i-a evaluat pe sofiştii contemporani după cum urmează: Sofistica este înțelepciune aparentă, nu autentică, iar un sofist este (aceasta este o persoană) care știe să facă bani din înțelepciunea aparentă, nu autentică * Cert este că sofiștii, predând arta polemicii contra cost, în efortul de a oferi dovezile necesare, nu s-au dedat la o încălcare deliberată a legilor și regulilor logice de folosire a cuvintelor Potrivit sofiştilor, scopul oratorului nu este să dezvăluie adevărul, ci să fie persuasiv Doar un discurs bine lucrat poate convinge Nu contează dacă este adevărat sau nu În predarea elocvenței, sofiștii și-au arogat dreptul de a preda atât înțelepciunea, cât și virtutea Nu numai că nu disprețuitori, dar cel mai probabil mândri și chiar lăudându-se cu capacitatea de a folosi o varietate de trucuri verbale, construite fie pe jocul semnificațiilor unui cuvânt polisemantic, fie pe coincidența formelor, sofiștii au demonstrat modalități strălucitoare și subtil concepute a convinge pe oricine și orice Cât de puternică a fost influența maeștrilor elocvenței asupra minții concetățenilor poate fi judecat cel puțin după faptul că Critias (unchiul lui Platon), un celebru filozof și orator, devenit unul dintre tiranii atenieni, a interzis legal „predarea arta de a vorbi” „sofism” antic târziu provine din cuvântul grecesc antic „sofism” - „smecherie vicleană, ficțiune” Sofismul prezintă Vezi: Antologia Myrons of Philosophy T Partea S Losev A F Istoria esteticii antice: sofisti Socrate Platon - M , - S Fundamentele istorice ale artei vorbirii iar astăzi, raționament care pare corect, dar conține o eroare logică ascunsă și servește la a da aparența de adevăr unei concluzii false Sofismul este o tehnică specială de fraudă intelectuală, o încercare de a trece o minciună drept adevăr și, prin urmare, a induce în eroare adversarul De exemplu, un sofism binecunoscut al antichității a fost o concluzie falsă, care a fost numită „Cornut” Suna așa: „Ceea ce nu ai pierdut, ai: nu ți-ai pierdut coarnele; deci ai coarne” Pe bună dreptate se remarcă că „concluzia absurdă de aici s-a datorat faptului că marea premisă este jumătate de adevăr, deoarece această afirmație este adevărată numai pentru acele obiecte pe care proprietarul le avea înainte” Este lesne de observat că în sofismul „Cornut” este redată ambiguitatea expresiei „ceea ce nu a pierdut” Uneori înseamnă „ceea ce a avut și nu a pierdut”, iar alteori pur și simplu „ceea ce nu a pierdut, indiferent dacă a avut sau nu” În premisa „Ceea ce nu ai pierdut, ai”, expresia „ceea ce nu ai pierdut” ar trebui să însemne: „ce ai avut și nu ai pierdut”, altfel această premisă se va dovedi falsă Dar în a doua premisă, acest sens nu mai trece: afirmația „Coarnele sunt ceea ce ai avut și nu ai pierdut” este falsă Renumite erau și alte sofisme: „Cel ce stă în picioare s-a ridicat; cine s-a ridicat, stă în picioare; de aceea, cel care stă în picioare”, „Acest câine este al tău; el este un tată; deci el este tatăl tău Sofismul „Mincinos”, atribuit filosofului grec antic Eubulide din Milet, este legat de întrebarea: „Dacă cineva spune că minte, minte sau spune adevărul?” Presupunând că spune adevărul va însemna că este adevărat că minte (care este ceea ce spune), atunci se dovedește că minte Dacă minte, atunci acesta este exact ceea ce recunoaște deschis Se pare că spune adevărul În cunoscutul sofism „Evatl” vorbim despre asta că Euathlus a fost antrenat de filozoful Protagoras în arta argumentării Prin acord între profesor și elev, Euathlus a trebuit să-și plătească studiile după primul proces câștigat A trecut un an de la absolvire În acest an, Euathlus nu a participat la procese Protagoras a început să dea dovadă de nerăbdare L-a invitat pe Euathlus să plătească taxa de școlarizare Euathel a refuzat Atunci Protagoras a spus: „Dacă nu plătiți taxa, atunci voi merge în instanță Dacă instanța decide că trebuie să plătiți, atunci veți plăti taxa de școlarizare conform hotărârii judecătorești Dacă instanța decide „să nu plătească”, atunci veți câștiga primul proces și veți plăti școlarizarea conform contractului ” Întrucât Euathlus stăpânise deja arta argumentării, i-a obiectat lui Protagoras astfel: „Te înșeli, profesore Dacă instanța decide Baeva O A Oratorie și comunicare de afaceri - Minsk, - De la capitolul Dacă spun „să nu plătesc”, atunci nu voi plăti prin hotărâre judecătorească Dacă el decide să „plătească”, atunci voi pierde procesul și nu voi plăti conform contractului Astfel, pentru orice rezultat al procesului, Protagoras și Euathlus au aceleași temeiuri logice pentru a cere satisfacerea pretențiilor lor reciproc exclusive: rezultatele procesului nu sunt incompatibile și pot fi în același timp adevărate pentru părțile în litigiu Perplex de această întorsătură a problemei, Protagoras a dedicat un eseu special acestei dispute cu Euathlus, „Litigație pentru plată” Din păcate, nu a ajuns la noi, la fel ca majoritatea celor scrise de Protagoras Cu toate acestea, trebuie să-i aducem un omagiu lui Protagoras, care a simțit imediat o problemă în spatele unui simplu incident judiciar care merită un studiu logic și retoric special Și iată sofisme care folosesc material deja modern: „Unul și același lucru nu poate avea un fel de proprietate și să nu o aibă Auto-susținerea implică independență, interes și responsabilitate Interesul nu este, evident, responsabilitate, iar responsabilitatea nu este independență Se dovedește, contrar celor spuse la început, că contabilitatea costurilor include independența și lipsa de independență, responsabilitatea și iresponsabilitatea „Societatea pe acțiuni, care a primit odată un împrumut de la stat, acum nu-i datorează nimic, deoarece a devenit diferită: niciunul dintre cei care au cerut un împrumut nu a rămas în consiliul său” „Hoțul nu vrea să dobândească nimic rău Achiziția de lucruri bune este un lucru bun Prin urmare, hoțul vrea numai lucruri bune ” Și iată sofismul des întâlnit în discursurile procurorilor pentru așa-zise infracțiuni sexuale: „Dacă acest inculpat va fi achitat, vom fi în continuă frică pentru soțiile și fiicele noastre” Toate acestea și sofisme similare sunt argumente incorecte din punct de vedere logic, prezentate ca fiind corecte Vorbind despre persuasivitatea imaginară a sofismelor, filozoful roman antic Seneca le-a comparat cu arta prestidigiilor: nu putem spune cum sunt efectuate manipulările lor, deși știm sigur că totul nu se face deloc așa cum ni se pare F Bacon l-a comparat pe cel care recurge la sofisme cu o vulpe care se pricepe la şerpuire, iar cea care dezvăluie sofisme cu un câine care ştie să dezlege urme Socrate (născut c î Hr ) a fost primul care a vorbit împotriva sofiştilor Spre deosebire de sofişti, el a pus în prim plan dovada logică şi arta de a opera cu raţionament adevărat Conform conceptului său, gândul drept dă naștere faptei corecte Activitățile lui Socrate, care aveau ca scop renașterea morală a generalului Fundamentele istorice ale artelor:! discursuri stva, l-a condus inevitabil la opoziţia faţă de sofişti Socrate însuși nu a scris nimic; informații despre opiniile sale obținem din așa-numitele „scrieri socratice” ale lui Platon, ale celorlalți studenți ai săi și, de asemenea, oponenții Socrate avea două avantaje față de sofiști: în primul rând, el credea că capacitatea de a dovedi și de a infirma aceeași teză nu exclude posibilitatea de a afla adevărul; în al doilea rând, spre deosebire de sofiştii rătăcitori, Socrate a trăit constant în Atena, în jurul lui s-a format treptat un cerc de studenţi, care apoi au întemeiat „şcolile socratice” În aceste școli s-a dezvoltat genul dialogului socratic Cu Socrate este legată dezvoltarea unui dialog, care ia forma fie a unei conversații calme, fie a unei polemici tensionate Socrate, prin metoda lui întrebare-răspuns, cu logica și dialectica nemiloasă, a contribuit la nașterea gândirii corecte, la căutarea adevărului și la formarea retoricii înalte Căutarea de cunoștințe despre bine și drept împreună, într-un dialog cu unul sau mai mulți interlocutori, a creat în sine, parcă, relații etice speciale între oameni care s-au reunit nu de dragul distracției și nu de dragul practicii fapte, ci de dragul dobândirii adevărului Socrate poseda o artă deosebită - celebra ironie, cu ajutorul căreia a trezit treptat în rândul interlocutorilor săi îndoieli cu privire la adevărul ideilor tradiționale, încercând să-i conducă la o astfel de cunoaștere, de fiabilitatea căreia ei înșiși ar fi convinși O astfel de retorică poate fi privită ca o activitate morală Discipolul lui Socrate Platon (născut c - î Hr ) a pus în contrast retorica practică a sofiştilor cu doctrina adevăratei elocvenţe El a fost primul, scrie Diogenes Laertes, dintre filozofi, care a dat un răspuns la discursul lui Lisias pe care l-a expus cuvânt cu cuvânt în Fedroul său El a fost primul care a luat în considerare posibilitățile gramaticii Dialogurile timpurii ale lui Platon reflectă stilul și caracterul conversațiilor lui Socrate Judecând după aceste dialoguri, Socrate, intrând într-o ceartă cu sofiştii, discută semnificaţia diferitelor concepte morale (bunătate, înţelepciune, dreptate etc ) După cum arată Platon, Socrate a început să folosească calea inductivă a cunoașterii pentru prima dată, pentru a da definiții generale pe baza relației dintre particularități În practica sa, dialogul a devenit principala metodă de a găsi adevărul Dacă gânditorii care l-au precedat și-au dedus dogmatic ideile, atunci Socrate a încercat să discute critic pozițiile, punctele de vedere existente, fără a prefera vreuna dintre ele în prealabil Vezi: Diogenes Lsirta Decret op S capitolul Dezvoltarea ulterioară a retoricii este asociată cu numele filosofului grec antic Aristotel ( - î Hr ) La început a fost student la Academia lui Platon, apoi a predat acolo, devenind membru egal al grupului de filozofi platoniciști Cunoscut ca educator Câțiva ani a fost tutorele lui Alexandru cel Mare În școala fondată de Aristotel, predarea se desfășura în mod diferențiat, satisfacând nevoile diferitelor categorii de elevi Se știe că a condus studii strict științifice într-un cerc apropiat al studenților săi cei mai apropiați După cină, a ținut prelegeri publice tuturor celor care doreau să-l asculte Oponenții se temeau de discursurile lui, întotdeauna logice, zvelte, pline de spirit, uneori sarcastice Scrierile lui Aristotel ne prezintă o imagine a unei persoane cu o dragoste profundă, sinceră pentru adevăr, o înțelegere clară a realității cu toate relațiile sale complexe contradictorii Lucrările sale uimesc prin capacitatea lor excepțională de a sistematiza, clasifica materialul factual adunat Retorica, conform convingerii profunde a lui Aristotel, este și o artă, de asemenea, creativitate, care a crescut din dialectica ființei Renumitul tratat aristotelic „Retorică”, care este compus din trei cărți, este dedicat acestor probleme Prima carte discută locul retoricii printre alte științe, analizează principiile pe baza cărora vorbitorul poate influența ascultătorii Aristotel, dezvăluind esența oratoriei, vorbește despre unitatea celor trei elemente care o alcătuiesc: vorbitorul însuși, subiectul vorbirii și ascultătorul, pe care îl numește „scopul ultim al tuturor” Textul, după Aristotel, va fi convingător atunci când ascultătorul îl consideră corect sau util sau plăcut Aceasta este baza tipologiei sale de discursuri Tipul de vorbire este dezvăluit în funcție de tipul de ascultător Ascultătorul poate fi un judecător, un membru al adunării populare, doar un spectator Discursul, în care ei caută să-l convingă pe judecător de dreptate sau, dimpotrivă, de nedreptatea oricărei acțiuni, este numit de Aristotel judiciar Un discurs în care adunarea populară este sfătuită să efectueze o anumită acțiune pe cât de utilă sau descurajată de la îndeplinirea anumitor acțiuni pe cât de dăunătoare se numește deliberativ Un discurs în care vorbitorul caută să mulțumească audienței, să laude sau să blasfemie cuiva, este definit de Aristotel ca fiind indicativ A doua carte tratează acele proprietăți și caracteristici personale ale vorbitorului, cu ajutorul cărora acesta poate inspira încredere ascultătorilor săi și își poate atinge mai repede scopul Multă atenție Fundamentele istorice ale artei vorbirii leneș la pasiuni și moravuri – până la urmă, oratorul însuși trebuie să experimenteze pasiunea pe care vrea să o trezească în ascultătorii săi A treia carte este dedicată problemelor stilului și construcției vorbirii - compoziție Boles va discuta în detaliu ideile despre oratoria lui Aristotel într-un paragraf separat Unul dintre cei mai cunoscuți oratori ai lumii antice a fost un elev al lui Platon și al lui Isocrate Demostene (născut în î Hr ) Din copilărie a visat să devină orator Cu toate acestea, Demostene nu avea darurile naturale pentru a deveni un orator remarcabil Era legat de limbă, avea o voce slabă, respira scurt, un umăr zvâcnit În ciuda acestui fapt, s-a apucat de auto-îmbunătățire Exercițiile sale care vizează corectarea deficiențelor sale sunt cunoscute pe scară largă A învățat să pronunțe cuvintele clar, culegând pietricele în gură, plimbându-se pe malul mării, cu zgomotul fluviului, care a înlocuit pentru el agitația întâlnirilor oamenilor În timp ce ținea discursuri, a exersat expresiile faciale, pozițiile brațelor, trunchiul, stând în fața unei oglinzi O sabie care cobora din tavan îl înțepa de fiecare dată când ridica de obicei umărul Studiind tiparele elocvenței, Demos ektah, ci pe noblețea gândirii, moralitatea, înalt patriotism În general, imaginea oratorului în interpretarea dialecticienilor (Socrate și adepții săi) și a sofiștilor (Gorgias, Protagoras și adepții lor) poate fi reprezentată astfel (Tabelul ) Teoria și practica oratoriei a fost dezvoltată în continuare în Roma antică Scrieri remarcabile despre retorică au fost scrise de vechiul orator roman Marcus Tullius Cicero ( - î Hr ) În opinia sa, retorica este o sistematizare practic utilă a experienței oratorice Dintre cele trei secțiuni ale filosofiei antice: doctrina naturii, doctrina moralității și doctrina logicii - Cicero le considera pe ultimele două cele mai utile pentru orator - etica și logica Cunoașterea logicii Vezi: Muratova K V Metoda dialectică a argumentării (experiența analizei semantico-lingvistice a dialogului lui Platon „Gorgias”) // Retorică - - Nr - S Capitolul ajută la construirea corectă a conținutului discursului și ajută la clarificarea bunicului Folosind etica, vorbitorul alege în mod conștient tehnica care va evoca reacția dorită din partea publicului, trezind un sentiment puternic în ei Tabelul Imaginea oratorului în interpretarea dialecticienilor și sofiștilor sofiştii dialectici Thot care spune adevărul Shitik real Cel care cunoaște esența dezinformării Cel care este puternic în adevăr O persoană rezonabilă se bucură de încrederea experților Luptă pentru adevăr, respinge o situație falsă în practică Verifică cu atenție pe altul, ascultă de bunăvoie o infirmare în discursul său Persoană dreaptă, versată în dreptate, care nu dorește să comită nedreptate Îi pasă cum să insufle dreptatea, cumpătarea, demnitatea în sufletele cetățenilor: îi pasă să facă cetățeni care ascultă discursurile lui mai bine Ține cont de binele comun, preocupat de ceea ce s-a așezat în sufletele cetățenilor este plin de îngrijorare pentru oameni Răspunde pe scurt la întrebări Sfântul lingușitor Cel care este puternic în elocvență Cel care nu cunoaște subiectul cuvântului nu cunoaște subiectul de „alte arte”, nu cunoaște esența materiei Că care, neștiind, pare să știe ” Pentru adevărații experți li se pare ignorant, iar pentru o mulțime ignorantă pare a fi un expert Nu își găsește încredere în experți, dar este capabil să vorbească conform oricărei opinii Luptă pentru victorie, câștigă într-o dispută, se străduiește ca opinia sa să câștige, realizează tot ceea ce își dorește Respinge de bunăvoie un altul, sus-shchaetsya, când este respins de dezinformare: furios, când aude discursuri care nu-i plac, pare amabil, nu conţine bine Pare corect, ns conţinând dreptate Comite nedreptate în propriul beneficiu Tratează oamenii ca pe un copil, doar pentru a le face pe plac, fără să-i pese dacă devin mai buni Ţine cont de binele personal; pentru de dragul câștigului personal, neglijează comunul Își trage cuvântul Fundamentele istorice ale artei vorbirii Profunzimea de dezvoltare a teoriei oratoriei, cunoașterea și stăpânirea acesteia, Cicero se datorează în mare măsură muncii sale practice active Uneori era înclinat să reproșeze mulțimii lipsa de gust, dar în același timp era nevoit să țină cont de asta: publicul roman s-a format pe cultura piețelor, iubea tehnicile spectaculoase, vorbitorul trebuie să știe multe și să fie un artist El a respectat regulile existente cu exactitatea cerută de circumstanțele Când a fost necesar, le-a neglijat cu ușurință, demonstrând o flexibilitate rezonabilă, o mare libertate creativă și pricepere El a susținut că „a vorbi armonios și lin, dar fără gânduri, este lipsă de rațiune, iar a vorbi cu gânduri, dar fără ordinea și măsura cuvintelor, lipsește elocvența” În plus, vorbitorul trebuie să: cucerească publicul; precizați fondul cauzei; stabilirea unei probleme controversate; întărește-ți poziția infirma opinia inamicului; lustruiește-ți argumentele Tezaurul oratoriei cuprindea expresii și învățături atât de diverse, dar exacte ale lui Cicero: „Stăpânirea vorbirii” (construită sub forma unor teze), „Au învățat să vorbească în fața altora, dar nu cu ei înșiși”, „Revitalizați ( cald) vorbire cu umor”, „Elocvența stă în arta de a vorbi”, „Verbiaj gol”, etc Retorica romană antică și-a dezvoltat regulile în principal pe materialul specific elocvenței judiciare, inclusiv discursurile acuzatoare și defensive În introducere, vorbitorul a căutat să obțină înțelegere din partea publicului și locația preliminară a judecătorilor; mai departe în narațiune, el a condus o poveste consecventă despre subiectul procedurii în lumina dorită de el; a prezentat dovezi și a infirmat argumentele oponentului În fine, în concluzie, în partea cea mai emoționantă a discursului, vorbitorul a încercat să influențeze sentimentele ascultătorilor și judecătorilor, să le trezească compasiunea față de soarta inculpatului sau dimpotrivă, indignat de faptele sale, a strigat pentru un verdict drept Regulile de compunere nu au fost niciodată canon strict Esența vorbirii în sine sugera posibile abateri Neconsiderând ordinea tradițională a părților de vorbire oratorică ca fiind imuabilă, Cicero s-a abătut de la ea dacă era cerută de beneficiu și bunul simț La urma urmei, pe lângă claritate, plauzibilitate, diversitate, situația cerea de la vorbire și mai multă vivacitate și instantaneu Însăși simplitatea stilului a fost văzută ca un semn al măiestriei înalte Kazachenek T G , Gromyko I N Decret op p - capitolul Cicero pornește din trei scopuri principale ale oratoriei: a preda, a încânta și a induce Difuzorul ideal care în discursurile sale îi instruiește pe ascultători și le face plăcere și le subjugă voința Prima este datoria lui, a doua este garanția popularității sale, a treia este condiția necesară pentru succes O altă figură proeminentă a elocvenței romane este Marcus Fabius Quintilian (c - ), un celebru retor, avocat, autor al lungii lucrări Educația unui orator Deja prin titlul lucrării reiese că autorul nu reduce elocvența la suma regulilor retorice, ci solicită o educație cuprinzătoare a oratorului, care trebuie să fie o persoană înțeleaptă, foarte morală și educată Obiectul principal de admirație și imitație pentru Quintilian este Cicero Au multe în comun Ambele disting trei stiluri de elocventa: inalta, medie, simpla; ambele împart lucrarea asupra discursului în cinci etape conform tradiţiei retorice greceşti antice Amândoi susțin că retorica este atât o știință, cât și o artă, se gândesc la problema relației dintre un dar natural și pregătirea specială în elocvență Dar pozițiile acestor doi teoreticieni ai elocvenței nu sunt identice Principalele diferențe între opiniile lor pot fi rezumate după cum urmează (Tabelul ) Tabelul Principalele diferențe între punctele de vedere ale lui Cicero și Quintilian Cicero Quitiliap Oratorul este în primul rând un gânditor Baza retoricii este filosofia Se opune scolasticii, pentru învățământul practic la for (piața, centrul vieții politice și culturale a orașului roman; loc de adunare a poporului) , administrarea justiției) Se ocupă de discursurile sale către oamenii de pe forum Vorbitorul este un maestru al stilisticii Baza retoricii este stilistica Scopul sistemului de învățământ este o școală retorică Se concentrează pe un cerc restrâns de cunoscători educaţi ai elocvenţei În același timp, ambii oratori au avut o contribuție semnificativă la dezvoltarea oratoriei, a teoriei elocvenței Experiența lui Quintilian în retorica clasică este rezumată în dintre cărțile sale sub titlul general „Instrucțiuni retorice” El vede retorica ca știința de a vorbi bine și a argumenta Fundamentele istorice ale artei vorbirii convingător mental Dezvoltarea unui sistem coerent pentru pregătirea unui vorbitor Astfel, dacă pentru greci principalul lucru în retorică a fost arta persuasiunii, atunci romanii au apreciat mai mult arta de a vorbi bine În Evul Mediu, retorica a devenit arta de a decora vorbirea, în principal liturgică și politică De atunci, s-a adresat nu numai textelor orale, ci și scrise Retorica medievală a fost scrisă în latină Retorica în limbile naționale a apărut în Europa în secolele XVI-XIX După cum puteți vedea, ideile despre retorică și sarcinile ei s-au schimbat de-a lungul secolelor La început, atenția principală a fost acordată conținutului vorbirii, persuasivității sale, mai târziu - formei sale, diferitelor moduri de decorare a discursului Acest lucru a dus la criza retoricii europene, care a avut loc în Rusia la începutul secolului al XIX-lea Întreaga latură de conținut a discursului era responsabilă de filozofie iar retorica a devenit o disciplină scolastică, al cărei subiect era vorbirea pompoasă, frumoasă, dar goală Cu toate acestea, în secolul XX are loc o „reabilitare” a retoricii, a început să aibă „al doilea vânt” În Franța, Belgia, Italia și alte țări, se fac din nou cercetări în domeniul retoricii Tendințe similare sunt observate și în Statele Unite „Retorica ca teorie a cifrelor a găsit o nouă viață în cercetarea în lingvistica structurală”, au subliniat mai mulți reprezentanți ai Universității din Liège, care s-au unit într-un grup special pentru dezvoltarea problemelor legate de retorică Este caracteristic faptul că ideile moderne despre retorică nu sunt doar o reproducere, o resuscitare a acelor idei și metode pe care le-a dezvoltat în mod tradițional Aceasta este o nouă înțelegere a esenței și capacităților sale Un exemplu de astfel de gândire este opinia lui Paul Valery poet și teoretician literar remarcabil francez El a definit retorica astfel: Retorica este o modificare a vorbirii a limbajului dobandit; Retorica este știința abaterilor lingvistice; Retorica - arta substituirilor verbale (abrevieri cu adaosuri), menita sa serveasca ca o optimizare a vorbirii În a doua jumătate a secolului XX a apărut un nou termen - „neoriipo-rika” care a fost fundamentat de Pro Essor al Universităţii din Bruxelles X Perelman Problemele sale moderne sunt dezvoltate la intersecția dintre lingvistică, teorie literară, logică, filozofie și psihologie Vezi: Buuk GL Ivin A A , Panov M I Havra Persuading: logica și retorica în întrebări și răspunsuri - M , - S - capitolul În lucrarea „Tratat de argumentare: nouă retorică”, în colaborare cu L Olbrechts-Titeka, el a subliniat că prevederile vorbirii orale sau ale textului pot fi argumentate nu numai matematic, logic sau empiric, ci și folosind mijloace care nu impune forța probatorie, dar s-au concentrat pe convingerea corectitudinii tezei enunțate Acestea, în opinia sa, sunt metode și mijloace de joc, concepte etice și apeluri la moralitate, diverse metode de prudență* Retorica tradițională sau clasică a fost completată de cele care au devenit relevante în secolul al XX-lea noi mijloace de convingere şi fundamentare a vorbirii Mai mult, este caracteristic că noua retorică a căpătat anumite nuanțe naționale În SUA este critică retorică și metodologie retorică În Italia, teoretica se dezvoltă în cadrul criticii literare În Belgia s-au dezvoltat două tendințe în neoretorică: retorica raționată (X Perelman, S Toulmin și alții) și retorica generală (J Dubois și alții) Retorica generală este reprezentată de „grupul mu” de la Universitatea din Liege Numele grupului este determinat de membrii săi din prima literă a cuvântului grecesc „metaforă”, cea mai remarcabilă, după cum consideră ei, din tropii și figurile retoricii Cele mai cunoscute cărți ale lor sunt Retorica generală și Retorica poeziei În Retorica poeziei, ei definesc retorica după cum urmează: Retorica este o disciplină care studiază metodele de activitate a vorbirii care caracterizează, printre alte discursuri , discursul literar În Franța, evoluțiile din domeniul neoretoricii sunt asociate cu activitățile lui R Barthes Așa-numita meta-retorică, care se ocupă de teoria generală a retoricii și de interpretarea conceptelor ei, a primit cea mai mare dezvoltare Astfel, după apariția neoretoricii, este general acceptat că termenul „retorică” are următoarele semnificații: ) o disciplină complexă care studiază oratorie; ) știința comunicării persuasive În același timp, obiectul retoricii este orice fel de comunicare prin vorbire, care Vezi: Reale J , Antiseri D Filosofia occidentală de la origini până în zilele noastre: În volume - St Petersburg - - T - S - Discursul este un text coerent combinat cu texte pragmatice, socioculturale factori psihologici sau vorbire, care este o acțiune socială intenționată, o componentă a interacțiunii oamenilor și a mecanismelor conștiinței lor Discursul este și o tehnică de construire a judecăților pe baza rațiunii, loi ichsskih cu] yurm Fundamentele istorice ale artelor:! discursuri care sunt luate în considerare prin prisma implementării unui impact preselectat asupra destinatarului mesajului; ) știința generării enunțurilor Această interpretare a retoricii aparține specialistului italian modern în domeniul semanticii Umberto Eco autorul cărții Numele trandafirului El crede că o astfel de înțelegere deschide noi perspective pentru teoria elocvenței În consecință, dezvoltarea teoriei culturale în străinătate a trezit un interes puternic pentru ideile și metodele care fuseseră anterior dezvoltate de retorică - știința elocvenței Clasici antici ai retoricii: Aristotel și Cicero Luând în considerare dinamica generală a dezvoltării istorice a artei vorbirii publice, au fost analizate pe scurt realizările oratorice ale celor mai cunoscuți gânditori ai antichității: în Grecia antică - Aristotel și în Roma antică - Cicero Dar este necesar să descriem mai detaliat priceperea lor retorică, atât din punctul de vedere al studiului teoretic al artei vorbirii publice, cât și din punctul de vedere al practicii însuși a deprinderii oratorice Practica îndelungată și variată a vorbirii de către oratorii antici, apariția unor retori străluciți și iluștri nu puteau trece fără să lase urme asupra gândirii teoretice Problemele retoricii din punct de vedere logic și substanțial au fost studiate cu atenție de Aristotel Ele sunt discutate în tratatele de logică „Categorii”, „Despre interpretare”, „Analitica unu și doi”, „Topeka” „Despre refuzările sofistice”, etc , care mai târziu a primit denumirea generală „Organon” (adică un instrument sau o metodă) Aristotel a evidențiat principalele probleme ale retoricii în lucrarea „Retorică”, constând din păcatul cărților, care au fost menționate mai sus În „Retorică” s-a făcut o analiză atât de interesantă și profundă a artei vorbirii, încât multe secole mai târziu, în zilele noastre, experții în cultura vorbirii găsesc idei care au fost considerate doar o realizare a New Age Retorica este definită de Aristotel ca o doctrină care ajută la găsirea unor modalități posibile de a convinge despre orice subiect dat Aceasta în opinia sa, nu constituie sarcina vreunei alte arte, deoarece fiecare știință poate preda și convinge doar despre ceea ce aparține domeniului său El credea că natura universală a retoricii ca artă a persuasiunii este similară ca natură cu dialectica capitolul „Retorica” se distinge într-o anumită măsură atât printre scrierile lui Aristotel însuși, cât și printre alte scrieri antice despre retorică Tratatul a fost creat înainte ca sistemul dezvoltat de categorii retorice să fie în sfârșit format Predecesorii lui Aristotel nu pot fi numiți decât școala lui Isocrate, al cărui reprezentant, Theodect, a ajuns ulterior la Academia lui Platon Theodekt deține un eseu special despre retorică, care, într-o formă editată, a devenit un rezumat al prelegerilor tânărului Aristotel Această lucrare, care nu a supraviețuit, alături de tratatul retorului Anaximenes, cunoscut până în zilele noastre, conținea, după cum s-ar putea presupune, o mulțime de sfaturi practice și îndrumări valoroase, dar era foarte slabă din punct de vedere teoretic Primul tratat antic clasic de retorică a aparținut discipolului lui Aristotel, Teofrast Această lucrare a stat la baza tuturor construcțiilor teoretice elenistice dedicate retoricii Cu toate acestea, opera lui Teofrast nu a întunecat deloc munca profesorului pentru că era mai sistematică sau mai completă Nici o singură lucrare antică despre retorică nu conținea descrieri ale detaliilor alegerii cuvintelor și tipurilor de figuri de vorbire; le lipseau interpretările esenței artei retorice și a impresiilor pe care aceasta le făcea asupra ascultătorului „Retorica” aristotelică, pierzând mult în succesiunea prezentării, a oferit raționament teoretic despre oratorie Retorica antică nu este deloc în sensul deplin al artei oratoriei și nici al artei de a rosti discursuri grațioase Cuvântul „retor” a fost folosit în două sensuri: ca vorbitor și ca unul dintre profesori În Roma antică, primul sens a fost modificat în conceptul de „orator”, iar sensul „învățător să țină discursuri” a fost păstrat în cuvântul „retor” Pentru o înțelegere corectă a opiniilor lui Aristotel asupra culturii vorbirii, este necesar să se țină cont de distincția pe care o face între analitică și dialectică Analiza pentru el este identică cu logica formală, mai precis, teoria raționamentului deductiv silogistic Analizează modalitățile de construire a silogismelor corecte și relevă erorile care apar în acest gen de raționament În dialectică, pe de altă parte, sunt luate în considerare aspecte generale legate de utilizarea altor tipuri de inferențe: inducția și raționamentul prin analogie Deoarece concluziile dintr-un astfel de raționament sunt doar de natură probabilistică (plauzibilă), ele reprezintă, așa cum credea Aristotel, opinii și nu dovezi Fundamentele istorice ale artei vorbirii Retorica diferă de analitică și dialectică în primul rând prin natura sa aplicată, deoarece are scopul de a convinge oamenii în cursul controverselor, în discursul public sau în litigiu Dar întrucât dovezile care sunt studiate în analiză au cea mai bună putere de convingere, Aristotel consideră că aceasta din urmă este baza teoretică a retoricii Dialectica acționează, de asemenea, ca bază teoretică pentru retorică, deoarece studiază astfel de forme non-silogistice de raționament precum inducția și analogia În ceea ce privește procesul însuși de persuasiune verbală, autorul Retoricii distinge, pe de o parte, metodele sau tehnicile de persuasiune care există în mod natural (non-tehnic), iar pe de altă parte, metode și metode tehnice care sunt create de oameni Toate tipurile de fapte și evenimente, dovezi și alte motive, care se bazează pe dovezi și raționamente plauzibile, sunt denumite științifice Aristotel însuși enumeră printre ele relatări ale martorilor oculari, contracte scrise, jurăminte și chiar mărturii date sub tortură Aristotel se referă la mijloacele tehnice de persuasiune ca raționament logic (inferență), prin care argumente, i e metodele netehnice de persuasiune, în terminologia sa, sunt asociate cu concluziile desprinse din acestea Cele mai comune forme de raționament logic sunt raționamentul deductiv, în care concluzia decurge cu necesitate logică din premise ca argumente mentale Aristotel însuși a explorat silogismele care se găsesc cel mai des în gândire Ele sunt explorate în detaliu în „Analiști” Dar, pe lângă ele, apelează și la raționamentele probabilistice, pe care le numește dialectice, și le opune demonstrațiilor, adică motiv dedus Dovada, citim în Topeka, există atunci când concluzia este construită din primele propoziții adevărate Raționamentul dialectic este unul care este construit din propoziții plauzibile Astfel, persuasivitatea oricărui discurs, poziție într-o dispută, vorbire în public se bazează, după Aristotel, în primul rând, pe adevărul sau cel puțin pe plauzibilitatea argumentelor netehnice (factuale) care apar și există în realitate, în practică În al doilea rând, persuasivitatea vorbirii depinde și de metodele sau regulile logice prin care se trag concluzii mentale din argumentele faptice disponibile Adevărate concluzii ale gândirii capitolul sunt posibile numai în concluzii deductive, demonstrative În raționamentul non-deductiv, așa cum credea Aristotel, trebuie să ne limităm la termenul de „îndrumare” Aristotel, în lucrarea sa majoră despre retorică, distinge clar între două moduri de demonstrare În ceea ce privește metodele de demonstrare în mod real sau aparent, el scrie Tale, la fel ca în dialectică există o inducție, un silogism și un silogism aparent, la fel este și aici, pentru că un exemplu nu este altceva decât o inducție, un entimeme - un silogism, o entimemă aparentă - silogism aparent Eu numesc silogism retoric enthymem, și inducția retorică ca exemplu: la urma urmei, toți vorbitorii își exprimă argumentele fie dând exemple, fie construind entimeme și, în afară de aceasta, nu folosesc nicio metodă de dovada Entimemele, potrivit lui Aristotel, ar trebui să joace un rol decisiv în retorică, deoarece conving mai puternic decât exemplele Exemple, - scrie el, - ar trebui folosite în cazul în care nu ai nicio dovadă, pentru că pentru a convinge se cere (unele) dovezi; când există entimeme, atunci exemplele ar trebui folosite ca dovezi, plasându-le după entimeme sub formă de epilog Dacă sunt plasate la început, ele sunt ca inducția, iar inducția nu este caracteristică discursurilor retorice, cu excepția câtorva cazuri; când sunt așezate la sfârșit, sunt ca mărturiile, iar mărturiile inspiră întotdeauna încredere Deoarece utilizarea explicită și detaliată a raționamentului deductiv și inductiv ar complica foarte mult vorbirea, Aristotel recomandă folosirea unor versiuni mai flexibile, dar mai slăbite ale acestora: în loc de silogisme complete, silogisme prescurtate (entimeme) și înlocuiți inducția cu exemple Un silogism prescurtat, în care se omite una sau alta premisă, este readus la un silogism complet, dar este mai ușor să operați cu entimeme într-un discurs sau dispută În vorbirea obișnuită, este suficient să ne referim la un exemplu tipic care poate duce la o generalizare inductivă Diferența dintre conceptele și metodele de bază ale logicii și dialecticii, pe de o parte, și retorică, pe de altă parte, Aristotel trage în lucrarea sa principală despre retorică El observă, de asemenea, că metodele dovezilor reale sau aparente sunt folosite atât în dialectică, cât și în retorică Silogismele, inducția, analogia au loc atât în raționamentul factual (dialectic) și analitic (logic), cât și în retorică, dar Fundamentele istorice ale artei vorbirii există în forme verbale diferite, diferă în conținut și grad de adevăr Ca exemplu, putem cita utilizarea de către Aristotel a metodelor de analiză și sinteză în raționamente de natură deductivă variată În judecata „muririi lui Socrate”, ceea ce s-a spus poate arăta astfel: întrucât în judecata „Socrate este om” umanitatea ca atare este definiția esențială a „Socrate”, în măsura în care judecata „Socrate este un om” om” este sintetic Acest tip de atribuire a generalului către individ se realizează pe bază de sinteză Dar în măsura în care „omul” ca atare diferă de „Socrate”, propoziția „Socrate este un om” este analitică Acest tip de distincție între general și individ apare pe baza analizei Prin urmare, orice raționament silogistic (deductiv), dacă este corect construit, nu este doar sintetic, ci și analitic, precum și ambele în același timp Aristotel „are încredere” în raționamentul deductiv mai mult decât în inducție și analogie Discursul ar trebui să țină cont de particularitățile raționamentului folosind diferite tipuri de inferențe Apodictica (analitica de încredere) la Aristotel nu se opune dialecticii (inducerea plauzibilă și analogia) Se completează reciproc Dialectica este începutul logic al analiticii și împreună își găsesc o manifestare diversă în retorică Gânditorul acordă o atenție deosebită diferenței dintre silogismele prescurtate de două tipuri: dialectice și retorice Pentru a caracteriza entimemele dialectice, Aristotel folosește conceptul de vârf sau loc comun „În ele”, scrie el, „vorbim în locuri comune, în vârfuri” În entimemele de natură retorică privată, judecățile referitoare la tipuri specifice de fenomene și evenimente servesc drept premise Deși cunoașterea acestora din urmă contribuie la o mai bună înțelegere a științelor speciale, cu toate acestea, cunoașterea vârfurilor și a silogismelor bazate pe ele permite, în primul rând, să dezvăluie legătura dintre general și particular și, în al doilea rând, să le folosească cu pricepere ca în general mijloace recunoscute de convingere Persuasivitatea discursurilor depinde și în mare măsură de natura emoțională a oamenilor sau, așa cum spune Aristotel, de pasiunile lor Sub influența pasiunilor, încrederea oamenilor apare sau dispare, iar aceștia își schimbă și deciziile asupra diverselor probleme, apariția unui sentiment de plăcere sau neplăcere Deoarece pasiunile au adesea o influență decisivă asupra vorbirii și comportamentului oamenilor, Aristotel în a doua parte a lui „Ri capitolul Toriki" se dedică unui studiu scrupulos al diferitelor tipuri de pasiuni, cum ar trebui să le folosească vorbitorul pentru a-și atinge scopul de persuasiune Stilul lor este strâns legat de latura emoțională a discursurilor Pentru a face o impresie corectă, stilul trebuie să fie plin de sentimente, să reflecte caracterul și să corespundă adevăratei stări de lucruri Prin urmare, despre lucrurile care provoacă dispreț și indignare, sfătuiește Aristotel, este necesar „să vorbești cu o limbă mânioasă, despre lucruri care sunt demne de lăudat cu admirație și despre lucruri care trezesc smerenie și compasiune, cu o limbă smerită” Cu alte cuvinte, adevărata stare de lucruri dictează stilul adecvat de vorbire Lucrările lui Aristotel au reflectat cele mai importante principii pe care se bazează dovezile, acuratețea emoțional-psihologică și stilistică a vorbirii publice Se poate observa că lucrările lui Aristotel despre retorică reprezintă studiul cel mai profund și sistematic al celor mai importante probleme ale oratoriei, în special cele legate de argumentare Pe această bază s-a format în lumea antică tradiția aristotelică care, spre deosebire de cea a lui Platon, mută centrul de greutate de la dialog la discursul public: discursuri la forumuri, ședințe publice, ședințe de judecată A extins și a îmbogățit semnificativ tehnicile și metodele de argumentare, iar odată cu acestea și posibilitățile retoricii în sine Aristotel a pus bazele sistemului retoric, care a fost numit cel clasic De peste două milenii și jumătate, a fost acceptat și este acceptat ca model pentru predarea artei vorbirii publice Retorica aristotelică a fost ghidată de principiile logice ale persuasiunii, care i-au oferit o bază solidă, de încredere și au asigurat armonie și consistență în procesul argumentării Dintre toate tipurile de expresie artistică din lumea antică, discursul public era cel mai strâns legat de viața politică contemporană, sistemul social, nivelul de educație al oamenilor, modul de viață, modul de gândire și, în sfârșit, particularitățile dezvoltării cultura oamenilor care au creat acest gen După antichitatea greacă, dezvoltarea elocvenței la Roma a fost în mare măsură facilitată de exemple strălucitoare de oratorie tocmai grecească, care din secolul al II-lea î Hr devine subiect de studiu atent în școlile speciale Discursuri pasionate au fost rostite de politicieni, precum reformatorii fraților Gracchi, în special Gaius Gracchus, care a fost un orator apreciat Captivând masele cu darul cuvintelor, a folosit și câteva trucuri teatrale în discursurile sale Fundamentele istorice ale artei vorbirii mami În rândul vorbitorilor de romani, de exemplu, o astfel de tehnică precum arătarea cicatricilor de la rănile primite în lupta pentru libertate era larg răspândită Ca și grecii, romanii au distins două direcții în elocvență: teoretică și practică Dar romanii s-au concentrat pe retorica practică Și numai, poate, Cicero va prezenta în mod egal aspectele teoretice și practice ale elocvenței Oi a personificat cel mai înalt nivel de oratorie din Roma antică Cicero a primit o educație excelentă, a studiat poeții greci și a fost interesat de literatura greacă La Roma, a studiat elocvența cu celebrii oratori Antony și Crassus, l-a ascultat și comentat pe binecunoscutul tribun Sulpicius vorbind la for, a studiat teoria elocvenței Oratorul trebuia să cunoască dreptul roman, iar Cicero l-a studiat cu popularul avocat de atunci Scaevola Cunoscând bine limba greacă, Cicero s-a familiarizat cu filosofia greacă prin apropierea de Fedro epicurean, Diodor stoic și conducătorul noii școli academice, Filon De la el a învățat dialectica - arta argumentării și a argumentării Cicero nu a aderat la un anumit sistem filozofic, dar a folosit cu succes ideile diverșilor gânditori în elocvența și discursurile sale teoretice despre retorică A acordat multă atenție întrebărilor despre binele cel mai înalt, despre virtuțile ca singura sursă de fericire Căutarea perfecțiunii, în opinia sa, corespunde la patru virtuți: înțelepciunea, dreptatea, curajul, cumpătarea Concepțiile sale filozofice au stat la baza concepțiilor sale despre oratorie, pe care le va schița în tratatele Despre orator, Brutus sau Despre oratori celebri, orator Sunt monumente ale teoriei antice a literaturii și ale umanismului antic, care au avut o influență profundă asupra întregii culturi europene Tratatul „Despre orator” în trei cărți este un dialog între doi vorbitori celebri, predecesorii lui Cicero - Licinius Crassus și Mark Antony, reprezentanți ai partidului din Senat Cicero își exprimă părerile prin gura lui Crassus, care crede că doar o persoană educată versatil poate fi orator Într-un astfel de orator, Cicero vede un politician, salvatorul statului în timpul tulburat al războaielor civile În același tratat, Cicero se ocupă de construcția și conținutul vorbirii, de proiectarea acesteia Un loc proeminent este acordat limbajului, ritmului și periodicității vorbirii, pronunției sale În același timp, Cicero se referă la interpretarea unui actor care, prin expresii faciale și gesturi, atinge un impact asupra sufletelor ascultătorilor capitolul În tratatul „Despre orator” alege o formă liberă de dialog filosofic, care i-a permis să prezinte materialul într-un mod problematic, discutabil, dând și cântărind argumentele „pro” și „împotrivă” Cicero se plânge că elocvența ca știință dintre toate științele și artele are cei mai puțini reprezentanți Sunt puțini vorbitori cu adevărat buni, pentru că elocvența este mai dificilă decât pare Elocvența se naște din multe cunoștințe și abilități Într-adevăr, scrie el, până la urmă, aici este necesar să se asimileze pentru sine cele mai diverse cunoștințe, fără de care fluența cuvintelor este lipsită de sens și ridicolă; este necesar să dăm frumusețe vorbirii în sine, și nu numai prin selecție, ci și prin aranjarea cuvintelor; și toate mișcările sufletului cu care natura a înzestrat neamul omenesc trebuie studiate până la subtilitate, pentru că toată puterea și arta elocvenței trebuie să se manifeste în aceasta, fie pentru a calma, fie pentru a excita sufletele ascultătorilor La toate acestea trebuie adăugate umorul și octjîo-inteligenta, o educație demnă de om liber, viteză și concizie, atât în repulsie, cât și în atac, impregnate de eleganță neglijentă și bune maniere Cicero crede că baza oratoriei este o cunoaștere profundă a subiectului Dacă în spatele discursului nu există un conținut profund, asimilat și învățat de către vorbitor, atunci expresia verbală devine trăncăneală goală Elocvența este o artă, dar cea mai dificilă dintre arte Pentru formarea sa, sunt necesare o serie de condiții și abilități umane: a) talent natural - vioiciune a minții și sentimente, dezvoltare și memorare; b) studiul teoriei oratoriei; man, S P Povarnin și alții scriu mult despre practica vorbirii, „cuvântul viu”, oratorie, sistemul lingvistic, „legătura” problema cu practica revoluționară De exemplu, B Hoffmann în articolul „Analysis of Oratorical Samples” ( ) a scris: Studiul practicii oratorice din vremuri trecute, și mai ales din timpurile moderne, ar trebui să-l conducă pe oratorul nostru de masă la stăpânirea unor astfel de metode oratorice care sunt capabile să ofere cel mai înalt coeficient de acțiune socială utilă Aceasta este sarcina cea mai importantă a științei oratoriei, o știință care a răsărit din nou, la ordinul revoluției, din praful oratoriei străvechi Cu toate acestea, odată cu începutul reacției politice din anii , subiectul artei retorice își pierde actualitatea și cercetătorii săi Noile tendințe lingvistice apărute (cultura vorbirii, stilistica funcțională, lingvistica textului), din păcate, nu au umplut vidul „retoric” în ceea ce privește atenția demnă la problemele înaltei oratorii Decalajul în domeniul studierii vieții de vorbire a societății nu a putut decât să afecteze manifestarea limbii în sferele socio-politice și economice Nu a fost folosit ca instrument eficient pentru gestionarea și organizarea activităților Dar în anii de dinainte de război au fost create limbile scrise ale multor popoare ale Uniunii Sovietice, ceea ce a însemnat dezvoltarea calitativă a limbilor native, a stat la baza răspândirii teoriei oratoriei în rândul majorității populației a unei țări vaste De la începutul anilor - ai secolului XX începe creșterea interesului, restaurarea și dezvoltarea tradițiilor retorice interne Lucrarea lui L K Graudina si Capitolul G I Miskevich „Teoria și practica elocvenței ruse” V P Vompersky și IN SI Annushkin Au fost publicate și republicate manuale informative, printre care se numără „Fundamentele retoricii generale” de S S Gurvich, V F Pogorelko și M A Herman Interesul pentru vechile clasificări ale retoricii este în creștere, apar altele noi Unii autori încearcă să prezinte totalitatea figurilor retorice într-o formă extrem de simplificată pentru o percepție accesibilă de către școlari Așa este, de exemplu, lucrarea lui G Bockheim „Cum să facem modernă retorica clasică” Au apărut și lucrări în care descrierea elocvenței, a figurilor sale și a altor elemente este prezentată într-un mod mai complex Acest lucru se aplică, în special, sistemului de mijloace retorice propus în „Retorica generală” (J Dubois et al ) Studiul lui Ts Todorov „Tropi și figuri” este modern Clasificarea care este prezentată acolo reflectă cele mai recente realizări ale semioticii și teoriei semnelor, dar este mai puțin legată de fundamentele logice și dialectice ale abilității de vorbire Eforturile depuse în domeniul neoretoricii moderne rusești dau rezultate pozitive: se studiază proza de afaceri (științifică, politică, documentară etc ), s-a restabilit pedagogia retorică, s-au creat noi teorii și istoria literaturii, experiența retoricii interne și externe este studiată activ, funcționarea pieței de carte, computerizarea vorbirii și multe altele sunt ajustate Lumea vorbirii în schimbare pune provocări complexe pentru înțelegerea și evaluarea sa Cum vor fi rezolvate aceste sarcini, dacă vor exista schimbări pozitive în societate cu conștientizarea rolului limbajului în crearea unei noi vieți, depinde nu în ultimul rând de acțiunile „verbale” ale specialiștilor a căror profesie este direct legată de utilizarea limbajului Oratorii judiciari ruși de la sfârșitul secolului XIX - începutul secolului XX (referință rapidă) Pe baza surselor existente, dedicate analizei și descrierii înaltei oratorii a reprezentanților dreptului intern, se poate evidenția o întreagă galaxie de oratori judiciari cunoscuți de la sfârșitul secolului al XIX-lea - începutul secolului al XX-lea Extraordinar Întocmit conform: Ivakin I I Fundamentele elocvenței judiciare - M ; Discursuri ale unor avocați ruși celebri / Comp P M Zaharov, E P Cherkashin - M ; Discursuri judiciare ale celebrilor avocați ruși / Comp şi ed E L Rojnikova - M „ Fundamentele istorice ale artei vorbirii înflorirea culturii spirituale domestice în a doua jumătate a secolului al XIX-lea - începutul secolului al XX-lea include munca unor jurnaliști proeminenti, practicieni remarcabili ai elocvenței judiciare Paragraful oferă doar o scurtă descriere de referință a trăsăturilor abilităților de vorbire ale celor mai renumiți oratori judiciari autohtoni de la sfârșitul secolului al XIX-lea - începutul secolului al XX-lea Aeksandrov Pyotr Akimovich ( - ), după ce a absolvit Facultatea de Drept a Universității din Sankt Petersburg, din timp de ani a ocupat diverse funcții în Ministerul Justiției Cunoștințe puternice, abilități mari și talent i-au asigurat promovarea rapidă în rânduri: procuror adjunct al Tribunalului Districtual din Sankt Petersburg, procuror al Tribunalului Districtual Pskov, procuror adjunct al Curții de Justiție din Petersburg și, în cele din urmă, procuror șef adjunct al Curții de Justiție din Petersburg Departamentul de Casație al Senatului guvernamental În P A Alexandrov, după un conflict oficial provocat de dezaprobarea superiorilor săi în instanță într-unul dintre dosarele în care a vorbit în apărarea libertății presei, s-a pensionat și a intrat în barou în același an În calitate de fundaș P A Alexandrov și-a atras atenția prin discursul său în cunoscutul proces politic din anii Cazul a fost audiat în la Tribunalul Districtual din Sankt Petersburg cu ușile închise Cele mai bune forțe ale Baroului din Sankt Petersburg au participat în calitate de apărători Vorbind în acest proces, Alexandrov, un avocat încă puțin cunoscut, a atras mai întâi atenția publicului printr-un discurs chibzuit, o polemică convingătoare cu procurorul Curând, la Tribunalul Districtual din Sankt Petersburg, a fost audiat un dosar sub acuzația Verei Zasulich de tentativă de omor a primarului din Sankt Petersburg F F Trepov Discursul rostit de Alexandrov în apărarea Verei Zasulich i-a adus o mare faimă nu numai în Rusia, ci și în străinătate Ea a avut o mare influență asupra deciziilor c} * ? -mondale ale juraților în cauză Acest discurs a arătat marele talent al unui orator judiciar talentat și curajos Respectându-și profesia, P A Aleksandrov a fost întotdeauna reținut în discursurile sale S-au remarcat prin minuțiozitatea decorațiunii principalelor prevederi, consistența internă a pieselor Le-a vorbit liniștit, convingător, cu o mare forță interioară Fiind un orator strălucit, nu s-a bazat niciodată doar pe aptitudinile sale oratorice, acordând o mare importanță pregătirii prejudiciului a cauzei și cercetării judecătorești La succes a contribuit și o analiză atentă a performanței capitolul Andreevsky Sergey Arkadyevich ( - ) - un avocat talentat pre-revoluționar După ce a absolvit Facultatea de Drept a Universității din Harkov în , a fost candidat pentru o funcție judiciară la procurorul Curții de Justiție din Harkov, anchetator judiciar în orașul Karachev, coleg procuror al Tribunalului Districtual Kazan, unde a s-a dovedit a fi un procuror talentat În , cu participarea directă a AF Koni, cu care a fost apropiat în colaborare, S A Andreevsky este tradus de un coleg procuror al Tribunalului Districtual din Sankt Petersburg În , justiția țaristă se pregătea pentru o audiere a cauzei sub acuzația Verei Zasulich de tentativă de omor a lui F F Trepov, în care P A Alexandrov a acționat ca avocat În măruntaiele Ministerului Justiției au fost tratate cu atenție aspecte legate de examinarea acestui caz S-a acordat multă atenție componenței instanței și rolului procurorului în proces Ministerul Justiției ia invitat pe S A Andreevsky și V I Jukovsky să acționeze ca procurori în acest caz Cu toate acestea, ambii au refuzat să participe la proces Dar deja primul proces în care S A Andreevsky, cu un discurs în apărarea acuzatului de uciderea lui Zaitsev, i-a creat reputația de avocat penal puternic Spre deosebire de P A Alexandrov, nu i-a pasat de o analiză profundă și cuprinzătoare a materialelor cazului, nu a acordat suficientă atenție concluziilor anchetei preliminare A apelat mereu la personalitatea inculpatului, la analiza situației în care se afla înainte și în curs de comitere a infracțiunii SA Andreevsky a oferit întotdeauna o analiză psihologică a acțiunilor inculpatului într-o manieră profundă, vie, vie și convingătoare Fără exagerare, el poate fi numit un maestru al apărării psihologice Imaginile pe care le dezvăluie fac mereu o impresie irezistibilă În cazurile în care se cerea nu doar consecvență și logică strictă, ci și gândire juridică precisă, studiul materialului legislativ, el, ca avocat, nu era la înălțime și succesul său l-a trădat adesea Dar ca psihanalist criminalist S A Andreevsky era original și independent Caracteristica sa principală este introducerea largă a tehnicilor literare și artistice în vorbirea defensivă Considerând advocacy ca pe o artă, el l-a numit pe avocatul apărării „scriitor vorbitor” În lucrarea sa „Despre apărarea penală”, remarcând rolul dezvăluirii psihologice a lumii interioare a inculpatului, Andreevsky a scris: - Ficțiunea, cu marea sa revelație a sufletului uman, avea să devină principalul profesor al avocaților penalisti Fundamentele istorice ale artei vorbirii Constatând necesitatea introducerii tehnicilor ficțiunii în apărarea penală, a considerat că - tehnicile ficțiunii trebuie introduse în apărarea penală complet, îndrăzneț și sincer, fără nicio ezitare Nu doar că și-a exprimat aceste puncte de vedere cu privire la apărare în presă, dar le-a pus practic în practică în instanță Cuvântările sale S A Andreevski și-a șlefuit întotdeauna cu atenție opera literară Ele conțineau multe comparații figurative vii, cuvinte bine îndreptate, reproduceri veridice ale evenimentelor crimei Adevărat, discursurile lui nu au fost lipsite de un anumit patos, de o dorință de elocvență excesivă Contemporanii săi au remarcat că stilul lui Andreevsky este simplu, clar, deși oarecum pompos, discursul său este armonios, lin, atent planificat plin de imagini și culori vii memorabile Dar pasiunea lui pentru analiza psihologică l-a împiedicat adesea să dea o analiză profundă a dovezilor, ceea ce, într-o serie de cazuri, i-a slăbit foarte mult discursul S A Andreevski a fost, de asemenea, implicat în activitate literară A scris multe poezii și poezii pe teme lirice De la începutul anilor ai secolului al XIX-lea este publicat în Vestnik Evropy În cartea „Lectură literară”, o serie de articole ale sale despre E A Baratynsky, N A Nekrasov, I S Turgheniev, F I Dostoievski și V M Garshina În a fost publicată o colecție de poezii ale sale Cuvântări judiciare ale S A Andreevsky a publicat ca o carte separată Jukovski Vladimir Ivanovici ( - ) a absolvit Facultatea de Drept a Universității din Sankt Petersburg În , a intrat în postul de anchetator judiciar în provincia Orenburg Ulterior, a ocupat diverse funcții judiciare În a fost numit procuror asistent al Tribunalului Districtual din Sankt Petersburg A servit cu succes ca procuror Cu discursul său asupra cazului penal senzațional al incendierii morii de către comerciantul Ovsyannikov, Jukovski s-a impus ca un orator talentat În , din aceleaşi motive ca şi S A Andreevski, V I Jukovski a fost forțat să părăsească biroul procurorului și a intrat în bar El a acționat cu succes în multe cauze de grup ca apărător și reclamant civil Era cunoscut pe scară largă atât la Sankt Petersburg, cât și la periferie Discursurile sale în instanță au fost simple și inteligibile, ușor de perceput de public S-a impus mai ales ca reprezentant al unui reclamant civil V I Jukovski și-a ținut discursurile calm și firesc Situațiile comice nu i-au scăpat privirii observatoare A stăpânit cu brio ironia și a folosit-o cu pricepere în instanță IN SI Jukovski a lucrat cu atenție la discursurile sale, acordând multă atenție pentru a le face accesibile și bine primite capitolul au fost luate de public În discursurile sale, a găsit un loc pentru o glumă caustică, umorul folosit cu pricepere S-a certat deschis cu procurorul, dar nu a acordat întotdeauna atenție unei analize profunde și detaliate a probelor Contemporanii lui Jukovski au remarcat că înregistrările stenografice ale discursurilor sale nu transmit pe deplin natura detaliilor individuale ale vorbirii, care au dobândit o semnificație specială în ton, expresii faciale și gest, pe care vorbitorul însuși le-a stăpânit cu brio Karabchevsky Nikolai Platonovich ( - ) a intrat în la facultatea naturală a Universității din Sankt Petersburg Fascinat de prelegerile unor avocați celebri – profesori P G Redkina, N S Tagantseva, AD Gradovsky, s-a mutat la Facultatea de Drept, pe care a absolvit-o cu succes în , cu un doctorat În același an a intrat în bar Timp de cinci ani a fost asistent al unui avocat, iar din este avocat la Curtea de Justiție din Sankt Petersburg A câștigat rapid popularitate ca unul dintre apărătorii capabili în cauzele penale A rostit în mod repetat discursuri defensive în procesele politice Ca tânăr avocat, a acționat cu succes în procesul „ ”, apărând pe Breshkovskaya, Rogacheva și Andreeva S-a dovedit bine, vorbind într-un proces îndelungat „Despre abuzurile comisariate în timpul războiului ruso-turc”, luat în considerare de instanța militară a districtului În acest proces, N P Karabchevsky s-a arătat a fi un avocat serios, capabil să ofere o analiză completă și detaliată a numeroaselor, dar variate dovezi într-un caz complex și complicat Printre cele mai cunoscute discursuri ale sale în dosare penale se numără discursurile în apărarea Olgăi Palem, care a fost acuzată de uciderea deliberată a unui student, în apărarea fraților Skitsky, în apărarea multan Votyaks, în rezolvarea soartei pe care V G Korolenko a luat-o parte Foarte celebru a fost discursul său despre cazul epavei vaporului „Vladimir” Discursurile sale despre afaceri politice sunt larg cunoscute Pe lângă susținerea lui N P Karabchevsky a fost angajat în creativitatea literară Este autorul unei serii de proză și lucrări poetice publicate în colecția Voalul ridicat Memorii și articole despre probleme juridice au fost publicate în cartea sa Near Justice El este cunoscut și ca redactor al revistei Jurist care a fost publicată la acea vreme Pievako Fedor Nikiforovici ( - ) a absolvit Universitatea din Moscova A fost avocat la Curtea de Justiție din Moscova A lucrat ca avocat de peste de ani Vorbitor juridic talentat Treptat, din proces în proces, el, cu discursurile sale, Fundamentele istorice ale artei vorbirii a câștigat o largă recunoaștere S-a pregătit cu atenție pentru caz, studiind în profunzime circumstanțele acestuia, a putut să analizeze probele și să arate instanței sensul interior al anumitor fenomene Discursurile sale s-au remarcat prin mare profunzime psihologică, înțelepciune lumească, simplitate și inteligibilitate Relații umane complexe, combinații cotidiene uneori de nerezolvat, a luminat din suflet, într-o formă accesibilă ascultătorilor Gloria i-a venit imediat Dintre procesele de mare profil la care Plevako a participat și a câștigat, îmi amintesc de procesul stareței Mitrofania (în viața laică, baroneasa P G Rosen), un aristocrat cu legături în înalta societate Fedor Nikiforovici a fost întotdeauna o persoană profund religioasă, dar dacă vă adânciți în cuvintele sale, biciuind viciile bisericii, puteți înțelege că adevărul pentru Plevako este mai prețios decât credințele sale religioase El a spus atunci: In loc de templu, Ias are bursa, in loc de pelerinaj - escrocherii, nu aud rugaciuni sfinte - se practica intocmirea de bancnote falsificate, si nu fac fapte bune inaintea mea - marturii false Deci mai sus! Construiți ziduri ale mănăstirii din ce în ce mai sus, pentru ca lumea să nu vadă acele fapte negre care se petrec sub acoperirea sutanei și a mănăstirii sfinte Era considerat un improvizator Acest lucru nu este în întregime adevărat Plevako a lucrat la discursurile sale Iar biblioteca lui, care i-a ajutat munca, a fost un adevărat depozit de învățare, care răspundea la orice întrebare despre istorie, știință, arte și drept Vorbind în multe procese majore, el s-a dovedit a fi un polemist ascuțit și plin de resurse A fost cunoscut mai ales pentru participarea sa la procese politice majore în cazul țăranilor lutorici ( ), al țăranilor din Sevsk ( ) și în cazul grevei muncitorilor din fabrici ai asociației S Morozov ( ) Spasovich Vladimir Danilovici ( - ) a absolvit în facultatea de drept a Universității din Sankt Petersburg După absolvire, a lucrat ca funcționar în camera instanței penale La vârsta de de ani și-a susținut teza de master în cadrul departamentului de drept internațional A fost angajat în activitate pedagogică A tradus scriitori polonezi în rusă A fost apropiat de istoricul, filozoful și politologul K D Kavelin, la a cărui recomandare a a preluat catedra de drept penal la Universitatea din Sankt Petersburg Un criminolog talentat, cunoscut pentru activitatea sa teoretică în domeniul procedurii penale BD Spasovich este autorul unuia dintre cele mai bune manuale de drept penal rus al timpului său A fost foarte popular în rândul studenților Prelegerile sale au atras întotdeauna studenți Spasovici a apărat o poziție independentă capitolul a legii și procesului penal, ceea ce a provocat nemulțumiri autorităților universitare În , împreună cu un grup de oameni de știință avansați, a părăsit Universitatea din Sankt Petersburg în legătură cu tulburările studenților În profesia de avocat din A acţionat ca apărător într-o serie de cauze politice Khartulari Konstantin Fedorovich ( - ), după ce a absolvit Facultatea de Drept, a servit pentru prima dată în Ministerul Justiției, iar din - avocat la Curtea de Justiție din Sankt Petersburg Cunoscut ca un avocat excepțional de echilibrat, departe de orice încercare de a-și satura discursul cu o elocvență excesivă Discursurile sale în instanță s-au remarcat printr-o analiză amănunțită și aprofundată a probelor, capacitatea de a găsi punctele principale ale cazului și de a le oferi o explicație cuprinzătoare O trăsătură caracteristică a discursurilor sale este finisarea atentă, proporționalitatea elementelor interne, prezentarea profund gândită a materialului Cel mai bun este discursul său despre senzaționalul dosar penal, acuzat de uciderea lui Marguerite Zhyuzhan Discursul a fost lipsit de culori strălucitoare, de o situație acută și de imagini psihologice profunde, pe care nu voia să le formeze, ci era un exemplu de analiză business, aprofundată a dovezilor, strictă consistență și logică Ea a fost persuasivă și persuasivă Avocatul nu a lăsat o singură probă fără o analiză detaliată și o comparație atentă cu alte probe În acest discurs, dovezile au fost grupate cu pricepere și declarate consecvent, confirmând nevinovăția Margaritei Zhyuzhan, ceea ce a asigurat în mare măsură o achitare Într-un mod complet diferit, a fost pregătit și rostit un discurs în apărarea Mariei Levenshteya și Raznotovsky, care au fost acuzați de tentativă de omor CE FACI Khartulari s-a dovedit a fi un bun psiholog, un observator atent și un scriitor de zi cu zi Khartulari s-a impus nu numai ca avocat care se ocupă de cauze penale generale Vorbind într-o serie de procese politice De asemenea, Khartulari s-a dovedit a fi un avocat curajos și persistent, apărând pozițiile clienților săi Kholev Nikolai Iosifovich ( - ) a absolvit facultatea de drept a Universității din Sankt Petersburg în și a devenit imediat asistent al unui avocat la Curtea de Justiție din Sankt Petersburg, unde și-a început avocația Faima a câștigat ns imediat Doar cinci sau șase ani mai târziu a avut șansa să vorbească într-un proces major, unde și-a arătat abilitățile de oratorie Discursurile sale, precum cele ale lui K F Hartulari, ciudat Fundamentele istorice ale artei vorbirii eficienta si increderea in cuvant Cel mai bun discurs al lui Holev este discursul său în apărarea lui Maksimenko, precum și un discurs despre cazul epavei vaporului „Vladimir” Discursurile lui erau stricte și destul de seci, le lipseau strălucirea, umorul ascuțit și entuziasmul polemic combativ Nu-i plăcea digresiunile psihologice profunde Succesul lui Holev s-a datorat capacității sale de a colecta în mod conștiincios probe și de a le prezenta corect instanței De exemplu, discursul său în apărarea lui Maksimenko este o muncă grea, minuțioasă Fiecare probă pe care a manipulat-o a fost verificată cu atenție Analizând dovezile, a fost întotdeauna strict consecvent Logica discursului său este greu de contestat Controversa lui cu expertiza medicală face o mare impresie Pe probleme medicale speciale care au apărut în instanță, a dat dovadă de erudiție și s-a certat liber cu experți autorizați Discursurile lui Holev sunt un exemplu de atitudine extrem de conștiincioasă față de îndatoririle unui avocat Hholev nu a fost în prima linie a oratorilor ruși pre-revoluționari, dar a fost unul dintre cei cunoscuți, a vorbit în procese majore, unde a învins succesul cu multă muncă și zel Rezumând o scurtă descriere a reprezentanților individuali ai galaxiei oratorilor judiciari interni de la sfârșitul secolului al XIX-lea - începutul secolului al XX-lea, se poate observa că fiecare dintre ei a fost un maestru al prezentării orale care în felul său i-a determinat conținutul, a folosit tehnici și metode de construire a discursurilor defensive Originalitatea alegerii accentelor vorbirii orale a fost combinată cu caracteristicile individuale ale fiecărui vorbitor, procedura de pregătire a discursului și de pronunțare a fost îmbunătățită în mod persistent De mare importanță a fost independența poziției oratorului curții, sinceritatea, onestitatea și profesionalismul acestuia, cunoașterea profundă a limbii ruse Întrebări pentru revizuirea materialului educațional De ce a avut loc nașterea retoricii în Grecia antică în secolele V-VI BC ? Care este contribuţia sofiştilor la dezvoltarea principiilor oratoriei? Ce lucruri noi au adus Socrate și adepții săi în dezvoltarea conținutului retoricii? capitolul Care este conceptul retoric al lui Cicero? Ce retorică și idei ale lui Cicero a fost dezvoltată de Quintilian? Care sunt trăsăturile dezvoltării oratoriei în Evul Mediu? Ce este nou în retorica epocii moderne? Ce este „nsoritorika” și care sunt problemele? Numiți principalele etape ale dezvoltării retoricii ruse Ce aport a avut M V Lomonosov în dezvoltarea retoricii ruse? Cum s-a dezvoltat oratoria în Rusia în secolele XIX-XX? Faceți o scurtă descriere a vorbitorilor de curte de la sfârșitul secolului XIX - începutul secolului XX Exerciții & pentru sine consolidarea materialului didactic Citiți următoarea afirmație: „Istoria retoricii este tărâmul indivizilor, al personalităților nerepetate și izolate” a) Sunteți de acord cu autorul declarației? Susțineți ideea că priceperea de a vorbi în public este o expresie a unei personalități care își dezvăluie conținutul? b) Este justificat să reducem retorica la rezolvarea problemelor unei persoane, ale vieții sale, ale existenței sale? Dacă nu atunci de ce? Oferiți o analiză comparativă a următoarelor afirmații: a) „Scopul oratorului nu este să dezvăluie adevărul, ci să fie persuasiv Și numai un discurs compus cu pricepere poate convinge: nu contează dacă corespunde adevărului sau nu”; b) „În primul rând, trebuie să cunoaștem adevărul despre orice lucru despre care se vorbește sau se scrie; să poată defini totul conform acestui adevăr; adevărata artă a vorbirii nu poate fi realizată fără cunoașterea adevărului Rezolvați acest sofism: Am avut cărți După ce am pierdut o carte, pot spune că nu mai am cărți În consecință, am pierdut cărți Se pare că dacă pierd o carte, pierd astfel cărți Analizați următoarele întrebări Poți să le răspunzi? Dacă nu atunci de ce? Coniferele au frunze? Fundamentele istorice ale artei vorbirii - Ești o persoană modestă? O persoană a spus: „Am mințit” Este sau nu mincinos? - Elevul, fără a da proba profesorului la sfârșitul lecției, l-a adus în sala de predare în timpul pauzei și l-a pus pe masa profesorului A primit sau nu un loc de muncă? Un tânăr nu a putut înțelege de ce există bătrâni și bătrâne pe lume El a raționat după cum urmează: dacă o persoană de astăzi nu este încă un bătrân, atunci mâine nu poate fi un bătrân - și așa mai departe Ce legi nu a ținut cont tânărul și care este eroarea în raționamentul său? Explicați de ce „vorbitorul vrea să se forțeze să fie iubit și provoacă ură, caută să ofere un serviciu” și devine obsesiv, vrea să surprindă și devine ridicol * (Plutarh} Familiarizați-vă cu fragmente din textele retorice clasice, notați-le pe scurt Fragmente din textele retorice clasice Retorica lui Aristotel Despre stilul oratoriei Întrucât toată afacerea retoricii este îndreptată spre excitarea cutare sau cutare opinie, ar trebui să avem grijă de stil nu ca pe ceva ce conține adevăr, ci ca pe ceva inevitabil Mai corect ar fi să ne străduim doar să ne asigurăm că vorbirea nu provoacă nici senzații neplăcute, nici plăcere; este corect să lupți cu armele faptelor, astfel încât totul în afara domeniului probei să devină redundant Cu toate acestea, stilul devine foarte important datorită depravării ascultătorului Stilul are o mică importanță în orice predare, pentru că nu are nicio diferență dacă cineva se exprimă într-un fel sau altul pentru a clarifica ceva, dar semnificația nu este atât de mare pe cât se crede în mod obișnuit: toate acestea sunt aparență și se calculează pe baza ascultător Prin urmare, nimeni nu folosește aceste tehnici atunci când predă geometria Virtutea stilului constă în claritate; dovada acestui lucru este că dacă discursul nu este clar, nu-și atinge scopul Stilul nu trebuie să fie nici prea jos, nici prea înalt, ci să corespundă subiectului de vorbire; din numele și verbele clarificați vorbirea vehiculului care au intrat în uz general Celelalte nume pe care le-am enumerat în eseul despre arta poeziei fac vorbirea nu slabă, ci ornamentată, deoarece îndepărtarea de vorbirea obișnuită face ca vorbirea să pară mai solemnă: la urma urmei, capitolul oamenii au aceeași atitudine față de stil ca față de străini și concetățenii lor Din acest motiv, este necesar să se confere limbii un caracter străin, căci oamenii sunt înclinați să fie surprinși de ceea ce vine de departe, dar ceea ce stârnește surprinderea este plăcut Cuvintele obișnuite, cuvintele exacte și metaforele sunt singurul material potrivit pentru stilul de vorbire în proză Acest lucru este dovedit de faptul că toată lumea folosește doar astfel de expresii: toată lumea se deplasează cu ajutorul metaforelor și a cuvintelor exacte și uzuale Dar, evident, pentru cineva care poate face acest lucru cu ușurință, cuvântul străin va aluneca în vorbire imperceptibil și va avea un sens clar Acesta este meritul oratoriei Stilul stilted poate proveni din patru motive: în primul rând, din utilizarea cuvintelor compuse; aceste expresii sunt poetice deoarece sunt compuse din două cuvinte Iată un motiv Celălalt este utilizarea expresiilor neobișnuite Al treilea motiv este folosirea epitetelor, fie lungi, fie nepotrivite, fie în număr prea mare; în poezie, de exemplu, este foarte posibil să numim laptele alb, dar în proză astfel de epitete sunt complet nepotrivite; dacă sunt prea mulți, se dăruiesc, arătând că, din moment ce trebuie folosite, atunci aceasta este deja poezie, deoarece utilizarea lor schimbă caracterul obișnuit al vorbirii și dă stilului o notă de ceva străin În acest sens, ar trebui să lupți spre moderație, deoarece nemoderația este un rău mai mare decât vorbirea simplă (adică lipsită deloc de epitete): în ultimul caz, vorbirea nu are demnitate, iar în primul caz conține un dezavantaj În cele din urmă, al patrulea motiv, din care poate proveni stilul cu stil, constă în metafore Sunt metafore care nu ar trebui folosite, unele pentru că sunt indecente (comicii folosesc și metafore), altele din cauza solemnității și trich-ness excesive; mai mult, metaforele au un sens obscur dacă sunt îndepărtate Comparația este, de asemenea, o megaforă, deoarece există doar o mică diferență între ea și o metaforă Deci, când poetul spune despre Ahile: „S-a repezit ca o stângă — aceasta este o comparație Când spune: „Leul s-a repezit” – aceasta este o metaforă: întrucât ambii – Ahile și leul – au curaj, poetul, folosind o metaforă, l-a numit pe Ahile leu Stilul se bazează în primul rând pe capacitatea de a vorbi corect greacă și asta depinde de cinci condiții Prima condiție este utilizarea corectă a particulelor Al doilea este utilizarea denumirilor precise ale obiectelor, mai degrabă decât expresii descriptive În al treilea rând, expresiile ambigue nu trebuie folosite, decât atunci când se face în mod deliberat, cum fac, de exemplu, oamenii care nu au nimic de spus, dar care totuși pretind că spun ceva În al patrulea rând, ar trebui să folosiți corect genurile numelor, așa cum le-a împărțit Protagoras - masculin, feminin și neutru În al cincilea rând, ar trebui Fundamentele istorice ale artei vorbirii să fie consecvent ca număr, fie că este vorba de mulți, de puțini sau de unul Utilizarea unei definiții a unui concept în loc de nume contribuie la spațialitatea stilului: de exemplu, dacă nu spui un cerc, ci o suprafață plană, ale cărei toate punctele finale sunt egal distanțate de centru Concizia stilului este promovată de opusul, adică folosirea unui nume în locul unei definiții a unui concept Această înlocuire este potrivită și atunci când există ceva rușinos sau indecent în ceea ce se discută; dacă ceva rușinos stă în concept, numele poate fi folosit, dar dacă în nume, atunci conceptul De asemenea, se pot folosi metafore și epitete pentru a explica un gând într-un stil voluminos, evitând totodată ceea ce este poetic în natură și, de asemenea, să folosească pluralul în loc de singular, așa cum fac poeții Stilul va fi adecvat dacă exprimă sentimente și caracter și dacă corespunde subiectelor prezentate Acesta din urmă se întâmplă atunci când lucrurile importante nu sunt spuse cu ușurință și despre fleacuri nu se vorbește solemn, iar atunci când epitetele de decorare nu se adaugă cuvintelor simple, altfel stilul pare comic Un stil este plin de sentiment dacă este reprezentat de limbajul unei persoane supărate când este o insultă și de limbajul unei persoane care este indignată și reținută atunci când vine vorba de lucruri fără Dumnezeu și rușine, dacă lucrurile care sunt demne de laudă sunt despre care se vorbește cu admirație și despre lucruri care trezesc compasiune se vorbește cu modestie; asa in alte cazuri Stilul adecvat cazului va da cazului o aparență de probabilitate: aici persoana ajunge la concluzia eronată că vorbitorul vorbește sincer, pe motiv că în circumstanțe similare el însuși experimentează același lucru, astfel încât să înțeleagă că starea de fapt este așa cum o reprezintă vorbitorul , chiar dacă acesta nu este de fapt cazul Ascultătorul simpatizează întotdeauna cu vorbitorul care vorbește cu simțire, chiar dacă nu spune nimic solid; în acest fel, mulți difuzori, fără nimic altceva decât zgomot, fac o impresie puternică asupra ascultătorilor lor Cât priveşte forma vorbirii, aceasta nu trebuie să fie metrică sau lipsită de ritm În primul caz, discursul este lipsit de persuasivitate, întrucât pare artificial și în același timp distrage atenția ascultătorilor, obligându-i să urmărească revenirea unor promovări și retrogradări similare Stilul lipsit de ritm are un aspect neterminat și ar trebui să i se dea aspectul de completitudine, dar nu cu ajutorul metrului, pentru că totul neterminat este neplăcut și de neinteligibil Totul se măsoară prin număr, iar în raport cu forma vorbirii, ritmul este numărul, în timp ce metrii sunt subdiviziunile sale, prin urmare vorbirea trebuie să aibă ritm, dar nu metru, deoarece în acest din urmă caz se va obține poezia Vorbirea este fie înșirate, fixată numai prin uniuni , fie rotunjită Eu numesc înşirat un stil care nu are sfârşit până la sfârşitul subiectului în cauză; el pentru- Capitolul yatsn în incompletitudinea lui, pentru că toată lumea vrea să vadă finalul; din același motiv, cei care concurează în alergare se sufocă și devin epuizați la viraj, în timp ce înainte nu se simțeau obosiți, văzând obiectul alergării în fața lor Acesta este stilul înșirat: stilul rotunjit se numește stil alcătuit din perioade (cercuri) Eu numesc o perioadă o frază care în sine are un început și un sfârșit și ale cărei dimensiuni sunt ușor de văzut Acest stil este plăcut și de înțeles; este plăcut pentru că este opusul unui discurs neterminat și de fiecare dată, grație acestei completitudini, ascultătorului i se pare că apucă ceva; dar a nu prevedea nimic și a nu ajunge la nimic este neplăcut O astfel de vorbire este de înțeles pentru că este ușor de reținut, iar acest lucru se întâmplă deoarece vorbirea periodică are un număr, iar numărul este cel mai ușor de reținut De aceea toată lumea își amintește mai bine poezia decât proza, pentru că poezia are un număr prin care se măsoară Perioada ar trebui să includă un gând complet și să nu fie tăiată Deci, acel stil și acele judecăți vor fi în mod firesc elegante, care ne transmit imediat cunoștințe, prin urmare, judecățile superficiale nu sunt în onoare (numim judecăți superficiale care sunt evidente pentru toată lumea și în care nimic nu trebuie investigat); nici judecățile nu sunt onorate, care, atunci când sunt rostite, par de neînțeles Deci, ar trebui să ne străduim pentru aceste trei lucruri; /) metaforă, ) opoziție, ) vizibilitate Dintre cele patru tipuri de metafore, metaforele bazate pe proporție sunt cele mai demne de remarcat Așadar, Pericle a spus că tinerii care au murit în război au dispărut din stat în același mod, de parcă cineva ar fi izgonit primăvara din an Sau, după cum spune Epitaful: „Ar fi demn ca, peste mormântul soldaților căzuți la Salamina, Grecia să-și taie părul, de parcă și-ar fi îngropat libertatea împreună cu vitejia lor” Dacă s-ar spune că grecii ar trebui să plângă pentru că vitejia lor este îngropată, ar fi o metaforă, și s-ar spune clar, dar cuvintele „libertatea lor” împreună cu „viria lor” conțin un anume opus Deci, am spus că eleganța se obține dintr-o metaforă, care conține proporție, și din ture, înfățișând vizual un lucru; acum este necesar să vorbim despre ceea ce numim „vizibil” și al cărui rezultat este vizibilitatea Eu spun că acele expresii reprezintă un lucru vizual care îl înfățișează în acțiune: de exemplu, expresia că un om moral bun este patruunghiular este o metaforă deoarece ambele concepte desemnează ceva perfect, dar nu desemnează, totuși, acțiuni Metaforele trebuie împrumutate, așa cum am spus mai înainte, din domeniul relatiilor, dar nu evidente În mod similar, în filozofie, o minte ascuțită vede asemănări în lucruri, chiar și în unele foarte diferite Fundamentele istorice ale artei vorbirii Archytas, de exemplu, spunea că judecătorul și altarul sunt unul și același, pentru că amândoi sunt protejați de ceva care este jignit Nu trebuie să scape atenției noastre că un stil special este potrivit pentru fiecare fel de discurs, deoarece stilul vorbirii scrise și al discursului în timpul unei dispute, discursul politic și discursul judiciar nu sunt același Este necesar să cunoașteți ambele stiluri, pentru că primul este abilitatea de a vorbi greacă, iar cunoașterea celui de-al doilea, nu ești obligat să taci dacă vrei să transmit ceva altora, așa cum se întâmplă cu cei care nu știu să scrie Stilul discursului scris este cel mai corect, iar discursurile din timpul dezbaterilor sunt cele mai dramatice Există un fel de ultim stil: unul transmite caracter, celălalt afectează Dacă comparăm discursurile între ele, atunci discursurile scrise în cadrul concursurilor orale par seci, iar discursurile vorbitorilor, chiar dacă au avut succes, par neînțelepte în citire: motivul pentru aceasta este că sunt potrivite doar pentru concursul oral Stilul de discurs rostit într-o adunare publică este în toate privințele asemănător picturii siluetei, pentru că cu cât mulțimea este mai mare, cu atât perspectiva este mai îndepărtată și, prin urmare, ici și colo orice precizie pare deplasată și face o impresie mai proastă; Mai exact, stilul discursului judiciar, și cu atât mai exact este discursul rostit în fața unui judecător: un astfel de discurs conține cea mai mică retorică, pentru că aici se vede ce este relevant și ce este străin de el, nu există concurență și decizia este clara De aceea, aceiași oratori nu au succes în toate tipurile de discursuri enumerate, dar acolo unde este cea mai mare recitare, există cea mai mică acuratețe; asta se întâmplă acolo unde este nevoie de o voce și mai ales acolo unde este nevoie de o voce mare î Hr Publicat în: Teorii antice ale limbajului și stilului - M ; L - S - Mark Tullius Cicero Despre vorbitor (cartea a treia) Puritatea și claritatea vorbirii ( ) Ce fel de vorbire poate fi mai bun decât a vorbi latină pură, a vorbi clar, frumos, mereu în acord și în acord cu subiectul discuției? ( ) Cu toate acestea, în ceea ce privește acele două calități pe care le-am menționat în primul rând, și anume puritatea și claritatea limbajului, atunci nimeni, cred, nu se așteaptă să le justific necesitatea La urma urmei, nu încercăm să predăm oratorie pe cineva care nu știe deloc să vorbească si nu mo capitolul sperăm ca cei care nu vorbesc latină curată vorbesc cu grație; acelor pugi, desigur, pentru ca cei care nu se pot exprima inteligibil să poată vorbi într-un mod admirabil Așadar, să lăsăm aceste calități, dobândite ușor și absolut necesare Primul este dobândit în timpul formării și învățării în copilărie, al doilea este menit să se asigure că oamenii se înțeleg între ei și, pentru toată necesitatea sa, aceasta este cerința cea mai elementară a vorbitorului ( ) Dar orice capacitate de a vorbi cu grație, deși este dezvoltată prin cunoașterea școlii cu monumentele literare, beneficiază totuși foarte mult de lectura independentă a oratorilor și poeților Pentru acești maeștri străvechi, care nu știau încă să folosească podoabele vorbirii, aproape toți vorbeau o limbă frumoasă; cine și-a stăpânit modul de exprimare nu va putea, chiar dacă dorește, să vorbească altfel decât în latină adevărată Cu toate acestea, nu ar trebui să folosească acele cuvinte care au căzut deja din uz în viața noastră de zi cu zi, decât ocazional și cu grijă, de dragul decorațiunii, pe care le voi indica mai jos Dar, folosind cuvinte obișnuite, cel care a studiat cu sârguință și mult scrierile vechilor va putea să aplice pe cele mai alese dintre ele ( ) În același timp, pentru puritatea vorbirii Lain, trebuie avut grijă nu numai ca alegerea cuvintelor să nu întâmpine mustrări corecte din partea nimănui, dar respectarea cazurilor, timpurilor, genului și numărului a prevenit o perversiune a sensului, o abatere de la utilizarea obișnuită a cuvintelor sau o încălcare a ordinii naturale a cuvintelor, dar este, de asemenea, necesar să se controleze organele vorbirii, respirația și chiar sunetul vocii ( ) Nu-mi place când literele sunt pronunțate cu subliniere rafinată și nici nu-mi place când pronunția lor este ascunsă de o neglijență excesivă; Nu-mi place când cuvintele sunt pronunțate cu o voce slabă, pe moarte; nici nu-mi place când sunt auzite cu zgomot și, parcă, într-o criză de respirație grea Apropo de voce, nu mă refer la ceea ce ține de domeniul performanței artistice, ci doar la ceea ce mi se pare, parcă, indisolubil legat de vorbirea vie în sine Există, pe de o parte, astfel de neajunsuri pe care toată lumea încearcă să le evite, și anume: un sunet slab, feminin al unei voci sau, parcă, nemuzical, fără sunet și surd ( ) Pe de altă parte, există și un astfel de dezavantaj pe care alții îl realizează în mod deliberat: de exemplu, unora le place o pronunție rustică, grosolană; li se pare că, graţie unui asemenea sunet, vorbirea lor va da impresia că păstrează într-o mai mare măsură o notă de vechime În ceea ce mă privește, îmi place un asemenea ton de vorbire și atâta subtilitate , acea eufonie care vine direct din gură, aceeași care printre râuri este cea mai caracteristică locuitorilor Aticii, iar în latină - dialectul a orasului nostru Fundamentele istorice ale artei vorbirii ( ) Prin urmare, întrucât există un anumit dialect specific poporului roman și capitalei sale, un dialect în care nimic nu ne poate jigni auzul, nu poate recunoaște un sentiment de nemulțumire sau reproș, nimic nu poate suna într-un mod străin sau nu poate răspunde cu vorbire străină, atunci noi îl va urma și va învăța să evite nu numai grosolănia rustică, ci și trăsăturile străine ( ) Cel puțin când o ascult pe soacra mea Lelia - până la urmă, femeilor le este mai ușor să păstreze intact caracterul antichității, de atunci fără a întâlni eterogenitatea unei mulțimi largi, ei rămân mereu fideli primelor lecții ale copilăriei timpurii – când o ascult, mi se pare că aud pe Plautus sau Nsviy Însuși sunetul vocii ei este atât de simplu și natural că, fără îndoială, nu există nimic ostentativ în ea, nici imitație; de aici trag concluzia că tatăl ei a vorbit astfel, strămoșii ei au vorbit astfel: nu aspru, nu cu o pronunție deschisă a vocalelor, nu brusc, ci concis, uniform, blând ( ) Așadar, să lăsăm deoparte regulile vorbirii latine pure, care se dobândesc prin pregătirea în copilărie, dezvoltată printr-o asimilare profundă și conștientă a literaturii sau prin practicarea unei limbi vii în societate și în familie, fixată prin muncă pe cărți și lectură oratori și poeți antici Alegerea cuvintelor ( ) Folosim cuvinte fie acelea care sunt folosite în sensul lor propriu și reprezintă, parcă, numele exacte ale conceptelor care au apărut aproape simultan cu conceptele în sine, fie cele care sunt folosite în sens figurat și devin, ca să spunem așa, în locul altcuiva, sau, în sfârșit, cele pe care le creăm noi înșine ca inovații ( ) În ceea ce privește cuvintele folosite în sensul lor propriu, sarcina demnă a oratorului este să evite cuvintele năucite și plictisitoare, dar să le folosească pe cele alese și strălucitoare, în care se regăsesc o anumită plenitudine și sonoritate Într-un cuvânt, în această categorie de cuvinte folosite în sensul lor propriu, trebuie făcută o anumită selecție, iar impresia auditivă trebuie să servească drept măsură a acesteia; capacitatea de a vorbi bine joacă, de asemenea, un rol important aici ( ) Prin urmare, recenziile foarte frecvente despre vorbitori de către persoane neinițiate, cum ar fi: „acesta are o alegere bună de cuvinte” sau „cutare și așa are o alegere proastă de cuvinte”, nu sunt derivate pe baza unor considerații teoretice, dar sunt inspirate de un anumit instinct, parcă, înnăscut; în același timp, există încă puțin merit în evitarea greșelilor (deși aceasta este o mare problemă); capacitatea de a folosi cuvintele și o mare cantitate de expresii bune formează, așa cum ar fi, doar pământul și fundamentul elocvenței ( ) Și ceea ce oratorul însuși construiește pe acest fundament și la ceea ce își aplică arta, este ceea ce trebuie să investigăm și să aflăm capitolul ( ) Superioritatea și perfecțiunea vorbitorului, în măsura în care se poate manifesta în folosirea cuvintelor individuale, se reduce la trei posibilități: și ii la utilizarea unui cuvânt antic, care este totuși acceptabil pentru o limbă vie, sau creat din nou fie prin adăugare, fie prin producerea de cuvinte (și aici este necesar să se țină seama de cerințele auzului și al vorbirii vii), fie, în sfârșit, printr-o metaforă care va da cea mai mare strălucire și strălucire vorbirii, presărată cu ea, deoarece au fost, cu stele î Hr Publicat în: Teorii antice ale limbajului și stilului — M ; L - S - - Marc Fabius Quintilian Regulile oratoriei (Cartea zece) I Regulile mai sus amintite, care sunt necesare, este adevărat, pentru a cunoaşte teoria subiectului, nu pot face încă un adevărat orator, dacă nu există o obişnuinţă fermă în felul ei În astfel de cazuri, din câte știu eu, se întreabă adesea dacă este dobândită prin exerciții de stil sau prin citirea și rostirea discursurilor Dacă am putea fi mulțumiți cu unul dintre aceste exerciții, ar trebui să ne oprim mai detaliat asupra lui; dar sunt atât de strâns legate între ele, formează un astfel de întreg încât, lăsând un lucru nesupravegheat, vom începe să lucrăm la restul în zadar Elocvența nu va avea niciodată nici energie, nici putere dacă nu ne extragem putere din exercițiile de stil, la fel cum munca noastră va pieri ca o navă fără navigator, deoarece nu avem o mostră de citit Atunci o persoană, chiar dacă știe ce să spună și știe cum să-și pună gândul în forma potrivită, dar lipsită de capacitatea de a vorbi pentru orice eventualitate, nu este pregătită pentru asta, va începe să joace rolul unui gardian al morților capital Cu toate acestea, elementele esențiale nu joacă întotdeauna un rol proeminent în educația viitorului vorbitor Fără îndoială, meseria de orator se bazează în principal pe elocvență: el trebuie să practice în principal în ea - de aici, evident, a început oratoria, - locul al doilea îl ocupă imitația modelelor și al treilea - un exercițiu de scris sporit Se poate ajunge la treapta cea mai înaltă doar de jos; dar, dacă lucrurile merg înainte, principalul lucru începe să-și piardă mai întâi orice semnificație Totuși, nu vorbesc aici despre sistemul de educație al viitorului vorbitor - am vorbit despre asta în detaliu, sau, cel puțin, pe cât am putut - vreau să dau regulile cu care exercițiile ar trebui să pregătească un sportiv pentru competiția în sine, stăpânind deja toate numerele arătate de profesorul său Scopul meu este să le ofer celor care au învățat să găsească expresii și grupări potrivite Fundamentele istorice ale artei vorbirii votează-le, indicații despre cum este cel mai bine capabil, dintre toate lspіs se aplică cazului ceea ce a învățat Poate exista, deci, vreo îndoială că trebuie să-și aprovizioneze un fel de poșetă bine plină și să o folosească în caz de nevoie? — Mă refer la o gamă largă de expresii și cuvinte Dar chiar și aceste expresii trebuie să fie separate pentru fiecare obiect și comune doar pentru câteva, cuvintele trebuie să fie separate pentru fiecare obiect Dacă fiecare lucru ar avea propriul său cuvânt, ar fi, desigur, mai puține probleme - toate ar veni imediat în minte la o singură privire asupra obiectului; între timp, unele dintre ele sunt mai de succes, mai eficiente, mai puternice sau sună mai bine decât altele Prin urmare, nu trebuie doar să le cunoaștem pe toate, ci să le avem și la îndemână sau chiar, dacă pot să spun așa, în fața oamenilor, pentru ca, ghidat de propriul gust, viitorul vorbitor să poată alege cu ușurință pe cel mai bun dintre ei Eu, cel puțin, cunosc oameni care au obiceiul de a învăța sinonimele pe de rost, pentru a alege mai ușor unul dintre ele din masă folosind unul, luați, pentru a evita repetarea, un alt sinonim, dacă repetarea trebuie făcută după o perioadă scurtă Recepție, în primul rând, copilăroasă și plictisitoare, și în al doilea rând, de puțin folos - să tastezi doar o grămadă de cuvinte, pentru a-l lua fără discernământ pe primul care se întâlnește Dimpotrivă, ar trebui să folosim cu pricepere o selecție bogată de cuvinte, întrucât ar trebui să avem în fața ochilor nu vorbărie de piață, ci adevărată elocvență, aceasta din urmă o obținem citind sau auzind cele mai bune exemple Apoi vom învăța nu doar să denumim, ci și să denumim cel mai bine fiecare dintre obiecte Vorbitorul poate găsi un fel de mâncare bogată și plăcută în lectura istoriei; numai citind ss trebuie să ne amintim că oratorul trebuie să se ferească de a imita cea mai mare parte a ceea ce este la meritul istoricului Există o legătură foarte strânsă între istorie și poezie, dintre care prima este un fel de poem neterminat; este scris pentru o poveste, nu pentru dovezi; întreaga operă se adresează contemporanilor - nu vorbește despre activitățile unui avocat - ar trebui să servească drept monument în posteritate, dobândind un nume pentru autor, în urma căruia, prin arhaisme și o utilizare mai liberă a figurilor, încearcă să îndepărteze personajul plictisitor din povestea lui O altă utilizare poate fi făcută din citirea istoricilor, și chiar și cea mai importantă - care, însă, nu are nicio legătură cu acest loc - vorbitorul, desigur, trebuie să fie familiarizat cu evenimentele și exemplele să luăm aceste exemple nu exclusiv de la justițiabili, ci mai ales din istoria antică, cu care ar trebui să fie bine familiarizat Ei fac o impresie mai mare pentru că numai ei sunt liberi de reproșul simpatiilor sau antipatiilor Dar dacă trebuie să împrumutăm mult citind filozofi sunt difuzoarele înșiși Cel puțin și-au sacrificat cele mai nobile sarcini în favoarea celor dintâi Filosofii se ocupă de întrebări despre esența conceptelor drepte, cinstite, utile și opuse și, în principal, întrebări religioase și argumentează cu entuziasm în același timp În special, acestea pot fi de folos o sută capitolul temă pentru vorbitor cu dialectica sa și sistemul său de întrebări al lui Socrate Dar aici este la fel de necesar să procedăm cu prudență Este adevărat că vorbim despre același lucru, dar totuși trebuie să știm că există o diferență între un discurs la o curte și o conversație cu caracter filozofic, un forum și un public, ca între teorie și proces VII Abilitatea de a vorbi improvizat este cel mai bun rezultat al învățării și, într-un fel, cea mai bogată recompensă pentru o muncă îndelungată Cine nu reușește să-l dobândească ar trebui, cel puțin după părerea mea, să renunțe la ideea profesiei de avocat și la singura sa capacitate de a mânui un stilou pentru a găsi o altă utilizare mai bună: un om cinstit cu greu își poate promite cu conștiință bună servicii pentru a ajuta cauza comună, dacă nu reușiți să o furnizați în cel mai critic moment; ar fi ca un port în care o navă poate intra doar când vremea este calmă Între timp, există multe cazuri când vorbitorul trebuie să vorbească improvizat - fie în fața Maistraților, fie în fața unui tribunal alcătuit în grabă Nu mă preocupă însă faptul că viitorul vorbitor ar trebui să acorde prioritate improvizațiilor, ci să le poată pronunța; acest lucru se realizează cel mai bine în felul următor În primul rând, este necesar să ai o idee despre planul discursului - nu poți alerga la postul de premiu fără să știi dinainte în ce direcție și în ce direcție ar trebui să alergi spre ea Nu este suficient să cunoașteți temeinic părțile unui discurs judiciar sau să puteți pune corect întrebările principale - deși acest lucru este foarte important - trebuie să știți, în orice caz, ce să puneți în primul rând, ce în al doilea etc Legătura aici este atât de naturală încât nimic nu poate fi rearanjat sau aruncat fără a introduce dizarmonie Dar cel care vrea să-și construiască metodic discursul, în primul rând, să ia ca un fel de călăuzitor însăși ordinea lucrurilor, de aceea oamenii, chiar și cu puțină practică, pot păstra foarte ușor firul în poveste Mai departe, ei trebuie să știe unde să caute ceva, să nu se uite în jur, să nu se încurce de maxime care nu merg la obiect și să introducă dezordinea în vorbire - cu elemente străine, sărind, dacă pot să spun așa, aici și acolo, și fără oprire pentru un minut În plus, ar trebui să adere la măsura și scopul, care nu poate fi fără diviziune După ce am făcut, pe cât posibil, tot ceea ce s-a sugerat, vom ajunge la concluzia că ne-am încheiat sarcina Toate acestea sunt o chestiune de teorie, restul este practică; dobândirea unui stoc al celor mai bune expresii în conformitate cu reguli prestabilite, formarea unei silabe prin exerciții stilistice îndelungate și conștiincioase și chiar și ceea ce părăsește accidental condeiul trebuie să aibă caracterul unei scrise și, în sfârșit, lungi conversații orale cu lucrări scrise lungi – ușurința este dată în principal de obișnuință și practică Dacă sunt întrerupte chiar și pentru o perioadă scurtă de timp, nu numai că faimoasa elasticitate slăbește, dar chiar limbajul însuși devine neîndemânatic - l-a redus': deși aici este nevoie de un fel de rapiditate naturală a minții pentru ca în momentul în care vorbim cel mai apropiat, noi Fundamentele istorice ale artei vorbirii ar putea face și alte presupuneri și că ceea ce tocmai s-a spus este întotdeauna alăturat de o frază precompusă, totuși este greu de posibil ca natura sau regulile teoretice să poată oferi o utilizare atât de diversă a activității creierului încât ar ajunge simultan la invenție , dispoziție, expresie, succesiunea corectă a cuvintelor și gândurilor - atât în ceea ce privește ceea ce spun și ceea ce intenționează să spună acum, cât și în ceea ce privește ceea ce ar trebui avut în vedere mai târziu - și atenție atentă la vocea, recitarea și gesturile cuiva Este necesar să fim atenți cu mult înainte, să avem gânduri în fața ochilor și să reumplem ceea ce s-a cheltuit până acum pentru a ține un discurs, împrumutând din ceea ce nu s-a spus încă, astfel încât, în timp ce ne îndreptăm spre scop, noi, ca să spunem așa, mergeți înainte nu mai puțin cu ochii decât cu picioarele, deoarece nu vrem să stăm pe loc, să zăpăcim și să ne pronunțăm propozițiile scurte și abrupte în felul bâlbâiilor Prin urmare, este necesar să ții în minte exact imaginile obiectelor despre care am vorbit mai devreme și să ai în fața ochilor tot ceea ce ne propunem să vorbim în general - personaje, puncte de întrebare și sentimente de speranță și frică , pentru a vă încălzi patimile: grăitor face inima în legătură cu mintea De aceea nici needucați nu duc lipsă de cuvinte, dacă doar sunt sub influența unor afecte Atunci ar trebui să acordați atenție nu unui singur lucru, ci imediat la mai multe, strâns legate între ele Deci, dacă ne uităm uneori la drum într-o direcție dreaptă, ne uităm în același timp la tot ce este pe ambele părți și vedem nu numai obiectele extreme, ci și totul până la linia orizontului Face să vorbească și iubirea de sine Poate părea surprinzător că, în timp ce pentru exercițiile stilistice căutăm singurătatea și evităm toată societatea, improvizatorul este entuziasmat de un public numeros, ca un soldat este un semnal militar: nevoia de a vorbi forțe, forțe de a pune în formă chiar și cele mai dificile gânduri de a transmite, iar dorința de a mulțumi crește entuziasmul, ducând la rezultate fericite Totul este atât de redus la setea de răsplată, încât până și elocvența, având în sine farmecul ei principal, este totuși foarte interesată de expresiile de laudă și de opinia publică de moment Dar nimeni nu ar trebui să se bazeze atât de mult pe talentul lui încât să spere să vorbească improvizat prima dată - așa cum am sfătuit deja în capitolul „pentru a gândi asupra subiectului”, în materie de improvizație, ar trebui să mergem la perfecțiune treptat, începând cu mici , iar acest lucru poate fi dobândit și consolidat doar prin practică Aici, totuși, trebuie să ne străduim să ne asigurăm că o compoziție deliberată nu este întotdeauna cea mai bună, ci doar mai de încredere în comparație cu improvizația - mulți posedau această abilitate nu numai în proză, ci și în versuri În opinia mea, nu ar trebui să scriem ceea ce putem salva prin memorare - uneori gândul nostru involuntar Capitolul se îndreaptă spre scris, nepermițându-și să-și încerce norocul în improvizație, Apoi mintea noastră începe neputincioasă să vacileze dintr-o parte în alta, în timp ce a uitat ce a fost scris și caută unul nou - eh? Keintilian Mark Fabius Reguli de oratorie: Кіі / Per V Alekseeva - SPb , -S - , - , - , - M V Lomonosov Un scurt ghid de retorică în beneficiul vorbitorilor dulci Partea a treia Locație Capitolul doi Despre aranjarea cuvintelor publice § Cuvintele publice, care sunt mai frecvente în prezent, sunt: predică, panegiric, înmormântare și discurs academic O predică este un cuvânt sacru, oferit oamenilor de la o persoană duhovnicească, care este de două feluri - demn de laudă și îndemnător Predici lăudabile sunt oferite pentru slăvirea lui Dumnezeu și pentru lauda sfinților Săi la sărbătorile Domnului și în memoria sfinților deliberați ai lui Dumnezeu Stai cu o predică diferită, retorul spiritual învață cum un creștin ar trebui să-și petreacă viața plăcut lui Dumnezeu § Toate predicile sunt de obicei aranjate după forma obișnuită Înainte de introducere, un text din Sfintele Scripturi, care este incorect numit topic, se presupune a fi decent chiar în materia propusă Din aceasta, predicatorii compun adesea introducerea predicilor lor, căci atunci când conține ceva istoric, atunci poate fi oferit pe larg, adăugându-i rațiune, împrejurări etc Iar când textul este o maximă, i e un scurt discurs moralizator, apoi poate fi extins din pasaje retorice decente § Calmul chiar și în cuvântul duhovnicesc trebuie să fie important, măreț, puternic și, într-un cuvânt, materie, persoană și loc potrivite, pentru retorul sacru, despre care poporul are o mare părere, în templul lui Dumnezeu, unde ar trebui să fie stai cu evlavie și frică, o, materie, căci sfințenia ei este foarte venerată, nu este potrivit să rostești cuvinte urâte și glumete Dar, în plus, predicatorul ar trebui să se străduiască să se asigure că, în ciuda importanței și splendorii sale, cuvântul este înțeles și inteligibil pentru toată lumea Și pentru aceasta este necesar să fugiți de vechile și neobișnuite zicale slave, pe care poporul nu le înțelege, dar, mai mult, să nu le părăsim, care, deși neobișnuite în conversațiile simple, sunt cunoscute oamenilor pentru semnul lor Fundamentele istorice ale artei vorbirii § Există o piatră de mormânt, care este oferită spre lauda persoanei decedate Intrarea este în mare parte bruscă: D) dintr-o plângere plin de nemulțumire, până la moartea însăși, care ne-a lipsit curând de o persoană care era numai bună, necesară sau folositoare tuturor; ) dintr-o exclamație jalnică despre concizia vieții omenești, despre speranța deșartă și deșartă; ) din indignare pentru faptul că moartea defunctului este cauza; ) dintr-o ceremonie de înmormântare deplorabilă; ) din obicei, printre popoarele străvechi la înmormântarea în uzul celor dintâi Interpretarea și afirmarea cuprind fapte lăudabile ale defunctului, motiv pentru care un discurs funerar nu diferă de un panegiric, cu excepția faptului că într-un panegiric există bucurie, dar aici retorul ar trebui să trezească tristețe Încheierea conține o urare și o rugăciune pentru odihna și amintirea veșnică a defunctului, sau un îndemn către ascultători să-i urmeze virtuțile, la care se adaugă mângâierea rudelor Retorul de înmormântare ar trebui să folosească cuvinte și gânduri care sunt deplorabile și decente în materia însăși § Discursurile academice sunt cele rostite de oameni învățați în academii în public Sunt: /) la intrarea în cadrul catedrei; ) la acceptarea rectoratului; ) când este depus; ) când produsul este în grade; } în dispute În primul caz, ar trebui să-și laude meseria, pe care profesorul și-o asumă, și să aleagă din această știință, la care este hotărât, un capitol greu, care este încă nemulțumit de interpretare, și, sugerând în discursul său, să interpreteze În introducere, vă puteți prezenta zelul despre aceeași știință și motivul ei, beneficiul general Putem încheia cu promisiunea unei diligențe constante în creșterea științelor În al doilea și al treilea caz, rectorul sau președintele poate lăuda fondatorul sau patronul academiei sau înflorire onya stare În concluzie, să-i îndemn pe academicieni și să-i încurajeze să extindă mai mult științele Al patrulea fel de vorbire nu diferă de primul În timpul disputelor, discursurile care apar pot fi numite mai mult complimente, pentru ceea ce oferă pe scurt: /) conținutul disputelor; ) invocarea politicoasă a oponenților înaintea disputelor sau mulțumirea pentru dezbaterea verbală utilă și pașnică asupra disputelor Capitolul trei Despre aranjarea discursurilor și scrisorilor private § Discursurile private dintre cele mai nobile și mai des folosite sunt: felicitări, regrete, cereri și mulțumiri către o persoană egală sau mai mare, oferite verbal sau în scris În alcătuirea și aranjarea acestora trebuie să se țină seama de trei lucruri: /) starea persoanei căreia trebuie să i se rostească discursul sau să i se scrie scrisoarea; ) materia care este oferită; ) starea de sine § Felicitarea se referă la o oarecare bunăstare a persoanei pe care o salutăm Așadar, trebuie menționate: I) bucuria acestei bunăstări care i s-a întâmplat, și că ea este vrednică de acea fericire de dragul meritelor și virtuților ei (care pot fi menționate pe scurt); ) să adauge că această fericire pentru sine sau pentru societate, sau pentru cel care o felicită, este plăcută, necesară și utilă; ) trageți concluzia că oh bla capitolul destinatarul acestei persoane și însuși felicitatorul se bucură și felicită, dorindu-i de-a lungul vieții, pentru mult timp, la cererea acestei persoane, să se bucure § Regretele au în sine totul încă dezgustător, căci se aplică în alt caz, în care ar trebui: /) să simpatizeze cu o persoană tristă că i s-a întâmplat nu după meritele şi virtuţile ei; ) să menționăm că acest necaz este și participantul care regretă, la care se pot adăuga binecuvântările unei persoane triste, arătate celui care regretă, ca cauză a tristeții comune cu ea, de care se poate atașa (dacă starea de persoana și nenorocirea cere) ca din acea societate să fi fost suferită pierderea; ) să consoleze o persoană tristă că acest necaz îi prevestește o fericire și o bucurie mai mare sau să ofere inconstanța variabilelor norocului, care de obicei inversează viața umană, sau să se întărească în constanță, pentru a îndura nenorocirea cu răbdare și generozitate și, prin urmare, arată virtutea lor de nezdruncinat § Într-o scrisoare sau un discurs de cerere, să se prezinte: /) virtuţile, şi mai ales milostivirea şi generozitatea celui care trebuie să fie cerut, arătate însuşi sau altora; ) adăugați nevoia și cererea dvs cu motivul pentru acestea; ) oferiți petiția în sine cu o promisiune de respect, recunoștință și obligație § O scrisoare de mulţumire sau un discurs să fie compus din: /) idei despre măreţia faptei bune în sine; ) din lauda unui binefăcător; ) din mulțumire și promisiuni de favoruri reciproce sau amintire și obligație veșnică Lomonosov M V Punk col op — M ; L , - T : Lucrări de filologie, - - S - Lista bibliografică Antologie de retorică rusă - M , Bezmenova N A Eseuri despre teoria și istoria retoricii - M , Vvedenskaya L A , Pavlova L G retorica afacerilor - Rostov n/a, Volkov A A Fundamentele retoricii ruse - M , Graudina L K , Miskevich G I Teoria și practica elocvenței rusești - M , Ivankina N N Fundamentele elocvenței judiciare - M , Liat Discursuri / Traducere, articol, comentariu SI Sobolevski; cuvânt înainte L P Marinovich, G A Koshsliko - M Discursuri ale unor avocați ruși celebri / Comp P M Zaharov, E P Cherkashin - M Retorică rusă: Cititor - M , Elocvența judiciară a avocaților ruși din trecut / Comp YuA Kos-tanov - M , Cicero Trei tratate de oratorie - M , capitolul N Ge Ce este adevarul? FUNDAMENTE LOGICE ALE ORATORIEI Mklb a deplasat bloc Lapp 'o înșelătorie* >,\t Ordinea este prima lege a cerului Iar Retorica se ocupă de cuvinte, de sens și de ordine G'/l ka O calitate integrală a vorbirii în public este consistența acesteia, adică certitudinea gândurilor vorbitorului, consistența și claritatea prezentării lor, evidența argumentelor, validitatea concluziilor Un rol important în acest sens este necesitatea stăpânirii legilor lo-nice de construire a discursului public, legile a gândirii şi arta aplicării lor în vorbirea oratorică Raționamentul logic inspiră încredere vorbitorului, creează un sentiment de încredere, fiabilitate în cjiyina-tsli iar acestea sunt componente importante ale oratoriei Și aici ies în prim-plan adevărul gândurilor vorbitorului și corectitudinea formală a raționamentului său Adevărul gândirii și corectitudinea formală a raționamentului Fiind o formă de gândire percepută senzual, limbajul oferă gândurilor vorbitorului o existență roșie În afara acestei forme, gândirea este inaccesibilă audienței Limbajul este realitatea imediată a gândirii Limbajul și gândirea sunt două părți sugestive reciproce ale proceselor de cunoaștere și activitate socială a unei persoane, care sunt unite prin vorbirea internă și externă Limbajul este implicat nu numai în exprimarea gândirii, ci U capitolul iar în formarea ei Scopul unui discurs public este dorința vorbitorului de a inova sau de a convinge audiența, de a dovedi semnificația, adevărul și validitatea concluziilor și propunerilor sale În acest sens, este foarte important să-ți construiești corect discursul, iar acest lucru necesită o gândire corectă În gândire, ca în orice fenomen, se poate evidenția conținutul și forma În primul rând, distincția dintre conceptele de „adevăr” și „corectitudine” este legată de aceste aspecte Adevărul se referă la conținutul gândurilor, iar corectitudinea la forma lor Luați în considerare categoriile „adevărul gândirii” și „corectitudinea gândirii” Având în vedere adevărul gândirii, este important de subliniat că adevărul este înțeles ca conținutul gândirii care corespunde celei mai materiale realități Dacă gândul în conținutul său nu corespunde obiectelor și proceselor reflectate, atunci este fals (nu adevărat) Gândirea falsă are două forme: ca concluzie obţinută ca urmare a nerespectării legilor şi regulilor gândirii logice formale; și ca cunoaștere deformată în mod deliberat în anumite scopuri, când autorul cunoaște adevărul, dar îl ascunde Ambele forme de cunoștințe false sunt folosite în prezentări orale și scrise Adevărul gândirii este proprietatea sa fundamentală de a reproduce realitatea așa cum este, de a-i corespunde în conținutul ei Iar falsitatea este o proprietate a gândirii de a distorsiona acest conținut, de a-l perverti Adevărul se datorează faptului că gândirea este o reflectare adecvată a realității Falsitatea constă în faptul că funcționarea gândirii este relativ independentă și, ca urmare, se poate abate de la realitate și chiar poate intra în conflict cu aceasta Corectitudinea gândirii este cealaltă proprietate fundamentală a ei de a se reproduce în structura, structura gândirii, structura obiectivă a realității, de a corespunde relațiilor reale ale obiectelor și fenomenelor Și invers, incorectitudinea gândirii este capacitatea sa de a distorsiona conexiunile structurale și relațiile lucrurilor În consecință, categoriile „gândire corectă” și „gândire incorectă” se aplică numai operațiilor logice cu formele de bază ale gândirii Gândirea corectă are caracteristici esențiale precum certitudinea, consistența, consistența și validitatea Să le dăm o scurtă descriere Certitudinea este proprietatea gândirii corecte de a reproduce în structura gândirii semnele și relațiile reale ale obiectelor și fenomenelor înseși, stabilitatea relativă a acestora Își găsește expresia în acuratețea și claritatea gândirii, absența confuzei Fundamentele logice ale artei orale confuzie și confuzie în elementele gândirii și gândurile în sine Nerespectarea acestei cerințe cauzează nedeterminarea vorbirii Incertitudinea apare din utilizarea unor termeni nefamiliari pentru audiență, ambiguitate, inconsecvență a vorbirii, propoziții incomplete, ambiguitate a frazelor și alte motive De exemplu: „O fotografie cu astronauți, luată peste ruta BAM, a economisit miliarde de ruble” Nu este clar în propunere ce era de valoare: un portret al astronauților sau o fotografie a zonei făcute de aceștia Consistența este proprietatea gândirii corecte de a evita contradicțiile în structura gândirii care nu există în realitatea reflectată Se manifestă prin inadmisibilitatea contradicțiilor logice în raționamentul riguros Este greu de înțeles un vorbitor când într-un discurs folosește cu un interval mic judecățile: „Nu există alternativă la economia de piață în Rusia” și „Suprimăm diversitatea activității economice” Consecvența este proprietatea gândirii corecte de a reproduce prin structura gândirii conexiunile și relațiile structurale care sunt inerente realității însăși, capacitatea de a urma „logica lucrurilor și a evenimentelor” Se dezvăluie în consistența gândirii în sine Publicul ar trebui să urmărească clar legătura logică a întrebărilor (secțiunilor) discursului Există, de exemplu, reguli pentru împărțirea unui subiect în întrebări: ) ar trebui să găsiți un semn esențial al împărțirii subiectului în întrebări și întrebărilor în subîntrebări; ) întrebările ar trebui să dezvăluie ideea principală a discursului; nu ar trebui să existe întrebări inutile; ) este necesar să se respecte continuitatea împărțirii textului, să evidențieze corect întrebările și subîntrebările; ) întrebările nu trebuie să se suprapună Nu ar trebui să vorbiți despre același lucru în probleme diferite Validitatea este proprietatea gândirii corecte de a reflecta relațiile obiective cauză-efect și relațiile dintre obiectele și fenomenele din lumea înconjurătoare Se manifestă prin stabilirea adevărului sau falsității unui gând pe baza altor gânduri, al căror adevăr a fost stabilit mai devreme Cel mai eficient mod de a căuta adevărul în forme orale de elocvență este un argument Încă din antichitate se știe expresia că adevărul se naște într-o dispută În polemicile și discuțiile moderne, există o lipsă acută de profunzime, ponderală Baeva O A Decret op S Ibid S capitolul argumente, toleranță față de disidență, capacitatea de a asculta și de a accepta un alt punct de vedere decât al tău Pentru cei obișnuiți să fie mulțumiți de neambiguitatea de rutină a răspunsurilor, nu este ușor să se împace cu diferențele de opinie și să admită că o persoană care nu spune ceea ce ar dori să audă nu este neapărat o persoană rea Este necesar să cultivăm gustul pentru controversă și discuție, pentru diversitatea punctelor de vedere și ciocnirea lor într-o dispută democratică, motivată, corectă Disputa ca modalitate de obținere a cunoștințelor adevărate are o bază logică pronunțată Un argument este o ciocnire de opinii sau poziții în care părțile prezintă argumente în sprijinul convingerilor lor și critică punctele de vedere inconsistente ale celeilalte părți Disputa este un caz special de argumentare, forma sa cea mai acută și intensă Orice argumentare are un obiect sau o temă, dar o dispută este caracterizată nu doar de un anumit obiect, ci de prezența unor idei incompatibile despre același obiect, fenomen etc Litigiul presupune opinii contrare și apărarea activă a fiecăreia dintre părțile sale a poziției proprii, incompatibile cu poziția celeilalte părți Dacă nu există opoziție sau ciocnire de opinii, atunci nu există nicio dispută în sine, ci există o altă formă de argumentare Disputa ca una dintre posibilele situații de argumentare logică are trăsături caracteristice: ) oponentul răspunde tezei susținătorului cu afirmația opusă („conflict de opinii”); ) susținătorul și oponentul și-au prezentat argumentele în susținerea pozițiilor susținute; ) fiecare dintre litiganți supune poziția părții adverse unei critici logice Dacă vreunul dintre aceste semne lipsește, nu există nicio dispută ca caz special de argumentare Uneori se încearcă să reducă varietatea situațiilor posibile de argumentare la o dispută sau să o prezinte măcar ca paradigmă a argumentării în general Acest lucru este, desigur, ilegal Deci, apelurile și predicile nu au nimic de-a face cu disputele Dacă teza (susținută sau nesusținută de argumente) se adresează celor care sunt neutri față de ea, atunci în acest caz nu există motive pentru a identifica această situație cu o dispută Un argument este o situație logică în care o opinie contrară este infirmată în mod convingător Argumentele folosite în dispută pot fi sau nu corecte Argumentele corecte pot conține elemente de viclenie, dar nu înșală direct și Fundamentele logice ale artei orale mai ales trădarea sau constrângerea prin forţă Argumentele incorecte sunt nelimitate și variază de la obscuritatea voită și deliberată până la amenințarea cu pedeapsa sau utilizarea forței brute Limita dintre metodele corecte și incorecte de dispută nu este clară, ea poate fi amestecată în timpul unei dispute specifice conform principiului „puteți folosi propriile arme împotriva adversarului” Aceste caracteristici esențiale ale gândirii corecte nu sunt arbitrare Ele sunt rezultatul interacțiunii umane cu lumea exterioară Ele nu pot fi nici identificate cu proprietățile fundamentale ale realității în sine și nici separate de ele Corectitudinea gândirii, reflectând în primul rând legile obiective ale lumii, apare și există spontan, cu mult înainte de apariția oricăror reguli Regulile logice în sine sunt doar repere ale celor cinci înțelegeri ale trăsăturilor gândirii corecte, legile care operează în ele, care sunt nemăsurat mai bogate decât oricare, chiar și cel mai complet, set de astfel de reguli Dar regulile sunt elaborate pe baza acestor legi tocmai pentru a reglementa activitatea psihică ulterioară, pentru a-i asigura deja în mod conștient corectitudinea Astfel, corectitudinea logică a raționamentului se datorează legilor gândirii abstracte Încălcarea cerințelor care decurg din acestea duce la erori logice Nu este ușor să justificați pozițiile discursului dvs Posesia unei culturi logice este o caracteristică esențială a oratoriei, o înaltă pregătire intelectuală a unui vorbitor Legile logice formale și utilizarea lor în vorbire Legea gândirii este o legătură internă, esențială, stabilă, necesară, recurentă între elementele gândirii și gândurile înseși Sursele acestor conexiuni sunt obiective Legile spălării ie-tion sunt o reflectare generalizată a legilor lumii exterioare, transformate în capul uman și devin principiile generale ale gândirii cognitive Prin urmare, ordinea și legătura lucrurilor determină ordinea și legătura gândurilor Legile gândirii sunt împărțite în două grupuri Primul grup este format din legi dialectice, care sunt asociate cu conținutul gândirii și determină adevărul acesteia Al doilea grup include legile logice formale care reflectă forma gândirii și determină capitolul verifica corectitudinea acestuia Pe baza contextului luat în considerare, să ne oprim asupra analizei legilor celui de-al doilea grup Legile formal-logice sunt numite legile conexiunii structural-semantice a elementelor gândirii între ele, dându-i o anumită formă, prin care se exprimă conținutul gândirii Există următoarele grupuri de legi formal-logice: ) legile logice formale de bază care se manifestă în toate formele de gândire - legea identității, legea contradicției, legea mijlocului exclus și legea rațiunii suficiente ) legi logice formale non-bazice asociate cu anumite forme de gândire abstractă - legea relației inverse dintre volumul și conținutul conceptului, legea distribuției termenilor în judecăți simple, legile silogismului categoric simplu etc Toate acestea sunt importante pentru pregătirea discursului și implementarea discursului în sine Să luăm în considerare mai întâi conținutul principalelor legi formal-logice >- Legea identității cere ca fiecare gând din procesul de raționament să păstreze același conținut, indiferent de câte ori se repetă Aceasta înseamnă că fiecare gând ar trebui să fie identic cu el însuși, iar gândurile diferite nu trebuie identificate Cert este că în practica de zi cu zi, obiectele din jurul nostru sunt de obicei considerate de fiecare dată dintr-o parte, într-un anumit sens De exemplu, vorbim despre o anumită persoană, despre o anumită substanță sau proces natural, indiferent de schimbarea stărilor și proprietăților acestora; despre o perioadă definită istoric în dezvoltarea unei societăți sau a unui anumit stat, în ciuda schimbării generațiilor și a fluidității eterne a condițiilor materiale și spirituale de viață În acest caz, pot apărea situații când același gând nu va fi identic cu el însuși sau vor fi identificate gânduri diferite Pentru a evita acest lucru în discursul public, este necesar să cunoașteți și să respectați cu strictețe următoarele reguli ale legii identității în cursul raționamentului Mențineți certitudinea și constanța subiectului gândirii pe parcursul întregului proces de gândire Dezvoltând o gândire despre un anumit subiect, nu se poate schimba acest subiect până când nu i-am terminat analiza Ca urmare a încălcării acestei reguli, apare o eroare logică, numită „înlocuire de concept” Orice limbă naturală permite ca unul și același gând să fie exprimat într-o formă de limbaj diferită, ceea ce presupune adesea înlocuirea unui gând cu altul Special Fundamentele logice ale artei orale dar adesea acest lucru se întâmplă atunci când se folosesc sinonime, omonime și paronime, a căror utilizare greșită duce la o încălcare a structurii logice a gândirii, a incertitudinii sale Păstrează conținutul gândului exprimat despre obiectul dat Dacă această regulă este încălcată, apare o eroare logică „înlocuirea tezei” Acest lucru se întâmplă atunci când, în procesul de raționament, gândul original este înlocuit deliberat sau inconștient de altul Încălcarea acestor reguli ale legii identității duce la incertitudine, ambiguitate De exemplu, „Pașukov, cu o persoană neidentificată, l-a jefuit pe cetățeanul Iusko” sau „Am fost confuzi pe drum Am ieșit la Surikov, dar ei nu au ieșit și au mers mai departe >- Legea contradicției stabilește că două gânduri incompatibile între ele despre același subiect, luate în același timp, în aceeași privință, nu pot fi adevărate în același timp: cel puțin unul dintre ele este în mod necesar fals Legea contradicției operează în anumite limite, nu se aplică tuturor gândurilor, ci doar celor incompatibile Gândurile incompatibile sunt acele gânduri care nu pot fi adevărate în același timp Există două tipuri de incompatibilități: opusul, când gândurile nu pot fi ambele adevărate, dar pot fi simultan false (de exemplu, „Toți avocații sunt avocați” și „Niciun avocat nu este avocat”) și contradictorii, când gândurile nu pot fi nici unul în același timp adevărat sau fals: dacă una dintre ele este adevărată, cealaltă este falsă (de exemplu, „Toate legile trebuie respectate” și „Unele legi nu trebuie respectate”) Încălcarea acestei legi duce la o eroare - o contradicție logică O contradicție logică este contradicția unui raționament inconsecvent, confuz De exemplu: „Din păcate, aceste probleme nu sunt rezolvate, dar în general pot fi rezolvate” sau „Vom restabili ordinea în audiență până când nu va fi ordine ” Pentru a evita astfel de greșeli, vorbitorul trebuie să cunoască și să respecte regulile legii contradicției în vorbirea în public Nu va exista contradicție logică dacă afirmăm că un atribut aparține unui obiect și în același timp negăm că un alt atribut aparține aceluiași obiect Nu va exista contradicție dacă judecățile se referă la obiecte diferite cu caracteristici incompatibile Nu vor exista contradicții dacă afirmăm ceva și negăm același lucru despre un subiect, dar îl luăm în considerare în momente diferite Nu va exista nicio contradicție dacă același obiect al gândirii noastre este luat în considerare în privințe diferite capitolul >■ Legea mijlocului exclus afirmă că a două gânduri contradictorii despre același subiect, luate în același timp și în aceeași privință, nu pot fi atât adevărate, nici false: una este în mod necesar adevărată, iar cealaltă este falsă; nu poate exista a treia La fel ca legea contradicției, legea mijlocului exclus reflectă consistența și consistența gândirii El nu permite contradicții logice în gândurile sale Legea mijlocului exclus nu indică care dintre cele două propoziții contradictorii va fi adevărată în conținut Această problemă se rezolvă prin practică, stabilindu-se corespondența sau necorespondența judecăților cu realitatea obiectivă În acest sens, trebuie respectate următoarele reguli Dintre două afirmații contradictorii despre același obiect unic, luate într-un anumit timp și relație, una neagă ceea ce se afirmă în cealaltă A treia afirmație este imposibil de găsit Dintre cele două afirmații contradictorii, unul neagă ceea ce afirmă celălalt, și în același timp afirmă ceva nou De exemplu, se știe că verdictele instanțelor pot fi fie vinovate, fie achitare Dacă verdictul este de achitare, atunci nu este vinovat Nici un alt verdict, cu excepția vinovăției sau a achitării, instanța nu poate trece Dintre cele două afirmații contradictorii, unul afirmă ceva despre o întreagă clasă de obiecte, fenomene, evenimente, luate într-un anumit timp și relație, iar celălalt neagă simultan același lucru despre unele obiecte, fenomene și evenimente din această clasă De exemplu: „Toate obiectele economice sunt legate de proprietate” și „Unele obiecte economice nu sunt legate de proprietate” Dacă una dintre aceste judecăți este adevărată, cealaltă este în mod necesar falsă și nu poate fi altfel Dintre cele două afirmații contradictorii, unul neagă ceva despre întreaga clasă de obiecte, fenomene sau evenimente, iar celălalt afirmă același lucru despre unele obiecte, fenomene sau evenimente din aceeași clasă De exemplu: „Nici o crimă nu este un act legal” și „Unele infracțiuni sunt un act legal” Fie prima, fie a doua propoziție este adevărată; nu poate exista a treia >- Legea rațiunii suficiente spune că orice gând poate fi recunoscut ca adevărat numai atunci când are o rațiune suficientă Un motiv suficient este un gând deja testat și recunoscut ca adevărat, din care decurge în mod necesar adevărul altui gând Ele pot fi evidente, personale Fundamentele logice ale artei or ggorskogo din experiență, axiome, legile științelor, teoreme, material digital etc Legea impune respectarea următoarelor reguli Este necesară fundamentarea oricărei poziții prezentate O concluzie care se pretinde a fi adevărată trebuie să se bazeze pe o bază factuală sau logică adecvată, dar suficientă Temeiurile logice, indiferent de natura și conținutul lor deosebit, trebuie să fie neîndoielnice, sigure din punct de vedere faptic, suficiente La fundamentarea adevărului uneia sau alteia poziții cu ajutorul altor prevederi, ar trebui să se bazeze pe conexiunile necesare ale obiectelor înseși, care se reflectă în aceste prevederi Valabilitatea loiică nu poate fi identificată cu o relație cauzală Astfel, fixând atenția asupra gândurilor care afirmă adevărul propozițiilor înaintate, legea rațiunii suficiente ajută la separarea adevăratului de fals și a ajunge la concluzia corectă Legile formal-logice non-bazice se manifestă în forme separate de gândire abstractă și discursuri Există o mulțime de aceste legi, nu sunt supuse unei clasificări stricte, practic nu au denumiri și formulări speciale Prin urmare, vom analiza doar acele legi care par a fi cele mai importante în construirea discursului public oral Luați în considerare un grup de astfel de legi în concept Un concept este o gândire logică despre un obiect, o reflectare a unui obiect în una sau mai multe caracteristici esențiale ale acestuia Elementele structurii logice a conceptului sunt conținutul și domeniul de aplicare al acestuia Legea relației inverse dintre volumul și conținutul unui concept stabilește că o creștere a conținutului unui concept duce la o scădere a volumului acestuia și invers Amintiți-vă că conținutul unui concept este un set de trăsături esențiale ale unui obiect sau o clasă de obiecte omogene reflectate în acest concept Volumul unui concept este ansamblul de obiecte care este conceput în acest concept De exemplu, extinderea, i e îmbogățind conținutul conceptului de „avocat” cu trăsături noi, în funcție de caracteristicile statale-naționale, obținem un nou concept de „avocat rus” Volumul său este în scădere, întrucât nu mai include avocați din alte state Dar conținutul se extinde prin concretizarea conceptului Conținutul include nu numai trăsături generice ale conceptului de „avocat”, ci și unele specifice: un avocat cu specific de stat-național Legea, astfel, indică dependența de conținut și volum într-un concept: cu cât mai puține informații despre obiectele conținute într-un concept, cu atât capitolul clasa de obiecte la care se extinde acest concept este mai largă, iar compoziția sa este mai nedefinită și invers Această lege stă la baza generalizării și limitării conceptelor Aceste operațiuni sunt în sens invers Prin limitare și generalizare, este posibil să se identifice specii și genuri de ordine diferite în raport cu același concept Folosind această regulă, puteți fie să-i creșteți specificul într-un discurs, fie să faceți orice generalizări Restricția este o operațiune logică de tranziție de la concepte generice la cele specifice prin adăugarea unui atribut de formare a speciilor la conținutul conceptului generic De exemplu, dacă adăugăm la conținutul conceptului „avocat” o trăsătură de formare a speciilor care arată apartenența sa de stat, atunci obținem un nou concept „avocat al Federației Ruse”, care este specific în raport cu originalul, generic concept La limitarea conceptelor, este important să se respecte regula trecerii succesive de la gen la specie Limita limitării este un singur concept (acesta este un concept în care este conceput un obiect) O generalizare este o operație logică de tranziție de la un concept de specie la unul generic prin excluderea caracteristicii sale de formare a speciilor din conținutul unui concept de specie dat Deci, dacă excludem specificul „juridic” din conținutul conceptului „instituție juridică”, atunci obținem conceptul generic „institut” Pentru a menține corectitudinea generalizării, este necesar să se treacă succesiv de la specie la genul care include specia dată Limita generalizării sunt categoriile Categoriile sunt concepte fundamentale extrem de generale care reflectă conexiunile și relațiile cele mai esențiale și regulate dintre realitatea obiectivă și cunoaștere Categoriile nu au un concept generic, nu pot fi generalizate Operațiile logice de generalizare și limitare sunt de mare importanță în procesul de gândire și de construire a vorbirii: trecând de la concepte dintr-un volum la concepte dintr-un alt volum, clarificăm subiectul gândirii noastre, ne facem gândirea mai definită și mai consistentă, iar vorbirea – diversă în ceea ce privește metodele folosite Axioma unei prezentări logice este că, fără a învăța să operați corect cu concepte, este imposibil să efectuați corect o singură operație mentală: nici să nu puneți corect o întrebare, nici să nu răspundeți corect, nici să concluzionați, nici să explicați etc Prin urmare, în primul rând, este necesar să se enunțe regulile de definire și împărțire a conceptelor, care se bazează pe anumite legi formal-logice Fundamentele logice ale artei or ggorskogo Definiția (sau definiția) unui concept este o operație logică care dezvăluie conținutul conceptului sau stabilește sensul termenului Fiecare definiție răspunde la întrebarea: ce este? Legile care stau la baza acesteia determină regulile care trebuie urmate în procesul de raționament Definiția trebuie să fie proporțională, adică sfera conceptului definitoriu trebuie să fie egală cu sfera conceptului definit Nerespectarea acestei reguli duce la o eroare logică de „disproporție de definiție”, care are două variante: a) „definiție prea largă”, când sfera conceptului definitoriu este mai mare decât sfera conceptului definit; b) „definiție prea îngustă”, atunci când domeniul de aplicare al conceptului definitoriu este mai mic decât domeniul de aplicare al conceptului care este definit Definiția nu trebuie să includă un cerc Încălcarea acestei reguli duce la o eroare logică, care se numește „tautologie”, când conceptul definitoriu îl repetă doar pe cel definit De exemplu, „lumina este mișcarea ușoară a corpurilor luminoase” Definiția trebuie să fie clară și precisă Încălcarea acestei reguli duce la definiții ambigue De exemplu: „Un narcolog este un medic care se ocupă de beție ” Definiția nu trebuie să fie negativă O definiție negativă nu dezvăluie conținutul conceptului care este definit Indică ce nu este un obiect fără a explica ce este Aceasta este, de exemplu, definiția „Retorica nu este jurisprudență” Determinarea conținutului conceptelor este indisolubil legată de identificarea volumelor acestora ca concepte specifice incluse într-un gen cunoscut Operația logică care dezvăluie sfera unui concept se numește divizare Împărțirea conceptelor ajută la distribuirea corectă a obiectelor în grupuri, la studierea lor și, în consecință, la înțelegerea mai bună a întregii clase în ansamblu În procesul de împărțire a unui concept, este necesar să se respecte o serie de reguli derivate din legile formal-logice corespunzătoare care se manifestă numai în concept Împărțirea trebuie să fie proporțională, adică volumul conceptului divizibil trebuie să fie egal cu suma volumelor conceptelor obținute ca urmare a împărțirii Încălcarea acestei reguli duce la o eroare logică, care poate fi de două tipuri: a) „diviziunea incompletă” și b) „diviziunea cu membri excesivi” Împărțirea trebuie făcută pe o singură bază Baza este baza pe care se face împărțirea Eroarea care apare atunci când această regulă este încălcată se numește substituție de bază Împărțirea trebuie să fie consecventă Încălcarea acestei reguli duce la o eroare logică „săritură în diviziune” (b Capitolul Membrii diviziei trebuie să se excludă între ei, i e volumele lor nu trebuie să se suprapună Un alt grup de legi logice formale se manifestă doar în judecată O judecată este o formă de gândire în care o legătură între un obiect și trăsătura lui sau o relație între obiecte este afirmată sau infirmată Acțiunea legilor nefundamentale în judecată se manifestă, în special, în repartizarea termenilor acesteia Amintiți-vă că termenii sunt subiectul și predicatul unei judecăți Subiectul judecății este conceptul de obiect al gândirii, iar predicatul este un concept care exprimă cunoștințe despre atributul obiectului gândirii Un termen este considerat distribuit atunci când este luat în întregime Un termen este considerat nedistribuit dacă este luat în parte din domeniul de aplicare Studiul distribuției termenilor de judecată este o confirmare a legăturii corecte dintre subiectul său și predicat, i e corespondența acestei conexiuni cu relația obiectivă a obiectelor înseși Pe baza clasificării combinate a judecăților simple, formulăm regulile de distribuție a termenilor În judecățile generale afirmative, subiectul este distribuit, dar predicatul nu este distribuit Ambii termeni vor fi repartizați în cazul echivalenței lor În judecățile generale negative, ambii termeni sunt întotdeauna repartizați, se exclud complet unul pe celălalt, sunt concepte incompatibile În special judecățile afirmative, ambii termeni nu sunt distribuiți dacă sunt exprimați prin concepte care se intersectează Dacă, într-o anumită judecată afirmativă, predicatul este subordonat subiectului, atunci predicatul va fi distribuit În special judecățile negative, subiectul nu este distribuit, iar predicatul este întotdeauna distribuit Astfel subiectul este distribuit în judecăți generale și nedistribuit în judecățile particulare; predicatul este distribuit în propoziții negative și nu în propoziții afirmative Excepția o fac judecățile generale afirmative și particulare afirmative, în care predicatul este distribuit Corelarea corectă a conceptelor (termenilor) în judecăți, în vorbirea în sine este o condiție importantă pentru accesibilitatea și înțelegerea vorbirii Al treilea grup de legi formal-logice sunt legi care se manifestă prin inferențe Pe baza acestora, se derivă un set de reguli corespunzătoare unor tipuri specifice de inferențe Inferența este o formă de gândire abstractă, prin care una sau mai multe judecăți sunt legate între ele, Fundamentele logice ale artei or ggorskogo cu necesitate logică se deduce o nouă propoziţie În funcție de direcția de dezvoltare a gândirii, precum și de validitatea logică a judecății finale, inferențe sunt împărțite în următoarele trei tipuri: deductive, inductive și inferențe prin analogie Luați în considerare specificul fiecăruia dintre aceste tipuri Raționamentul deductiv este o formă de gândire abstractă în care gândirea se dezvoltă de la cunoașterea unui grad mai mare de generalitate la cunoașterea unui grad mai mic de generalitate, iar concluzia care decurge din premise este logic de încredere Regulile de inferență deductivă sunt determinate de natura premiselor, care pot fi judecăți simple sau complexe, precum și de numărul acestora În funcție de numărul de premise utilizate, din care se construiește concluzia, inferențe deductive sunt directe și indirecte În inferențe directe, concluzia se face dintr-o premisă prin transformările sale: transformare, conversie, opoziție la predicat și conform „pătratului logic” Concluziile din fiecare dintre aceste inferențe sunt obținute în conformitate cu anumite reguli logice, care se datorează caracteristicilor cantitative și calitative ale judecății inițiale În inferențe indirecte, concluzia rezultă din două sau mai multe judecăți care sunt legate logic una de cealaltă Există mai multe feluri ale acestora în: a) un silogism categoric simplu; Raționamentul inductiv este o formă de gândire abstractă în care gândirea se dezvoltă de la cunoașterea unui grad mai mic de generalitate la cunoașterea unui grad mai mare de generalitate, iar concluzia care decurge din premise este predominant probabilistică În funcție de caracterul complet al studiului, se disting inducția completă și incompletă, fiecare dintre ele fiind caracterizată de propriile legi formal-logice specifice Pe baza acestor legi, se derivă reguli specifice pentru aplicarea raționamentului inductiv Astfel, utilizarea inducției complete implică respectarea următoarelor reguli: ) cunoașteți exact numărul de obiecte sau fenomene de studiat; ) asigurați-vă că atributul aparține fiecărui element al clasei; ) numărul de elemente ale clasei studiate să fie mic; ) efectuarea unei inducții complete trebuie să îndeplinească cerințele de oportunitate și raționalitate O variație a inducției incomplete este inducția științifică Pe baza legilor sale, se derivă următoarele reguli a, care trebuie respectate pentru a crește probabilitatea de inferență și persuasivitatea discursului: ) selectează sistematic și metodic subiectele de cercetare; ) stabilirea proprietăților esențiale necesare obiectelor în sine și importante pentru o anumită practică; ) dezvăluie condiționalitatea internă a acestor proprietăți (trăsături); ) să compare concluzia obținută cu alte poziții similare ale științei în domeniul de cunoaștere dat Concluziile inducției științifice nu numai că oferă cunoștințe generalizate, ci dezvăluie și o relație cauzală, care are o valoare deosebită pentru procesul de cunoaștere Inferența prin analogie se realizează și în conformitate cu propriile legi specifice O analogie este o astfel de concluzie în care gândirea se dezvoltă de la o anumită cunoaștere la anume, iar concluzia care decurge din premise este de natură probabilistă Tranziția logică în concluzii prin analogie este reglementată de următoarea regulă: dacă două obiecte individuale sunt similare în anumite trăsături, atunci pot fi similare în alte trăsături găsite la unul dintre obiectele comparate Printre regulile care cresc gradul de fiabilitate al concluziilor prin analogie, putem numi următoarele: Obiectele și fenomenele comparate ar trebui să fie legate între ele nu formal, ci în esență Cu cât caracteristicile comparate sunt mai semnificative, cu atât concluziile sunt mai fiabile și mai precise Fundamentele logice ale artei orale Ar trebui să existe cât mai multe caracteristici esențiale comparate Caracteristicile comune ale elementelor comparate ar trebui să fie cât mai diverse posibil Diferențele semnificative între articolele comparate ar trebui să fie cât mai mici posibil În funcție de natura informațiilor transferate de la un obiect la altul, analogia se împarte în analogia proprietăților (obiectelor) și analogia relațiilor După natura cunoașterii inferențiale, analogia este de trei tipuri: analogia strictă, care oferă cunoștințe de încredere; analogie nestrictă, oferind cunoștințe probabilistice; o analogie falsă care dă o concluzie falsă Astfel, legile formal-logice considerate din punct de vedere al conținutului reprezintă proprietățile gândirii care exprimă cele mai importante trăsături ale gândirii abstracte în general, precum și formele sale principale, esența tuturor operațiilor mentale Pe baza acestor legi, formulăm câteva cerințe pentru discursul public Discursul vorbitorului trebuie să fie definit, adică clar, cu o formulare clară și concluzii concrete Vorbitorul nu trebuie să folosească gânduri vagi, raționamente vagi, remarci ambigue și să treacă nerezonabil de la un gând la altul Prezentarea orală trebuie să fie consecventă și consecventă, cât mai scurtă posibil Nu trebuie să conțină afirmații opuse sau contradictorii Întreaga logică a discursului este îndreptată spre a convinge audiența de adevărul prevederilor propuse Discursul public trebuie fundamentat, motivat Dovezile se bazează pe fapte reale, adevăruri dovedite științific, surse sigure de informații Dacă aceste cerințe sunt îndeplinite, vorbitorul va fi capabil să-și construiască corect, logic discursul și să transmită cunoștințe audienței, să-i intereseze, să-i conducă la concluzii logice independente și să-i convingă cu puterea gândirii de acceptabilitatea ideilor formulate și concluzii Fundamentele logice ale argumentării ca procedură de vorbire Dovezile sunt o calitate importantă a gândirii corecte Dovada este legată de argumentare, dar nu sunt identice capitolul Argumentarea (din latină argumentatio - aducerea de argumente) - o metodă de raționament, inclusiv proba și infirmarea, în procesul căreia se creează o convingere în adevărul tezei și falsitatea antitezei atât în rândul doveditorului, cât și al adversarilor; oportunitatea acceptării tezei este fundamentată în vederea dezvoltării unei poziții specifice și implementării unor programe de acțiune care decurg din postul dovedit Conceptul de „argumentare” este mai bogat în conținut decât conceptul de „dovadă”: scopul dovezii este de a stabili adevărul (falsitatea) tezei, iar scopul argumentării este și de a fundamenta oportunitatea acceptării (respingerii) această teză, arătându-și semnificația importantă (neimportantă) într-o anumită situație de viață etc Argumentarea diferă și de simpla transmitere a informațiilor (mesaj), pe de o parte, și de comandă, ordine, comandă, pe de altă parte Informatorul doar repovesti conținutul unui text și se străduiește pentru perceperea și înțelegerea adecvată a acestuia de către public Cel care dă ordinul are scopul executării lui necondiționate Argumentarea conține de obicei atât elemente ale unui mesaj, cât și ale unei comenzi, dar trăsătura sa distinctivă este aceea că vorbitorul caută să convingă ascultătorii de adevărul punctului său de vedere, al judecății sale, folosind metode și tehnici de vorbire, emoțional-psihologic și alte metode și tehnici non-logice alături de cele logice influenţa persuasivă Având în vedere că este conceptul de „dovadă” cel care exprimă fundamentele logice ale procesului de argumentare, în prezentarea următoare se va avea în vedere esența logică, conținutul, structura și regulile dovezii logice Dovada este un raționament logic, în cursul căruia adevărul sau falsitatea unui gând este fundamentat cu ajutorul altor prevederi verificate de știință și practica concretă Un exemplu de dovezi este următorul raționament: „Elevii pot promova examenul fie ca „excelent”, fie ca „bun”, fie ca „satisfăcător”, fie ca „nesatisfăcător” La examenul de logică, nimeni din grupul nostru nu a primit o notă excelentă, satisfăcătoare sau nereușită Așadar, toată lumea a promovat examenul cu calificativul „bun” Dovada ca mod logic special de fundamentare a adevărului are propria sa structură Orice dovadă include: teză, argumente, demonstrație Fiecare dintre aceste elemente din structura logică a demonstrației îndeplinește, prin urmare, propriile sale funcții speciale Fundamentele logice ale artei or ggorskogo niciunul dintre ele nu poate fi ignorat la construirea unei dovezi logic corecte Teza probei este propoziţia a cărei adevăr sau falsitate se cere să fie dovedită Dacă nu există teză, atunci nu există nimic de demonstrat Prin urmare, orice raționament bazat pe dovezi este în întregime subordonat tezei și servește la confirmarea (sau infirmarea) acesteia Teza poate fi formulată atât la începutul dovezii, cât și în orice alt moment al acesteia Teza este adesea exprimată sub forma unei judecăți categorice, de exemplu: „Propoziția pe care o demonstrez este următoarea”, „Iată teza mea”, „Am sarcina de a dovedi”, „Iată poziția mea” , „Sunt profund convins că ” etc Adesea teza este formulată și sub forma unei întrebări, de exemplu: „Există o relație de cauzalitate între acțiunile acuzatului și consecințe?” Argumentele (sau temeiurile) probelor sunt acele hotărâri care sunt date pentru a confirma sau infirma teza A dovedi o teză înseamnă a face astfel de judecăți care ar fi suficiente pentru a fundamenta adevărul sau falsitatea tezei prezentate Ca argumente în demonstrarea tezei, orice gând adevărat poate fi dat, doar dacă este legat de teza, o fundamentează Principalele tipuri de argumente sunt: fapte, legi, axiome, definiții Să luăm în considerare conținutul lor mai detaliat Un fapt este un fenomen sau eveniment care a avut loc efectiv Faptele sunt un tip de argument foarte important Au credibilitate și o mare putere de persuasiune și, prin urmare, sunt utilizate pe scară largă în dovezi Deoarece faptele reflectă realitatea, atunci neagă-le în momentul în care există sau se referă la fapte care nu există înseamnă a ignora realitatea Faptele sunt la fel de autoritare pe cât realitatea însăși este autoritară Practica arată că faptele nu vorbesc niciodată de la sine Faptele sunt întotdeauna explicate de oameni De aceea, unul și același fapt, luat în conexiuni și relații diferite, poate fi explicat în moduri diferite Dar în același sens, în același timp și așa mai departe faptul trebuie să fie clar Prin urmare, faptele, înainte de a deveni argumente, trebuie înțelese corect Și pentru aceasta este necesar să le considerăm nu izolat unul de celălalt, ci în legătură reciprocă, în unitate Pentru ca faptele să joace rolul argumentelor, este necesar să se ia nu faptele individuale, ci întregul ansamblu de fapte legate de problema luată în considerare Nu ar trebui să smulgă în mod arbitrar doar faptele necesare și să uite, nu să vezi Capitolul altele, nedorite, nici să ia din fapte doar aspecte secundare și să nu țină cont de aspectele principale, esențiale Orice unilateralitate în raport cu faptele duce la o înțelegere greșită a esenței lor, la o denaturare conștientă sau inconștientă a acestora Un tip important de argument sunt legile științei Referirea la lege este un argument serios Autoritatea legilor științei ca argumente este legată de înțelegerea noastră a ceea ce este o lege Legile științei sunt adevăruri de ordin special, care diferă de alte cunoștințe atât prin conținutul lor, cât și prin forma descoperirii lor Legile științei sunt o reflectare a legilor lumii obiective și exprimă conexiuni interne, esențiale, stabile, recurente, necesare între fenomene și procese Dar fiecare lege are limitele ei Legile funcționează în anumite condiții, cu modificarea cărora poate apărea o altă lege Prin urmare, la fundamentarea oricărei prevederi cu ajutorul unei legi, trebuie să știm dacă teza care se dovedește poate fi fundamentată tocmai prin această lege Axiomele sunt, de asemenea, folosite ca temeiuri de probă O axiomă este o afirmație care nu necesită dovezi Adevărul axiomelor care stau la baza dovezii nu este verificat în fiecare caz individual, deoarece verificarea acestui adevăr a fost efectuată în mod repetat mai devreme, confirmată de practica umană Când se demonstrează adevărul sau falsitatea unei propoziții, definițiile conceptelor sunt adesea date ca argumente Dacă poziția prezentată decurge în mod necesar din definiția conceptului dat ca argument, atunci este recunoscută ca dovedită Definiția este rezultatul unei cunoașteri profunde a obiectelor reflectate în acest concept Definiția dezvăluie conținutul conceptului, include caracteristici care exprimă esența obiectelor Prin urmare, referirea la definiție poate fi suficientă pentru a recunoaște adevărul propoziției care se încadrează în această definiție Definiția în astfel de cazuri este luată ca un adevăr care nu necesită dovezi Demonstrația (sau (|x) dovada) este o modalitate de conectare logică a tezei cu argumente Teza și argumentele dovezii sunt judecăți în forma lor logică Exprimate în propoziții gramaticale, ele sunt percepute de noi în mod direct: teza și argumentele pot fi văzute dacă sunt scrise, auzite dacă sunt rostite Totuși, teza și argumentele în sine, fără o legătură logică între ele, nu constituie încă dovezi Argumentele încep să capete un anumit sens abia atunci când noi Fundamentele logice ale artei or ggorskogo conducem teza de la ei Procesul de derivare a unei teze din argumente este o demonstrație Se exprimă întotdeauna în (|> formă de inferență Poate fi o concluzie separată, dar mai des este un lanț de inferențe Justificarea tezei poate lua (|x) rma de deducție, inducere sau analogie, care sunt folosită independent sau în diverse combinații Totodată, particularitatea inferențelor, în forma cărora se desfășoară demonstrația, constă în faptul că judecata care trebuie fundamentată, care este teza probei, este concluzia de concluzia şi se formulează în prealabil, iar judecăţile cu privire la argumentele care servesc drept premise ale încheierii rămân necunoscute şi sunt supuse restaurării concluzie cunoscută (teză), premisele concluziei (argumente) sunt restaurate Raționamentul bazat pe dovezi diferă în primul rând prin atitudinea față de teza prezentată Drept urmare, se poate fie confirma adevărul tezei, fie o respinge, dovedind falsitatea acesteia Există două tipuri de dovezi: ) confirmarea tezei; ) infirmarea tezei Conform metodei de argumentare, toate probele sunt împărțite în două tipuri: directe și indirecte Dovada directă constă în derivarea directă de la fundamentarea, după anumite reguli de inferență, a adevărului sau falsității unei teze date Dovada indirectă constă în fundamentarea falsității sau adevărului unei propoziții care se află într-o anumită relație cu teza, iar de aici se stabilește indirect adevărul tezei sau, dimpotrivă, falsitatea acesteia Pentru claritate, prezentăm raționamentul de mai sus sub forma unei diagrame (Fig ) Să ne uităm la fiecare tip de dovezi mai detaliat O confirmare directă a temei este o dovadă în care adevărul tezei este justificat direct de argumente De exemplu, pentru a demonstra teza „Pentru toate infracțiunile împotriva proprietății personale ale cetățenilor, Legea penală a Federației Ruse prevede pedeapsa închisorii ca sancțiune”, pot fi date următoarele argumente: • Infracțiunile împotriva bunurilor personale ale cetățenilor sunt prevăzute în opt articole ale Codului penal al Rusiei: furt, tâlhărie, tâlhărie, fraudă, extorcare, deturnare sau delapidare etc ; • Pentru fiecare dintre cele opt infracțiuni este prevăzută pedeapsa închisorii G-\:іvya I Dovada Specie Specie Orez Genuri și tipuri de dovezi Întrucât argumentele epuizează toate varietățile de infracțiuni împotriva proprietății personale ale cetățenilor, justificarea se construiește sub forma unei concluzii de inducție completă, în care adevărul concluziei decurge în mod necesar din premisele adevărate Aceasta este o confirmare directă a tezei prezentate Se realizează în două etape: se găsesc argumente adecvate și apoi se demonstrează că teza decurge logic din acestea Confirmarea directă a tezei se efectuează de către următorii me-ani: • confirmarea condiționată a tezei Esența ei constă în derivarea tezei din adevărul stabilit al argumentelor; • confirmarea de legătură a tezei Se realizează prin inducție completă prin epuizarea tuturor cazurilor posibile în care adevărul tezei este dovedită și generalizarea acestora într-o singură concluzie; • confirmarea genetică a tezei Înseamnă verificarea nu a fenomenului, ci a afirmației în sine, adică fundamentarea fiabilității surselor de informații Este utilizat pe scară largă în științe istorice, politică, diplomație și alte domenii ale activităților științifice și practice Astfel, în confirmarea directă a tezei, sarcina este de a găsi argumente convingătoare din care decurge logic această teză O confirmare indirectă a tezei este o astfel de dovadă care stabilește adevărul tezei care se dovedește, examinând nu teza în sine, ci alte prevederi Aceste propoziții sunt atât de legate de teza care este dovedită, încât stabilirea falsității lor nu Fundamentele logice ale artei or ggorskogo urmează în mod necesar adevărul tezei care se dovedeşte Ca exemplu, să cităm următorul argument, care susține indirect adevărul tezei „Unele fraze scurte despre economie nu sunt false în interior” Un economist englez a spus: „Orice frază scurtă despre economie este în mod inerent falsă” Dar această frază în sine, care este scurtă, este o frază despre economie, mai precis, o frază despre fraze despre economie Ca atare, trebuie să fie și fals intern Dar faptul că este fals înseamnă că există fraze scurte despre economie care nu sunt false Prin urmare, unele fraze scurte despre economie nu sunt în mod inerent false Confirmarea indirectă a tezei se realizează în două moduri: ) confirmarea apagogică a tezei, în care se ajunge la adevărul acesteia prin fundamentarea falsității antitezei O antiteză este o afirmație care contrazice teza Confirmarea apagogică a tezei trece prin următoarele etape: se propune o antiteză și din aceasta se trag consecințe cu intenția de a găsi cel puțin un fals dintre ele; se stabileşte că printre consecinţe există într-adevăr una falsă; se ajunge la concluzia că antiteza este falsă; din falsitatea antitezei, pe baza legii mijlocului exclus, se concluzionează că teza prezentată este adevărată; ) confirmarea separarii tezei Esența ei constă în faptul că teza care se dovedește este considerată ca una dintr-un anumit număr de ipoteze, în suma lor epuizând toate ipotezele posibile pe această temă Confirmarea separată a tezei este utilizată în acele cazuri în care se poate fi sigur că postul care se dovedește se află printre toate posibilitățile avute în vedere Ca exemplu, luați în considerare următoarea situație Într-una dintre expediții, la care au participat cinci persoane, a fost comisă o infracțiune: s-a pierdut un dispozitiv scump Familiarizându-se cu împrejurările cauzei, anchetatorul a stabilit că unul dintre membrii expediției ar fi putut săvârși infracțiunea, întrucât, în afară de aceste persoane, pe insula pe care s-a desfășurat lucrarea nu mai era nimeni Șeful expediției, asistentul său, inginer, doctor, așa cum a devenit cunoscut în cursul acțiunilor de investigație, nu a comis nicio infracțiune; s-a dovedit că dirijorul a săvârşit infracţiunea Confirmarea indirectă a tezei în acest fel se realizează astfel: una câte una, toate alternativele sunt excluse, cu excepția uneia, care este teza care se dovedește În confirmarea apagogică a tezei, alternativele (teza și antiteza) se exclud reciproc în virtutea legilor logicii Într-o confirmare dezbinătoare a tezei capitolul incompatibilitatea reciprocă a posibilităţilor şi faptul că ele epuizează toate situaţiile imaginabile sunt determinate nu de circumstanţe logice, ci de fapte Așa se explică greșeala obișnuită în confirmarea dezbinătoare a tezei: posibilitățile propuse, luate împreună, nu epuizează toate alternativele posibile Confirmarea indirectă a tezei este un mijloc eficient de fundamentare a prevederilor propuse Cu toate acestea, specificul său limitează într-o oarecare măsură utilizarea vorbitorului în activitatea mentală Ocupându-se de această dovadă, el este forțat constant să-și concentreze atenția nu asupra tezei, al cărei adevăr ar trebui fundamentat, ci asupra negării altor poziții, care sunt presupuneri eronate Confirmarea tezei în dovadă se opune respingerii acesteia O respingere este o dovadă a falsității unei teze O respingere diferă de o confirmare în atitudinea ei față de teza prezentată Prin urmare, infirmarea este, parcă, o oglindă, dar opusă în calitate, reflectare a confirmării tezei Evitând repetarea, ne limităm la o analiză a metodelor principalelor tipuri de infirmare Infirmarea directă a tezei: a) infirmarea tezei prin privarea de fundaţie Ego-ul este atins: • distrugerea fundației expuse prin fapte, prevederi noi, legi ale științei (privarea efectivă a fundației); • prin demonstrarea absenței legăturii necesare între teza dată și temeiul propus (privarea logică a temeiului) Folosirea cu succes a acestei metode de infirmare presupune o înțelegere clară a regulilor și erorilor inferențelor corespunzătoare - deducție, inducție sau analogie, în care decurge justificarea tezei b) infirmarea tezei prin infirmarea concluziei Eul se realizează în conformitate cu regula logică a modului negativ al inferenței condițional categorice, atunci când raționamentul este îndreptat de la negația consecinței la negația fundamentului Infirmarea indirectă a tezei: a) infirmarea apagogică a tezei O antiteză este prezentată și dovedită prin oricare dintre metodele de confirmare a adevărului ei Teza este astfel infirmată indirect prin confirmarea antitezei b) o respingere disjunctivă a tezei Este construit după schema: fie A, fie B, fie C este R Și există R Prin urmare, nici B, nici C nu este R Fundamentele logice ale artei or ggorskogo Metodele considerate ale principalelor tipuri de respingere a tezei sunt utilizate nu numai independent, ci și în combinație între ele Puterea de persuasiune a unui discurs este, de asemenea, determinată în mare măsură de combinația rațională de confirmare și infirmare, care contribuie la obținerea unor rezultate indubitabil, obiectiv adevărate în fiecare caz specific În același timp, viitorii avocați trebuie să știe că împărțirea probelor în direct și indirect în logică nu coincide cu împărțirea probelor în direct și indirect în procesul penal Doar terminologia este aceeași aici În logică, așa cum s-a menționat deja, proba este înțeleasă ca procesul gândirii de fundamentare a adevărului, în timp ce în procesul penal, proba este un fapt adevărat al realității Prin urmare, subiectul împărțirii în logică și procedura penală este diferit În procesul penal, faptele de realitate (faptele probatorii) și mijloacele de probă (sursele de probă) se împart în directe și indirecte Baza împărțirii faptelor probatorii în cele directe și indirecte este legătura lor cu faptul dorit Probele directe în procesul penal sunt astfel de fapte care au legătură directă cu fapta dorită (poziția dovedită) Legătura dintre proba directă și faptul dorit este evidentă Dovezile indirecte sunt astfel de fapte, a căror legătură cu faptul dorit (propunerea fiind dovedită) nu ne este dată direct, nu este evidentă Pentru a dobândi o cunoaștere mai profundă a utilizării practice a dovezii logice, este util viitorilor avocați să analizeze discursurile susținute în timpul proceselor de avocați de seamă Cultura logică a unui vorbitor presupune nu numai capacitatea de a raționa consecvent și concludent, cu respectarea cerințelor și regulilor logicii, ci și capacitatea de a detecta erorile logice în raționament și de a le supune unei analize calificate În procesul de probă este necesar să se respecte regulile în raport cu teza, regulile în raport cu argumentele și regulile în raport cu demonstrația Încălcarea acestor reguli în Vezi: Koni A F Lucrări adunate: În volume - M , - - T , ; Rikvako F N Discursuri alese - M ; Discursuri ale unor avocați ruși celebri / Comp P M Zaharov, E P Cherkashin - M ; Discursuri ale avocaților sovietici / Comp I Yu Sukharev - M , ; Discursuri judiciare ale avocaților ruși Shamsnite / Comp și rel E L Rojiikov - M , ; Oratorii de curte ai Franței în secolul al XIX-lea - M şi alţii Capitolul mărturia conduce la erori logice, care în cele din urmă nu permit confirmarea sau infirmarea tezei prezentate Erorile loiice sunt împărțite în paralogisme și sofisme Paralogismele sunt erori logice neintenționate cauzate de încălcarea legilor și regulilor logicii Spre deosebire de paralogisme, sofismele sunt rezultatul înșelăciunii deliberate, erorilor logice deliberate Să luăm în considerare aceste reguli de probă și erorile care apar atunci când sunt încălcate Gesis trebuie formulat cu precizie Inseamna: • dacă propoziţia care exprimă teza este simplă, atunci subiectul şi predicatul ei ar trebui să fie evidenţiate; • dacă vreunul dintre subiecte este reprezentat de un concept general, atunci sunt necesare caracteristicile cantitative exacte ale acestuia („toți” sau „unii”); • caracteristicile modale ale judecății ar trebui să fie, de asemenea, clare; • când (|x)formulează teza ca propoziție complexă, natura conectivului logic trebuie să fie clară; • Este necesară o claritate suficientă a conceptelor utilizate în teză Dacă această regulă nu este respectată, sunt posibile erori, a căror esență va fi aceea că teza este formulată vag și, prin urmare, nu definește exact ceea ce este supus justificării sau permite diverse interpretări De exemplu, conceptul de „nou” are mai multe semnificații, inclusiv „progresiv” și „modern”, „următorul” și „nefamiliar”, etc Când ceva este numit „nou”, nu este imediat clar ce se înțelege exact prin „noutate”: fie o ruptură completă cu vechea tradiție, fie o adaptare pur cosmetică a acesteia la circumstanțe schimbate Nefiind hotărât asupra semnificației acestui concept, putem recalifica în mod arbitrar un inovator drept conservator: „El sprijină tot ce este nou; noul, după cum știți, este vechiul bine uitat; înseamnă că susține tot ce este bine uitat În același timp, nu ar trebui să confirme sau să infirme ceea ce este legat de gusturile individuale ale oamenilor Este absurd, de exemplu, să punem în discuție teza: „Icrele roșii sunt mai gustoase decât caviarul negru” De asemenea, este important să se țină cont de particularitățile opiniilor și nevoilor individuale ale oamenilor În caz contrar, poate apărea o situație, exprimată în următorul monolog: „Cetățeni ai judecătorului! Mă acuzați că am cumpărat de batiste pentru revânzare peste nevoile mele Nu pledez vinovat Ego-ul, după părerea ta, este dincolo de nevoie, dar după părerea mea, tocmai conform nevoii mele Fundamentele logice ale artei orale Teza trebuie să rămână neschimbată pe tot parcursul procesului de justificare Una dintre erorile care apar atunci când această regulă este încălcată se numește „înlocuirea tezei” Înlocuirea se realizează adesea ca urmare a dovedirii unei poziții care este apropiată ca înțeles de teză, iar rezultatul este prezentat ca o dovadă a tezei originale, iar substituția are loc datorită înlocuirii conceptelor utilizate De exemplu, se dovedește vinovăția învinuitului pentru săvârșirea unei infracțiuni în sfera activității economice În instanță, avocatul declară că inculpatul a săvârșit o faptă periculoasă din punct de vedere social Este evident că volumele conceptelor „act social periculos” și „infracțiune în contextul activității economice” nu sunt identice, ca urmare, o teză este înlocuită cu alta Dacă această regulă este încălcată, poate apărea o altă eroare - „argument cu o persoană” Se întâmplă atunci când dovada tezei este înlocuită în esență de caracteristicile unei persoane care are legătură cu această teză O astfel de greșeală va apărea, de exemplu, în cazul în care, în loc să infirmăm teza prezentată, începem să vorbim nu despre această teză în sine, ci despre persoana care a afirmat-o, că nu este un expert în această problemă, că a greșit deja de mai multe ori în concluziile lor etc În plus, sunt posibile încă două erori: „argument în public” și „cine dovedește prea multe nu dovedește nimic” Eroarea logică a „argumentării către public” este că, în loc să fundamenteze teza, ei fac apel la sentimentele oamenilor, încearcă să le trezească simpatia sau antipatia pentru ceea ce se discută și, în acest fel, îi fac să creadă în adevărul sau falsitatea teza prezentată Eroarea logică „cine dovedește prea multe nu dovedește nimic” apare atunci când, în loc să dovedească teza prezentată, o altă poziție este fundamentată atât de larg încât adevărul sau falsitatea tezei nu rezultă direct din aceasta Argumentele trebuie să fie adevărate, dovedite, fără îndoială Dacă această regulă este încălcată, sunt posibile două erori logice: „eroare de bază” și „anticiparea fundației” Prima greșeală se face atunci când teza este susținută de argumente false De exemplu: „Dacă o acțiune este obligatorie, atunci nu este interzisă Nu este interzis - permis Prin urmare, dacă o acțiune este obligatorie, este permisă ” Adevărul primei premise a acestui raționament ridică îndoieli evidente Esența erorii de „anticiparea fundației” constă în faptul că sunt date argumente nespuse sau neverificate care au nevoie de propria lor justificare Utilizarea lor poate Capul I să fie însoțite de următoarele întorsături: „destul de evident”, „după cum se știe”, „este stabilit cu precizie”, etc Argumentele trebuie dovedite indiferent de teză Consecința încălcării acestei reguli este o eroare logică „cerc vicios” Ca exemplu, luați în considerare următorul raționament: „Legile uniforme ale căsătoriei sunt legi bune, deoarece legislația care aduce unitate regulilor căsătoriei reduce numărul divorțurilor Și reduce numărul divorțurilor, pentru că o lege uniformă a căsătoriei standardizează regulile legate de căsătorie la căsătorie” Dovada trebuie construită după regulile generale de inferență Nerespectarea acestei reguli poate duce la una dintre cele două erori logice: „urmărire imaginară” sau „de la ceea ce s-a spus cu o condiție la ceea ce s-a spus necondiționat” „Urmărirea imaginară” apare într-o situație în care teza nu decurge din temeiurile date Iată un exemplu de raționament în care nu există nicio legătură logică între teză și argumente, iar iluzia de „logicitate” este creată de enumerarea obișnuită: „Legea conservării (prima lege a termodinamicii) interzice o mișcare perpetuă mașină de primul fel Există și a doua lege a termodinamicii, ceea ce înseamnă că nu există o mașină cu mișcare perpetuă de al doilea fel Același lucru se poate spune despre o mașină cu mișcare perpetuă de acest fel, care este interzisă de a treia lege a termodinamicii Cu toate acestea, nu există o a patra lege a termodinamicii În consecință, nimic nu împiedică crearea unei mașini cu mișcare perpetuă de al patrulea fel Și cu atât mai mult mașina cu mișcare perpetuă de al cincilea și așa mai departe Esența erorii „de la ceea ce s-a spus cu o condiție la ceea ce s-a spus necondiționat” este că argumentele care sunt adevărate în anumite condiții sunt date ca adevărate în orice condiții Această greșeală se face, de exemplu, dacă cineva dovedește că Lebedev cunoaște bine legile referindu-se la faptul că este avocat, iar avocații, spun ei, cunosc bine legile Acea că avocații cunosc bine legea este adevărat, dar nu rezultă că fiecare avocat cunoaște bine legea Propoziția „Avocații cunosc bine legea” este adevărată în principiu, dar nu în fiecare caz particular Astfel, dovada este o etapă necesară și cea mai dificilă a procesului de gândire și a vorbirii Utilizarea lui de către un vorbitor într-un discurs public implică o cunoaștere profundă și capacitatea de a aplica legile logice formale regulile lor, nerespectarea cărora în mod conștient sau inconștient duce la imposibilitatea obținerii cunoștințelor adevărate despre realitate Gândirea corectă este baza pentru vorbirea corectă Fundamentele logice ale artei or ggorskogo Arta argumentării ca manifestare complexă a metodelor de argumentare O dispută este o luptă spirituală și intelectuală pentru aflarea cunoștințelor adevărate și fundamentarea valorii și a poziției valorice, care se caracterizează printr-o varietate de conținut, abordări, tehnici și mijloace de comunicare verbală utilizate Fiecare dispută are o bază logică mai mult sau mai puțin pronunțată Scopul disputei poate fi acela de a descoperi adevărul sau de a obține victoria Așa cum nu există o graniță clară între argumentele corecte și incorecte, la fel nu există o linie clară între disputele care sunt conduse pentru a clarifica adevărul și disputele care vizează câștigarea uneia dintre părți Desigur, absența distincțiilor clare nu înseamnă că distincțiile în sine nu sunt importante De exemplu, nu există o graniță clară între inteligență și prostie și există multe tranziții, dar cu greu se poate trage concluzia că ele coincid în general și nu este nevoie să se facă distincție între ele O dispută al cărei scop este victoria este întotdeauna o dispută despre valori, despre afirmarea unor aprecieri proprii și infirmarea judecăților de valoare ale celeilalte părți care sunt incompatibile cu acestea Onestitate, egalitate, dreptate, compasiune, iubire de aproapele etc - toate acestea sunt valori, iar disputele despre ele sunt întotdeauna dispute despre valori Planuri și planuri personale ale grupurilor sociale, norme de stat și principii morale, tradiții și idealuri etc sunt si valori Scopul tuturor disputelor despre valori nu este adevărul, ci victoria Dacă o dispută este setată pentru a obține victoria, atunci o astfel de dispută - indiferent de modul în care oamenii care se ceartă și-o imaginează pentru ei înșiși și pentru alții - este o dispută despre valori Chiar și o dispută despre adevărul unor afirmații devine o dispută despre valori, atunci când se concentrează nu pe adevăr, ci pe victoria uneia dintre părți Omul nu este doar o ființă rațională și cunoscătoare, ci și una care acționează Acțiunea este întotdeauna succes sau eșec, succes sau eșec Nu trebuie imaginat că succesul este atins doar de cei care se ghidează după adevăr, iar eșecul este soarta inevitabilă a celor care nu o consideră în mod deosebit Adesea, succesul este obținut prin mijloace greșite Acțiunea este imposibilă fără evaluări: norme, modele, idealuri, enunțuri despre scopuri etc Adevărul este o proprietate a descrierilor iar disputa despre ea este o dispută despre corespondența descrierii cu starea reală a lucrurilor Argumentele despre judecăți că acțiunea directă nu sunt dispute despre adevăr, deoarece judecățile nu sunt nici adevărate nici fals capitolul Se poate observa că marea majoritate a disputelor obișnuite sunt doar dispute nu despre adevăr, ci despre valori Disputele despre adevăr se găsesc predominant în știință, dar chiar și acolo se transformă adesea în dispute despre valori Astfel, există dispute cu privire la descrierile al căror scop final este adevărul, adică realizarea unei descrieri care să corespundă realității, și dispute cu privire la evaluări, al căror scop este aprobarea unor evaluări și, în consecință, adoptarea unei direcții specifice de activitate viitoare determinată de acestea Cuvântul „victorie” se referă în mod direct doar la disputele despre evaluări și valorile pe care le exprimă Victoria este afirmarea unuia dintre sistemele de valori opuse În disputele despre adevăr, victoria uneia dintre părțile care se ceartă nu poate fi vorbită decât în sens figurat: atunci când adevărul este dezvăluit ca urmare a unei dispute, el devine proprietatea ambelor părți, iar „victoria” una dintre ele are un caracter pur psihologic În funcție de mijloacele lor, litigiile sunt împărțite în cele care folosesc numai metode corecte și cele care folosesc și o varietate de metode incorecte Corelarea disputelor despre adevăr și disputele despre valori cu metodele corecte sau incorecte utilizate ne permite să combinăm toate disputele în patru tipuri: discuție, polemică, eclectism și sofism Discuție - o dispută care vizează obținerea adevărului și utilizarea numai a metodelor corecte de argumentare Discuția este una dintre cele mai importante forme de comunicare, o metodă de rezolvare a problemelor controversate și un mod unic de învățare Vă permite să înțelegeți mai bine ceea ce nu este pe deplin clar și nu a găsit încă o justificare convingătoare Și chiar dacă participanții la discuție nu sunt în cele din urmă de acord, în cursul discuției ajung cu siguranță la o mai bună înțelegere reciprocă Un alt beneficiu al discuției este că reduce momentul subiectivității Credințelor unui individ sau unui grup de oameni, le oferă un sprijin general și astfel o anumită validitate Sarcina imediată a discuției este de a obține un anumit grad de acord între participanții săi cu privire la teza în discuție Mijloacele folosite în discuție trebuie să fie corecte și, de regulă, recunoscute de toți cei care participă la ea Utilizarea unor mijloace de alt fel duce de obicei la o pauză în discuție Controversa este o dispută care vizează înfrângerea părții opuse și folosind doar metode corecte Pentru mai multe detalii, vezi: Ivin A A Retorica: arta persuasiunii - M , ; Cook S Dispute Despre teoria și practica litigiului - M Fundamentele logice ale artei or ggorskogo Controversa este în multe privințe similară cu discuția, dar diferă semnificativ de aceasta atât în ceea ce privește scopul ei, cât și mijloacele folosite Scopul controversei nu este acela de a ajunge la un acord, ci de a câștiga partea cealaltă, de a-și afirma propriul punct de vedere Mijloacele folosite în dezbatere trebuie să fie corecte, dar nu sunt neapărat atât de neutre încât toți participanții să fie de acord cu ele Fiecare dintre ei folosește acele metode corecte pe care le consideră necesare pentru a obține victoria și nu ia în considerare modul în care acestea corespund ideilor celorlalți participanți la dezbaterea despre metodele acceptabile ale disputei Această diferență între scopurile și mijloacele de discuție și polemici este cea care stă la baza faptului că partea opusă în discuție este de obicei numită „oponent”, iar în polemică „oponent” Controversa poate fi comparată cu o acțiune militară care nu presupune că inamicul va fi de acord cu mijloacele folosite împotriva sa; discuția este ca un joc de război în care este permis să se bazeze doar pe mijloacele disponibile celeilalte și recunoscute de aceasta Deși controversa vizează în primul rând afirmarea unei poziții, trebuie să ne amintim constant că victoria unui punct de vedere greșit, obținută datorită trucurilor și slăbiciunii celeilalte părți, de regulă, este de scurtă durată și nu este capabilă să aducând satisfacţie morală Eclectismul este o dispută care urmărește atingerea adevărului, dar folosește metode incorecte pentru aceasta În sensul cel mai general, eclectismul este o combinație de idei, concepte, stiluri etc Ca principiu metodologic, eclectismul a apărut pentru prima dată în filosofia antică ca expresie a declinului și a impotenței sale intelectuale Disputa despre adevăr, care folosește și metode incorecte, este potrivit să se numească „eclectism” pe motiv că astfel de metode nu sunt de acord cu însăși natura adevărului Cu toate acestea, există dispute eclectice în care adevărul este susținut prin mijloace străine acestuia și nu sunt atât de rare pe cât ar părea Ele sunt întâlnite chiar și în știință, mai ales în timpul formării noilor teorii științifice, când noi probleme sunt stăpânite și sinteza faptelor, ideilor și ipotezelor disparate într-un singur sistem este încă de neatins De exemplu, Galileo, care a apărat sistemul heliocentric copernican, a câștigat în mare măsură datorită stilului și tehnicii sale strălucitoare de persuasiune: a scris în italiană, nu în limba latină rapid învechită și a vorbit direct oamenilor care au protestat cu pasiune împotriva ideilor vechi și a canoanelor înrudite capitolul învăţare Pentru adevărul în sine, nu contează în ce limbă este afirmat și ce persoane anume îl susțin Cu toate acestea, argumentele propagandistice ale lui Galileo au jucat cu siguranță un rol pozitiv în răspândirea și întărirea ipotezei copernicane Adevărul se naște în dispută și este în cele din urmă afirmat prin mijloace corecte Dar știința este opera oamenilor vii, care sunt, de asemenea, afectați de metode incorecte Nu este surprinzător, așadar, că în disputele despre adevăr este nevoie de a folosi forme logice care se opun metodelor incorecte Deseori folosite, de exemplu, analogii sau inducție populară Dar referirea la ele poate fi și incorectă Atitudinea față de eclectism ca un fel de dispută ar trebui să fie echilibrată și să țină cont de situația în care au fost folosite mijloace nu tocmai corecte pentru a proteja adevărul evident, nu încă pentru toată lumea Sofistica este o dispută care vizează obținerea victoriei asupra părții opuse folosind atât metode corecte, cât și incorecte Sofistica ca dispută în care sunt folosite orice mijloace pentru a obține victoria asupra inamicului, inclusiv cele în mod deliberat incorecte, merită condamnarea necondiționată Într-o dispută nu se poate fi ilizibil în mijloacele folosite Nu trebuie să intri într-o ceartă cu unicul scop de a câștiga cu orice preț, indiferent de orice altceva, chiar și cu adevăr și bunătate Conflictul de poziții și opinii într-un litigiu poate decurge la nivel practic obișnuit, de regulă, nesistemic, haotic și de multe ori neavând rezultatul dorit vreuneia dintre părțile implicate Dar disputa ca manifestare complexă a metodelor, tehnicilor și mijloacelor de elocvență este o modalitate eficientă de obținere a cunoștințelor adevărate sau de stabilire a valorilor Într-o dispută la nivelul confruntării oratorice se folosesc în primul rând diverse mijloace logice și metode de argumentare În același timp, disputa este însoțită de interacțiuni metodologice, ideologice, psihologice, morale, artistice, estetice, filologice și de altă natură ale adversarilor sau adversarilor, care sunt, de asemenea, folosite pentru a obține succesul Este necesar să se studieze diferitele metode de argumentare și să le stăpânească pentru a ști cum se poate, folosind mijloace acceptabile, să-și apere punctul de vedere Luați în considerare cele mai comune metode de dispută care au o bază logică pentru argumentare Într-o dispută, cel mai important lucru este inițiativa Inițiatorul disputei are potențial mai mult Fundamentele logice ale artei or ggorskogo proprietate pentru alegerea metodelor și mijloacelor de desfășurare a litigiului Ofensivitatea într-o dispută este de preferat apărării În plus, este mai bine să conduceți apărarea cu ajutorul unei ofensive În loc să răspundem la obiecțiile adversarului, trebuie să-l forțezi să se apere și să răspundă obiecțiilor ridicate împotriva lui Anticipându-și argumentele, este posibil în prealabil, fără să aștepți până le exprime, să le prezinte el însuși și să le infirme Atragerea atenției inamicului de la gândul pe care vrea să-l ducă la îndeplinire fără critici Această tehnică este acceptabilă într-o dispută orală În acest caz, gândul fie nu este exprimat deloc, ci doar subînțeles, fie este exprimat, dar parcă în treacăt sub forma unei entimeme Înainte de aceasta, pentru a distrage atenția, se înaintează o judecată care, prin conținutul sau prin forma ei de exprimare, poate atrage atenția inamicului, îl jignește, îl poate surprinde sau uimi Este, de asemenea, posibil să se prezinte un argument secundar, evident slab, înaintea gândului pe care intenționează să o ducă fără critici Disputantul, urmărit constant să găsească puncte slabe în argumentele părții opuse, va acorda imediat atenție presupusului punct slab și va sări peste argumentele cele mai apropiate de acesta, mai ales dacă sunt date întâmplător și nu sunt remarcate prin eroarea lor Deplasarea „sarcinii probei” asupra adversarului De exemplu, te poți referi la faptul că teza ta decurge dintr-o poziție generală deja recunoscută Teza oponentului va fi o excepție de la această situație și va trebui să dovedească legitimitatea unei astfel de excepții Concentrarea acțiunilor care vizează veriga centrală a sistemului de argumente al adversarului sau cea mai slabă verigă a acestuia este nu numai o metodă corectă, ci și dezirabilă Acea tehnică este, de asemenea, destul de permisă (e chiar greu să o numim „smecherie”), scrie S I Povarnin, - când vedem că inamicul este jenat de o ceartă sau devine deosebit de entuziasmat, sau încearcă să „scape” de răspuns – acordăm o atenție deosebită acestui argument și începem să „apăsăm” asupra lui Oricare ar fi disputa, ar trebui să monitorizezi întotdeauna cu atenție punctele slabe din argumentul adversarului și, după ce a găsit un astfel de punct, să „rezolvem” până la capăt, fără a „scăpa inamicul din mâinile sale”, până la întreaga slăbiciune a acestuia punctul a fost clarificat și nu a fost subliniat În astfel de cazuri, este posibil să „eliberezi” inamicul doar atunci când inamicul este evident în stare de șoc sau așa-zis, sau din generozitate, de binecunoscuta „cavalerism într-o dispută”, dacă a intrat într-un mod deosebit de ridicol „irosak” Între timp, capacitatea de a Vezi, Nair : Ivin A A Decret op pp - ; Ruzavin G I Logica si rationamentul - M , Capitolul a se căsca cu gura căscată la punctele slabe ale inamicului este destul de rar Cei care sunt interesați de arta argumentării observă adesea cu milă cum argumentatorul, dar din cauza incapacității complete de a se orienta în dispută sau din alte motive, își pierde avantajul față de adversar Infirmarea inamicului cu propriile sale arme Din premisele acceptate de el, ar trebui să încercăm întotdeauna să deducem consecințe care să susțină teza pe care o susții În acest caz, de interes deosebit sunt consecințele neașteptate pentru inamic, pe care nici nu le bănuia Bruscătate Acest e ekt Discursul eficient este un astfel de discurs care provoacă e ( | x |> ect necesar și are impactul necesar asupra audienței vorbirea în public sunt: infecție, sugestie, persuasiune Infecția este asociată cu tranziția subconștientă a ascultătorului într-o anumită stare mentală sub influența influențelor externe Vorbitorul, având o mare încărcătură emoțională de vorbire, transmite publicului starea sa mentală, forțându-l să reacționeze la discursul său în direcția de care are nevoie În empatia ascultătorilor și a vorbitorului se stabilește o legătură de încredere între aceștia, o mai bună asimilare a informațiilor de către ascultători Infecția poate fi cauzată de conținutul vorbirii, strălucirea emoțională a prezentării, exemple expresive și convingătoare Sugestia se realizează prin influența verbală asupra elementelor conștiinței ascultătorilor În oratorie, sugestia are un înțeles și un sens diferit față de sugestie ca modalitate de influențare a subconștientului (inconștientului) O caracteristică a sugestiei este concentrarea acesteia nu pe disponibilitatea individului de a gândi și a raționa, ci pe disponibilitatea ei de a primi o comandă instrucțiuni de acțiune Prin urmare, este firesc ca sugestia să nu aibă nevoie de un sistem de dovezi logice și de o conștientizare profundă a sensului informațiilor care sunt comunicate La urma urmei, gradul de influență capitolul Acțiunea este legată de cât de ușor este sugestibilă o persoană, de starea sa interioară, de autoritatea vorbitorului și de imperiozitatea, rigurozitatea vorbirii sale Persuasiunea este procesul de influențare a părților emoționale și raționale ale psihicului ascultătorilor Gradul de eficacitate al persuasiunii depinde de interesul oamenilor, de predispoziția lor de a accepta informații Pentru ca persuasiunea să fie eficientă, vorbirea trebuie să îndeplinească următoarele cerințe: a) conținutul și forma vorbirii trebuie să corespundă nivelului de dezvoltare în vârstă a personalității ascultătorului; b) raționamentul trebuie construit ținând cont de caracteristicile individuale ale ascultătorilor; c) discursul trebuie să fie consistent, logic, bazat pe dovezi; d) discursul trebuie să conțină, alături de dispoziții generale, fapte și exemple specifice; e) atunci când îi convinge pe alții, vorbitorul însuși trebuie să creadă profund în ceea ce spune etc În consecință, particularitatea persuasiunii constă în faptul că este îndreptată către mintea, logica, experiența și sentimentele unei persoane, asigurând acceptarea voluntară a ideilor, înțelegerea lor independentă, transformându-le în motive pentru comportament, într-un ghid de acțiune Pentru a crește eficiența vorbirii în public, este esențial ca vorbitorul să înțeleagă că nu sunt atât ideile în sine, informațiile raportate și prevederile generalizate care sunt persuasive, cât procesul de explicare, apărare și fundamentare a acestora Persuasivitatea este o caracteristică calitativă a raționamentului vorbitorului, care nu numai că nu ridică obiecții din partea ascultătorilor, dar și neapărat trezește o încredere profundă în adevărul lor, îi face pe oameni să accepte pozițiile declarate ca pe ale lor, să le includă în sistemul de cunoștințe aflat la dispoziție fiecare dintre ei Aceasta din urmă este deosebit de importantă, deoarece „să nu trezească obiecții” nu este încă suficient pentru recunoașterea anumitor argumente ca fiind convingătoare De exemplu, multor fumători „nu le deranjează” adevărul că fumatul este rău, dar nu îl consideră convingător De ce se întâmplă asta? Persuasivitatea unui discurs este o proprietate a vorbirii pe care o caută vorbitorul și care este descoperită și evaluată de oamenii care îl ascultă Fiecare dintre ele are un anumit sistem de cunoștințe suficiente sau insuficiente, fiecare compară idei și prevederi noi cu cele disponibile anterior și decide conștient sau inconștient dacă le include sau nu în sistemul lor de valori Se spune că discursul unui vorbitor este persuasiv dacă are un impact maxim asupra ascultătorilor, modelându-le convingerile Bazele psihologice ale oratoriei Credinţa caracterizează şi poziţia inerentă unui individ sau unui grup social, punctul de vedere acceptat de subiect sau conceptul de fenomene ale realităţii Credința în acest sens este cel mai important element al viziunii asupra lumii, un indicator al aderării subiectului la principii în sistemul relațiilor sociale Ea determină activitatea și comportamentul intenționat al oamenilor Credințele se pot baza nu numai pe cunoaștere, ci și, de exemplu, pe credință, pe prejudecăți sau superstiții, pe ignorarea oamenilor cu privire la anumite probleme, pe apariția unor dovezi bazate pe diverse tipuri de erori logice Pentru sfera juridică, este de mare importanță să se facă distincția între credințele spontane și credințele formate în mod conștient Ele diferă unele de altele prin sursele de informare Destul de des, în prezentările orale, vorbitorii, de exemplu, recurg la jumătăți de adevăr ca o difuzare incompletă sau nu destul de exactă a informațiilor Acest lucru se face în diverse scopuri Dar principalul lucru este să „liniștim” publicul și să îl pregătiți să accepte informații care sunt benefice pentru vorbitor Se remarcă corect că un adevăr pe jumătate este cel mai adesea un act de acțiune deliberată a unui înșel care urmărește un scop specific Dar există și o jumătate de adevăr neintenționat, atunci când înșelătorul în mod deliberat, din distragere sau uitare, nu spune întregul adevăr Pentru un vorbitor aflat în proces de impact psihologic asupra audienței, jumătățile de adevăr, atât deliberate, cât și „spontane”, ar trebui evitate Credințele spontane se formează pe baza credinței, atunci când ideile inițiale sunt acceptate fără fundamentare, verificare, explicație rațional-critică Cel mai adesea, astfel de idei sunt acceptate ca opinie, a cărei sursă poate fi o persoană cu autoritate, autoritate colectivă, tradiții, sugestii etc Ideea inițială în credințele spontane nu este fundamentată și nu este verificată, ci este percepută sub influența acestor surse doar sub influența directă a interesului social Credințele formate în mod conștient se bazează pe raționamentul raționat, care este cunoaștere justificată Acceptării spontane a ideilor despre credință se opune aici evaluarea lor conștientă, rațional-critică Raționamentul și credința rațională dau naștere la tipuri opuse de credințe Credința poate apărea atunci când nu există cunoaștere; în prezența cunoașterii, credința devine redundantă „Încrederea” și „convingerea” sunt concepte care reflectă o anumită stare mentală stabilă a unei persoane Încredere Vezi: Yunai/sechich P I Kuyagayuv V L Psihologia înșelăciunii - Sankt Petersburg - S - Capitolul în general, poate apărea fără temeiuri logice detaliate, doar sub influența impactului emoțional și a dorinței unei persoane de a crede Credem în părinți, prieteni, credem în bunătate, dreptate etc Un alt lucru este convingerea Pentru formarea lui este necesară o prelucrare mai mult sau mai puțin profundă rațională, logică și evaluarea materialului teoretic prezentat Vorbitorul trebuie să fie conștient de posibilele erori psihologice în vorbire și să le evite în discursul său Să numim cea mai caracteristică dintre aceste erori: • logoree - activitate crescută a vorbirii, sărituri de la o problemă la alta; • perseverență - repetarea repetată a afirmațiilor în întregime sau parțial: • fragmentarea vorbirii, lipsa conținutului semantic în ea cu formă gramaticală corectă în exterior; • minuţiozitate excesivă, detaliu, vâscozitate a prezentării; • raționamentul, filozofarea, lipsa de temei și inutilitatea raționamentului Interesul psihologic al publicului pentru spectacol este trezit atunci când își dă seama de utilitatea lui pentru sine, când anumite nevoi umane sunt satisfăcute Ultimii după cum știți, ele pot fi formate și, de asemenea, modificate sub influența performanței În consecință, vorbitorul se confruntă cu o sarcină psihologică complexă: pornind de la interesele primare ale audienței, satisfacerea acestora, bazându-se pe ele, pentru a evoca noi motive și interese care nu sunt încă în vederea audienței Prin urmare, este foarte important ca vorbitorul să capteze atenția audienței și să o gestioneze pentru succesul discursului Mijloacele și tehnicile impactului psihologic al vorbitorului asupra audienței După cum știți, oamenii au venit să asculte discursul cuiva cu propriile lor atitudini Din momentul în care vorbitorul apare în fața lor, tot ceea ce face și spune este cântărit pe aceste cântare Vorbitorul trebuie să-și construiască și să-și dezvolte discursul în așa fel încât să trezească interese care să meargă spre scopul pe care și l-a stabilit Percepția vorbirii depinde în mare măsură de contactul vorbitorului cu publicul și de atitudinea audienței față de vorbitor prin urmare A se vedea: Leontiev A A , Shakhnarovich A M , Batov V I Discurs și criminalistică și psihologie criminalistică — M , p Bazele psihologice ale oratoriei Vorbitorul trebuie să fie capabil să stabilească contactul cu publicul, pentru care este necesar să se evoce o atitudine pozitivă, prietenoasă Un grup de ascultători a fost pus întrebarea: „Ce calități ale unui vorbitor sunt importante în stabilirea contactului cu publicul?” Răspunsurile au fost distribuite astfel: aspect estetic - %; maniere, comportament în fața unui public - ; setare voce - ; emoționalitatea prezentării, expresivitatea vorbirii - % După cum puteți vedea, ascultătorii apreciază foarte mult atât aspectul exterior al vorbitorului, cât și expresivitatea emoțională a discursului Construind un discurs, vorbitorul trebuie să creeze o anumită „imagine a vorbitorului”: alege o strategie specifică de vorbire pentru setarea vocii, conținutul discursului, forma de prezentare a materialului; să apară în fața audienței sub forma unei persoane sincere, oneste și deschise, care apără adevărul și dreptatea; cercetător profund imparțial al faptelor și evenimentelor; un mentor, predicator sau doar un coleg care se consultă cu publicul și îi oferă ei înțelegerea unei probleme Alegerea unei strategii de vorbire și alegerea „imaginei autorului” depind de factori precum caracterul și temperamentul vorbitorului însuși, caracteristicile audienței, subiectul, scopurile discursului etc Să luăm în considerare unii dintre acești factori Temperamentul este trăsăturile naturale ale comportamentului care sunt tipice pentru o anumită persoană, care apar în dinamică, ton și reacție la influențele vieții Acesta este un tip al sistemului nervos uman, în primul rând activitate nervoasă superioară, care determină gradul de stabilitate a psihicului uman și caracteristicile funcționării acestuia Temperamentul afectează natura fluxului de emoții și gândire, afectează vorbirea Psihologii disting patru tipuri de temperament - sangvin, flegmatic, coleric și melancolic Sanguine este activ, vesel, energic, initiativ, receptiv la lucruri noi, converge rapid cu oamenii, sociabil Își controlează cu ușurință emoțiile Trece fără efort de la o activitate la alta Discursul său se distinge prin zgomot, distincție, însoțită de expresii faciale și gesturi În anumite condiții, vigoarea și mobilitatea lui pot interfera cu concentrarea, pot provoca grabă în acțiuni și judecăți superficiale Flegmaticul este echilibrat, lent Îi este greu să se adapteze schimbărilor, noilor activități și noilor împrejurimi Începând o nouă afacere, se gândește mult la asta, dar, după ce a început să o facă, de obicei o duce la capăt starea de spirit, de obicei Gliigki chiar, calm Vorbirea se caracterizează printr-un tempo scăzut, nu este însoțită de gesticulație, iar dacă este folosită, nu este foarte expresivă Uneori încetineala flegmaticului se transformă în letargie Coleric este activ, întreprinzător, care se distinge prin mare eficiență, perseverență în depășirea dificultăților În același timp, este supusă schimbărilor bruște de dispoziție, căderilor emoționale și depresiei În comunicare este ascuțit, direct în judecăți, neîngrădit în expresii Vorbirea lui este rapidă, cu intonații fluctuante, însoțite de gesturi expresive și expresii faciale Melancolicul este impresionabil, foarte emoțional și mai predispus la emoții negative decât pozitive În situații dificile, tinde să manifeste confuzie, agitație, să-și piardă autocontrolul, iar în situații extreme poate cădea într-o stare de panică Melancolicii sunt puțin predispuși la comunicare activă Într-un mediu favorabil, își fac treaba destul de bine Atunci când studiază trăsăturile psihologice de personalitate care afectează comunicarea, vorbitorul ar trebui să țină cont și de clasificarea acestor trăsături propusă de psihologul elvețian C G Jung El a împărțit personalitățile în două mari grupuri - extrovertiți și introvertiți Extravertiții se caracterizează printr-o atenție slăbită față de lumea lor interioară și orientare către mediul extern Sunt sociabili, sociabili, cu initiativa, se adapteaza usor la diverse conditii sociale Introvertiții, dimpotrivă, sunt concentrați pe lumea lor interioară De aici și tendința lor spre introspecție, izolare Ei întâmpină dificultăți în adaptarea socială Desigur, tipurile psihologice notate de oameni nu apar întotdeauna în forma lor pură În plus, temperamentul și alte caracteristici psihologice tind să fie controlate și reglate Cele mai importante factori de descurajare în manifestarea lor sunt autocontrolul, cultura internă a unei persoane și impactul opiniei publice Discursul exprimă caracteristicile socio-psihologice ale vorbitorului, natura gândirii sale, atitudinea sa față de realitatea obiectivă, inclusiv utilizarea limbajului în sine Apariția vorbitorului are și un impact psihologic asupra audienței Potrivit lui P Soper, un sfert bun dintr-un discurs bun este perceput pur vizual Ascultătorii se uită la vorbitor: cum stă, ce expresie are pe față, ce fel de mers, ce face cu mâinile Ascultătorii vor să știe ce reprezintă în sine Vor să-și formeze imediat o părere despre vorbitor – pozitivă sau negativă – și, fără să-și dea seama, vor să decidă dacă simpatiile lor vor fi de partea vorbitorului Bazele psihologice ale oratoriei sau dacă vor accepta ceea ce le spune A vorbi în public înseamnă a oferi ascultătorului posibilitatea de a te cunoaște În același timp, următorul principiu de bază este de mare importanță: forța cu adevărat motrice și călăuzitoare a datelor și metodelor externe ale vorbitorului constă în experiența sa profundă de comunicare reciprocă cu publicul Nevoia interioară de a-și îndeplini datoria față de ascultători va oferi mult mai mult decât dispozitive tehnice deliberate pentru un comportament extern corect Tot felul de trucuri în postură, manierisme, gesturi nu vor crea niciodată o adevărată „imagine a vorbitorului”, inspirată de o idee puternică și de dorința de a o împărtăși cu publicul Conținutul discursului este legat nu numai de limbajul logicii și abstracției, ci și de limbajul sentimentelor, deoarece fără emoții nu poate exista căutarea adevărului Emoțiile pozitive creează condiții favorabile pentru curgerea eficientă a discursului, pentru mobilizarea internă a cunoștințelor acumulate și dobândirea altora noi Studiile arată că o conștiință saturată emoțional percepe în mod activ informații noi și procesează informațiile acumulate anterior În același timp, sunt mobilizate energie și resurse psihologice suplimentare ale organismului Având în vedere această împrejurare, este important să se familiarizeze cu pedagogia teatrală a lui K S Stanislavsky, una dintre caracteristicile căruia este crearea unui sistem pentru formarea emoțiilor Sistemul lui Stanislavsky pornește din credința în puterea omului asupra lui însuși, credința că el este capabil să-și controleze în mod conștient nu numai natura fizică, ci și spirituală Munca internă asupra sinelui constă în stăpânirea tehnicilor și regulilor care contribuie la trezirea bunăstării creative la momentul potrivit, ducând la o activare directă a sentimentelor Munca externă asupra sinelui constă în pregătirea aparatului corporal (mișcări, expresii faciale) pentru transmiterea cât mai exactă și expresivă a gândurilor și sentimentelor Activarea arbitrară a emoțiilor, prejudiciată de K S Stanislavsky, deschide mari oportunități pentru noi descoperiri creative în domeniul științei, artei, pedagogiei, precum și oratoriei Deja în pregătire pentru un discurs, vorbitorul îl adresează unui anumit public Cunoașterea caracteristicilor sale psihologice ajută vorbitorul să determine bogăția emoțională a discursului și posibila atitudine a audienței față de acesta Este important să se țină cont de următoarele date: compoziția socială și demografică a studenților, nivelul lor de dezvoltare culturală, educațională și profesională, situația financiară, vârsta și sexul Se crede că publicul feminin necesită un discurs mai emoționant decât cel masculin Acesta din urmă este mai exigent cu privire la logica prezentării, dovezile prezentate capitolul poziții proaste Mai ales dificil este publicul de tineret, ale cărui opinii încă se formează și care reacționează brusc la natura discursului Psihologii recomandă, de asemenea, aflarea unei astfel de calități socio-psihologice a audienței ca aspectul - așteptarea, interesul direcționat pentru ceva Interesul publicului este adesea îndreptat nu numai asupra emoționalității și conținutului discursului cu care vorbește vorbitorul, ci și asupra personalității vorbitorului însuși Dar, indiferent de modul în care vorbitorul îi studiază pe viitorii ascultători, el trebuie să fie pregătit pentru necesitatea stabilirii contactului direct cu aceștia în procesul rostirii unui discurs, pentru așa-numitul „efect de reacție live” Înalta erudiție a vorbitorului, cordialitatea, căldura, bunăvoința sa, interesul pentru a fi înțeles corect, facilitează asimilarea de către ascultători a ideilor și vederilor percepute În același timp, este important ca vorbitorul să se pregătească psihologic pentru a gestiona audiența Acest proces, care deschide spațiu improvizației creative în timpul spectacolului, este descris figurativ de A P Cehov în „O poveste plictisitoare”: Știu despre ce voi citi, dar nu știu cum voi citi, unde voi începe și cum voi termina Nu există o singură frază în capul meu Dar de îndată ce mă uit în jurul publicului (sunt construite în amfiteatrul meu) și spun stereotipul: „În ultima prelegere ne-am oprit la - ” puterea care ar putea întrerupe curgerea discursului meu Pentru a citi bine, adică nu plictisitor și în beneficiul ascultătorilor, trebuie, pe lângă talent, să ai pricepere și experiență, trebuie să ai cea mai clară idee despre punctele tale forte, despre cei cărora citești și despre ceea ce constituie subiectul discursului tău În plus, trebuie să fii un om cu mintea proprie, să privești vigilent și să nu-și piardă vederea nicio secundă În fața mea sunt o sută și jumătate de chipuri, diferite de la una la alta și trei sute de ochi care se uită drept în mine față Scopul meu este să înving această hidră cu multe capete Dacă citesc fiecare minut, coc, am o idee clară despre gradul de atenție și puterea ei de înțelegere, atunci ea este în mintea mea Celălalt adversar al meu stă în propriul meu Ego - o varietate infinită de forme, fenomene și legi și o multitudine de gânduri proprii și ale altor oameni condiționate de acestea În fiecare minut trebuie să am dexteritatea de a smulge cele mai importante și necesare din acest material de tsumad și, cu cât îmi curge vorbirea, să îmi îmbrac gândul într-o formă care să fie accesibilă înțelegerii hidrei și să-i stârnească atenția și trebuie să veghezi vigilent, pentru ca gândurile să fie transmise nu decât în măsura acumulării lor, ci într-o anumită ordine, necesară pentru aranjarea corectă a kargish-ului, pe care vreau să-l desenez În plus, încerc să-mi fac discursul literar, Bazele psihologice ale oratoriei Propozițiile sunt scurte și precise, expresia posibil simplă și frumoasă În fiecare minut, trebuie să mă frânez și să-mi amintesc că am doar o oră și patruzeci de minute la dispoziție Într-un cuvânt, multă muncă În același timp, trebuie să te prefaci că ești un om de știință, un profesor și un orator, și este rău dacă oratorul învinge profesorul și omul de știință din tine, sau invers Citiți un sfert, jumătate de oră, apoi observi că elevul începe să se uite în tavan Asta înseamnă că atenția este obosită Trebuie să iau măsuri Profitând de prima ocazie, spun un fel de joc de cuvinte Toate o sută și jumătate de chipuri zâmbesc larg, ochii lor strălucesc veseli, se aude pentru o scurtă vreme bubuitul mării și eu râd Atenția mi-a fost reîmprospătată și pot continua Performanța ar trebui să lase o anumită amprentă în mintea ascultătorului, să deschidă ceva nou pentru el și, prin urmare, să extindă cercul cunoștințelor sale și, cel mai important, să dea naștere dorinței de căutare creativă În acest sens, vorbitorul trebuie să-și amintească despre două grupuri de nevoi emoționale ale ascultătorilor: nevoile generale și nevoile de natură situațională Prima grupă este legată de acele probleme care prezintă constant interes pentru orice public Ele afectează cele mai esențiale aspecte ale vieții societății Acestea sunt probleme comune ale familiei, relațiile dintre oameni, dezvoltarea economică a țării noastre, formarea imaginii spirituale a omului modern, dezvoltarea științei, a teatrului și a sportului Al doilea grup de nevoi emoționale se datorează conexiunii cu fenomenele care excită ascultătorii în momentul de față, adică în timpul vorbirii De exemplu, cele mai recente din punct de vedere economic, politic, cultural, sportiv etc procese și evenimente Capacitatea vorbitorului de a conecta aceste două grupuri de nevoi crește percepția emoțională a ascultătorilor și, în consecință, eficacitatea discursului în ansamblu Pentru a trezi interese cognitive, vorbitorul trebuie să depună eforturi pentru accesibilitatea discursului său, ținând cont de componența audienței, de nivelul său profesional Experiența arată că ascultătorii sunt indiferenți, nedumeriți și chiar iritați de prezentarea atât prea complexă, cât și simplificată a conținutului discursului Adesea, discursurile nu trezesc interes, deoarece repetă adevăruri cunoscute sau ceea ce oamenii citesc în ziare, iar vorbitorul nu a fost capabil să îmbrace faptele cunoscute într-o formă nouă, să le compare într-un mod nou, să le analizeze Sau, dimpotrivă, ideile interesante și chiar noi vor părea familiare, familiare, atunci când vorbirea este îmbrăcată într-un limbaj clișeu (|yurma, familiar de multă vreme Cehov A P Poli col op şi scrisori: În de volume - I : Nauka, - - T - S - capitolul Percepția ascultătorilor asupra vorbirii este un proces care necesită stres psihologic din partea lor de ceva timp Acest proces este imposibil fără manifestarea sentimentelor și emoțiilor Cert este că emoțiile și gândirea au aceleași origini și sunt strâns legate între ele Ele nu reflectă pur și simplu corespondența sau necorespondența realității cu nevoile, atitudinile, previziunile noastre, nu oferă pur și simplu o evaluare a informațiilor primite Atat functional cat si energetic se pregatesc pentru comportamentul corespunzator acestei evaluari Astfel, vorbirea corectă emoțional afectează cel mai direct comportamentul ascultătorilor Iar activitatea umană, potrivit psihologilor, susținută de vorbirea emoțională, are mult mai mult succes decât cea care este asociată doar cu influența rațională Cu toate acestea, în diferite audiențe, așa cum am observat deja, raportul dintre logic și emoțional ar trebui să fie diferit Discursul emoțional, așa cum spune, atrage pe ascultător, îi atrage atenția, provoacă o evaluare a faptelor În realitate, emoțiile ca proces nu sunt altceva decât activitatea de evaluare a informațiilor despre lumea externă și interioară care intră în conștiință Emoțional include sentimente pe termen lung și stabile, de exemplu, dragostea pentru Patrie, patriotismul, un sentiment de camaraderie; diverse sentimente și experiențe pe termen scurt, cum ar fi furia, resentimentele, bucuria; o varietate de stări emoționale, cum ar fi veselia, buna dispoziție În general, psihologii disting următoarele clase de emoții: ) dorintele noastre - simple si complexe - ca evaluare a gradului de conformare a oricarui obiect cu nevoile noastre; ) emoții care se dezvăluie subiectiv sub formă de bucurie, durere, supărare etc ; ) sentimente de plăcere și neplăcere ca evaluare a calității satisfacerii oricăror nevoi; ) stările noastre de spirit și stările emoționale ca aprecieri ale conformității generale a realității cu nevoile și interesele noastre Toate aceste emoții se manifestă în limbaj și, la rândul său, limbajul le influențează aspectul Una dintre abilitățile psihologice importante ale unui vorbitor este controlul atenției audienței Cine este capabil să capteze atenția ascultătorilor este stăpânul lor Acolo unde începe plictiseala, acolo se oprește atenția și, în consecință, educația, - scria profesorul german A Diesterweg Bazele psihologice ale oratoriei De aceea, fiecare viitor vorbitor ar trebui să se familiarizeze cu atenție cu particularitățile atenției umane, tipurile sale, metodele de a o atrage și de a o menține Aici nu te poți limita doar la propriile observații, la experiența personală Desigur, este important, dar trebuie neapărat combinat cu cunoștințele de teorie psihologică, cu dezvoltarea și consolidarea anumitor abilități de management al atenției Atenția este organizarea întregii activități mentale, constând în orientarea ei selectivă și concentrarea asupra obiectelor de activitate Acesta este în același timp un interes sporit pentru ceva, un indicator al activității ascultătorului - mai întâi auditiv sau vizual, iar apoi activitate în acțiuni, decizii, fapte În psihologie, se disting următoarele tipuri de atenție: În primul rând, atenția involuntară, care apare independent de voința unei persoane, ca reacție la ceva strălucitor, neobișnuit, atrăgător Atenția involuntară este obținută prin mesajul oricărei informații interesante sau neobișnuite pentru public Cu toate acestea, această tehnică nu este întotdeauna eficientă, deoarece atenția involuntară este foarte instabilă În al doilea rând, atenția arbitrară, care este rezultatul unui efort de voință O astfel de atenție este conștientă și, prin urmare, productivă Dacă ascultătorul își concentrează în mod conștient atenția asupra oricărui subiect, atunci are un scop spre care se străduiește Atenția arbitrară a ascultătorilor se realizează prin stabilirea unor sarcini pentru ei, explicându-le importanța problemei luate în considerare, necesitatea asimilarii profunde a acesteia Totuși, tensiunea voinței în timpul concentrării prelungite a atenției voluntare poate obosi ascultătorul, iar acesta va fi distras În al treilea rând, atenția postvoluntară, care nu mai este obositoare Scopul oricărui discurs în public ar trebui să fie obținerea atenției postvoluntare Dacă, de exemplu, vorbitorul a reușit să obțină acest tip de atenție a ascultătorilor săi, atunci acest lucru indică faptul că că spectacolul este interesant, captivant atât ca conținut, cât și ca formă O proprietate importantă a atenției este volumul acesteia, adică capacitatea unei persoane de a percepe simultan nu unul, ci mai multe obiecte Distribuția atenției este capacitatea nu numai de a vedea un număr de obiecte simultan, dar în același timp de a fi conștient de ceea ce este vizibil Deci, vorbitorul trebuie să urmărească simultan audiența, să prezinte materialul, să-și amintească despre Capitolul reglementări și face o serie de alte lucruri necesare în procesul de vorbire, de ex distribuiți-vă atenția între mai multe obiecte Există, de asemenea, o distincție între atenția stabilă și cea instabilă Unele proprietăți ale atenției depind de starea mentală a unei persoane, de dacă, de exemplu, este obosită sau alertă, entuziasmată sau calmă etc Calitatea atenției este determinată și de condițiile de muncă, de caracteristicile temperamentului personalității, de amploarea și profunzimea intereselor unei persoane și de alți factori Pentru a stabili contactul cu publicul, iar un astfel de contact este începutul atenției, primele minute ale întâlnirii vorbitorului cu publicul sunt importante În orice caz, - notează OA Baeva, - după ce ați mers cu încredere la locul spectacolului, ar trebui să faceți o pauză inițială Pauza vă permite să colectați opiniile ascultătorilor și servește drept invitație la conversație Prima frază conține întotdeauna un salut În acest moment se naște o legătură, dar până acum doar spațială, verbală Calmul, seriozitatea, concentrarea vorbitorului sunt transferate publicului, disciplinați-l, deoarece indică faptul că vorbitorul a venit la ei pentru o afacere importantă și necesară Primele cuvinte;! lector, - a scris A F Minele - ar trebui să fie extrem de simple, accesibile, de înțeles și interesante (ar trebui să distragă atenția, să atragă atenția) Discursul introductiv urmărește întotdeauna stabilirea contactului personal și emoțional cu publicul, atragerea atenției acestuia asupra vorbitorului și asupra subiectului discursului și creează premisele pentru stabilirea contactului cognitiv Prima propoziție este menită să atragă atenția Și depinde nu numai de ceea ce se spune, ci și de modul în care se spune Trebuie să încercăm să păstrăm tonul calm, încrezător, pentru că vocea audienței va recunoaște fără greșeală starea de spirit a vorbitorului Dacă încrederea este vizibilă, înseamnă că ești pregătit să performați și vă puteți aștepta la ceva nou, interesant, important Prin urmare, începutul discursului ar trebui pregătit din timp, gândiți-vă bine, găsiți cuvintele potrivite În același timp, este important de reținut că faptele specifice de la începutul unui discurs atrag atenția mai repede decât argumentele generale, teoretice Cursul gândirii de la fapte la concluzii, la propoziții generale, numite inducție în logică, face posibilă utilizarea practicii Baeva O A General de oratorie si afaceri - Minsk, - S Kini A F Sfaturi pentru lectori Despre oratorie - M , - Din Bazele psihologice ale oratoriei interesele ascultătorilor În plus, raționamentul inductiv face posibilă aducerea lor la concluzii, învățarea oamenilor să gândească singuri Pot exista multe începuturi inductive Acesta este un eveniment internațional și o notă în ziar și o glumă relevantă și fragmente interesante dintr-o carte, piesa de teatru, film etc Este important ca introducerea să faciliteze trecerea la subiectul principal al discursului Un rol important în stabilirea contactului psihologic al vorbitorului cu publicul îl joacă fenomene socio-psihologice precum empatia, reflecția, stereotipurile etc Astfel, empatia presupune un răspuns emoțional, un fel de sentiment pentru ceea ce o persoană trăiește, o atitudine simpatică față de el Iar reflecția este procesul de conștientizare de către un individ a modului în care este perceput de un partener de comunicare Când atenția este câștigată, este important să ai grijă de ea ca să nu se estompeze Și în acest domeniu, psihologia are propriile tehnici și recomandări Pentru un difuzor care știe să le folosească, cu siguranță ușurează treaba Cu toate acestea, nu toți sunt egali Cele mai bune dintre ele pot fi recunoscute ca fiind cele care vă permit să mențineți atenția publicului în așa fel încât ascultătorii să nu le observe Măiestrie, a spus L N Tolstoi, nu înseamnă să arate pricepere Vorbitorul nu trebuie să rețină atenția prin metode „mecanice” - tapping, solicitări directe etc Toate acestea sunt ineficiente, adesea lipsite de etică și indică mai degrabă nepregătirea metodologică a vorbitorului, incapacitatea lui de a ține, după cum se spune, publicul în mâinile sale Oratoria cunoaște multe modalități de impact psihologic „ascuns” asupra atenției ascultătorilor Unele dintre ele sunt asociate cu vocea unei persoane, cu intonația vorbirii Este bine cunoscut, de exemplu, cât de monoton este vorbirea soporică Adevărat, unii ascultători pot adormi din alte motive Pentru astfel de ascultători, puteți citi un fragment din „tratatul” de W B Binah „Cum să nu asculți pe vorbitor”: Niciun vorbitor, indiferent de energia lui, nu are șansa de a depăși somnolența ascultătorilor săi Toată lumea știe că somnul în timpul unui discurs lung este mult mai profund decât starea de stupoare hipnotică cunoscută sub numele de „somn pe jumătate” După un astfel de vis, te trezești revigorat Te-ai odihnit bine? Știi sigur că seara nu a fost în zadar Nu mulți dintre noi au curajul să doarmă deschis și sincer în timpul unei întâlniri oficiale După o cercetare atentă asupra acestei probleme, vă pot prezenta Vezi: Romanov V V Psihologie juridică - M - S capitolul pentru luarea în considerare a cititorului mai multe metode originale care nu au fost încă publicate Așezați-vă pe un scaun cât mai adânc posibil, înclinați capul ușor înainte (acest lucru eliberează limba, atârnă liber, fără a îngreuna respirația) Sforăitul puternic îl înfurie chiar și pe cel mai umil vorbitor, așa că principalul lucru este să evitați sforăitul, toate căile respiratorii ar trebui să fie libere Este dificil să dai instrucțiuni clare despre menținerea echilibrului în somn Pentru ca capul să nu atârne dintr-o parte în alta, aranjați-i un suport puternic sub forma unui trepied din două brațe și un trunchi - chiar și Arhimede știa că acesta este un dispozitiv foarte stabil Acest lucru reduce riscul de a cădea pe podea (și de obicei trebuie să ieși de sub masă cu o renaștere foarte neplăcută a publicului) Deci capul nu îți va cădea pe piept și maxilarul nu îți va cădea Ochii închiși ar trebui să fie ascunși în palme, în timp ce degetele ar trebui să strângă fruntea într-un acordeon Ego-ul dă impresia unei munci grele de gândire și oarecum nedumerește vorbitorul Pot exista țipete în coșmarurile mele V]X, dar trebuie să îți asumi acest risc Treziți-vă încet, priviți în jur și nu începeți să aplaudați imediat Acest lucru se poate dovedi a fi deplasat Mai bine așteaptă până te trezesc aplauzele finale* Ascultătorul este revigorat de discursul intonațional expresiv, flexibil, plin de viață Pauza sporește, de asemenea, atenția, iar dacă o pauză logică este concepută pentru a sublinia semnificația unei anumite expresii, atunci o pauză specială, nejustificată din punct de vedere logic, îl face pe ascultător să se uite mai atent la vorbitor tocmai pentru că este neașteptată și la prima vedere străină de vorbire Atenția poate fi susținută de așa-numita dramatizare a vorbirii Discursul vorbitorului este un monolog, dar acest monolog poate fi transformat într-un dialog, adică într-o formă mai interesantă și mai eficientă de comunicare verbală Ideea nu este doar că remarcile ascultătorilor pot fi incluse în discurs Dramatizarea monologului vorbitorului presupune introducerea discursului direct, a citatelor, a întrebărilor retorice și a celor care ar putea fi puse de public etc Unele tehnici compoziționale pentru construirea vorbirii au ca scop menținerea atenției: un indiciu despre ceea ce va fi discutat în continuare; târând prezentarea cu scopul de a „tachini curiozitatea ascultătorului pentru a-i asigura atenția”, după cum teoreticianul elocvenței judiciare P S Lucrători în pulbere; o pauză neașteptată a gândirii, propoziții introductive, trecerea de la narațiune la reflecție, de la informare la analiză etc Toate necesită multă practică, abilități de vorbire bine dezvoltate, capacitatea de a improviza Fizicienii continuă să glumească - M , - S - Bazele psihologice ale oratoriei Trebuie subliniată importanța așa-numitelor pauze psihologice O pauză psihologică este o distragere de către vorbitor a atenției ascultătorilor de la subiectul principal pentru un timp foarte scurt Răgazul permite ascultătorilor, a căror atenție este oarecum obosită de discurs, să se reorienteze asupra subiectului principal O pauză psihologică poate fi umplută cu o glumă, o „digresiune lirică”, o anecdotă relevantă, o referire la un cuvânt-termen, o reflecție „trecătoare”, un apel către unul dintre ascultători etc Vom evidenția în special informații despre cuvintele care sunt termeni și denotă concepte cheie folosite în discurs - originea, sensul, utilizarea lor Una dintre condițiile pentru o atenție susținută la vorbirea vorbitorului este inteligibilitatea informațiilor Inteligibilitatea, adică accesibilitatea, inteligibilitatea, comprehensibilitatea, perceptibilitatea materialului, se realizează printr-o definire exactă a conceptelor de bază, concepute pentru nivelul de cunoaștere al ascultătorilor; datorită diverselor ilustrații, unei combinații reușite de teorie și fapte, capacității de a repeta un gând de mai multe ori, dar întotdeauna diferit, cu alte cuvinte, astfel încât toată lumea să-l înțeleagă în sfârșit; prin utilizarea mijloacelor vizuale selectate rațional, a mijloacelor tehnice de predare, alternarea informațiilor auditive și vizuale etc În acest sens, se cuvine să ne referim la un exemplu subtil notat de A P Cehov în povestea sa „Case” Intriga poveștii se rezumă la faptul că procurorul Judecătoriei, un bărbat care știe să țină discursuri și să gândească logic, încearcă să-și convingă fiul cel mic că nu poți lua în secret tutun și fumă În primul rând, tatăl încearcă să-și influențeze emoțional fiul, apoi își folosește cunoștințele de jurisprudență, apelează la medicină și încearcă să-și influențeze fiul din punct de vedere moral Și în cele din urmă, după lungi eforturi nereușite, tatăl, realizând că pentru a-și influența fiul, trebuie nu numai să-i capteze atenția și conștiința, ci și să gândească în felul lui, a inventat un basm: „Într-un anumit regat, într-un o anumită stare, acolo a trăit și a fost un țar bătrân, în vârstă și mai departe a avut un fiu, singurul, care a fumat și a murit din această cauză, lăsându-l pe bătrânul țar singur fără niciun ajutor ” După aceasta, Seryozha, asupra căruia basmul a acționat în cel mai real mod, cu vocea căzută a spus: „Nu voi mai fuma” Cehov A P Poly col op şi scrisori: În vol T S - capitolul Deci, tehnicile psihologice în procesul de susținere a unui discurs sunt în cele din urmă apelate: ) atrageți atenția audienței asupra discursului încă de la început și păstrați atenția audienței până la sfârșitul comunicării vorbitorului cu ea, sporindu-i atenția asupra discursului în fazele sale cele mai importante: ) să asigure o gândire activă a ascultătorilor în concordanță cu vorbirea vorbitorului, să forțeze publicul să-l urmeze logic; ) convinge ascultătorii de corectitudinea concluziilor vorbitorului Luarea în considerare a fundamentelor psihologice ale vorbirii în public este importantă atunci când pregătiți și rostiți orice discurs Ce tehnică psihologică și în ce moment al discursului să folosești este treaba proprie a vorbitorului, care depinde de mulți factori Întrebări pentru revizuirea materialului educațional Ce probleme psihologice joacă un rol important în vorbirea în public? Descrieți proprietățile psihologice ale vorbirii Care sunt modalitățile socio-psihologice de a influența ascultătorii în procesul de vorbire în public? Ce este persuasiunea? Ce este temperamentul și cum afectează el activitatea de vorbire a vorbitorului? Ce caracteristici psihologice ale audienței ar trebui să cunoască vorbitorul? Ce sunt emoțiile și în ce clase sunt împărțite? Ce tipuri de atenție se disting în psihologie? Ce tehnici psihologice sunt folosite pentru a menține atenția publicului? Ce greșeli psihologice ar trebui să evite un vorbitor în vorbirea în public Bazele psihologice ale oratoriei F exerciții pentru sine , consolidarea educațională material Psihotehnologia influențarii oamenilor presupune stăpânirea vorbitorului cu astfel de cunoștințe psihologice care să contribuie la influența sa efectivă asupra audienței pentru a câștiga încredere, a crea o dispoziție deosebită față de ei Este posibil să stăpânești o psihotehnologie eficientă de influențare a audienței pentru a o gestiona, cu condiția ca: • utilizați corect efectul primei impresii; • să primească și să transmită cu pricepere informații -cântărețul și pe cel vinovat să-și schimbe rolurile " Este important de înțeles că în proces nu există concurență între procuror și apărător, ci între procuror și apărător, pe de o parte, și inculpat, pe de altă parte Se va crea o „unitate emoționantă” între procuror și avocat Jurisprudența recentă, potrivit experților în acest domeniu, pornește din faptul că recunoașterea de către apărător a vinovăției inculpatului, atunci când acesta din urmă o neagă, înseamnă o încălcare a dreptului la apărare, a îndatoririi apărătorului de a folosi toate mijloace legale si metode de protectie, sa nu actioneze in detrimentul inculpatului În ceea ce privește latura morală a unei astfel de decizii, aici trebuie să urmezi calea unei alegeri morale în condițiile unui conflict moral, când respectarea unei norme atrage încălcarea alteia Dar trebuie să se acorde totuși preferință obligației morale de a apăra o altă persoană de acuzare, care și-a încredințat soarta unui avocat, care speră în ajutorul său până la capăt Și acuzația să fie susținută de cel căruia i se datorează Bineînțeles, un apărător-avocat aflat în această situație dificilă trebuie să folosească chiar și cea mai mică ocazie pentru a infirma acuzația în esență, precum și să prezinte instanței considerente despre faptele dovedite în cauză care vorbesc în favoarea inculpatului, caracterizează pozitiv personalitatea lui etc Trebuie avut în vedere că însăși poziția inculpatului, care insistă constant asupra nevinovăției sale, poate da naștere la îndoieli cu privire la corectitudinea versiunii acuzatoare, pe care apărătorul are dreptul să o folosească în argumentarea sa Discursul avocatului apărării manifestă viu umanismul profesiei de avocat și misiunea sa îndeplinită în instanță El caută să ajute o persoană care, chiar și din vina lui, are necazuri, sau pe cineva care nu este deloc vinovat, dar poate fi condamnat din greșeală ca urmare a unei atitudini necritice față de o acuzație nefondată Învinuitul, care s-a prezentat în fața instanței, nu a fost încă condamnat Pe Probleme de etică judiciară - M - S Koni A F Sobr op T S Capitolul Apărătorul, mai mult decât ceilalți participanți la proces, este obligat să respecte demnitatea inculpatului, să-și crute mândria și să acționeze în apărarea sa, inclusiv la rostirea discursului său Apărătorul, potrivit A F Koni - „prieten, consilier” al acuzatului Discursul apărătorului trebuie să prezinte instanței într-o formă concentrată tot ceea ce este pozitiv care caracterizează personalitatea și comportamentul inculpatului Toate circumstanțele care agravează răspunderea stabilite în cauză trebuie menționate în mod clar și convingător în discurs, iar circumstanțele care agravează răspunderea, dovedite în mod îndoielnic, trebuie evaluate în consecință La caracterizarea inculpatului nu trebuie permisă exagerarea, iar contrar faptelor nu trebuie afirmate virtuțile inexistente ale inculpatului Acest lucru poate duce la neîncrederea în discursul și poziția apărătorului în general Este inacceptabil ca un avocat să construiască o apărare în discursul său pe baza sublinierii aspectelor negative ale personalității victimei, calităților sale morale negative Mai ales nsyazya pentru a umili demnitatea victimei Dacă acțiunile victimei au contribuit efectiv la săvârșirea infracțiunii, au provocat-o, iar aceasta are semnificație juridică, atunci această împrejurare poate și trebuie să fie cuprinsă în discursul apărătorului Dar, în același timp, trebuie să ne amintim întotdeauna că victima este victima unei infracțiuni, iar cel care este acuzat că i-a provocat vătămare, durere, suferință morală este judecat În discursul apărătorului, este imposibil să se folosească argumente, a căror inconsecvență este evidentă Înșelăciunea, minciunile, denaturarea deliberată a faptelor sunt profund imorale Sunt incompatibile cu prestigiul unui avocat ca persoană și ca avocat care își îndeplinește cu demnitate funcțiile umane Și din punctul de vedere al eficienței apărării, ele reprezintă un pericol pentru soarta clientului avocatului Totodată, avocatul în cuvântul său nu este obligat să menționeze împrejurări care ar putea prejudicia apărarea, dacă acuzatorul nu le-a menționat Acest lucru este valabil și pentru criticile acuzării din funcție: „ceea ce nu este dovedit incontestabil nu poate sta la baza acuzației”, sau: „trebuie recunoscută ca adevărată versiunea inculpatului, neinfirmată de către acuzare” Aici avem de-a face cu dreptul moral de a construi tactici de apărare în conformitate cu drepturile prevăzute de lege În discursul său, apărătorul conduce direct o polemică, o ceartă cu acuzarea Și maniera în sine, (|yurma acestei dispute trebuie să îndeplinească anumite standarde morale Astfel, dezbaterile juridice, nici în termeni juridici și nici morali, pot fi considerate ca o „bătaie” între părți, un fel de „joc fără reguli” Participanții lor, vorbind în public, au dreptul de a folosi metode liniștite permise din punct de vedere moral Bazele etice ale oratoriei sunt obligați să respecte propria demnitate, să respecte onoarea și demnitatea adversarilor lor și a celorlalte persoane care participă la dosar, amintesc că se adresează instanței, respect pentru care se manifestă și prin respectarea normelor morale Înalta artă a prezentărilor orale în dezbaterile judiciare trebuie să respecte standardele legale și morale, acele reguli de etichetă de comportament, comunicare și activități care s-au dezvoltat istoric, cuprind experiența multor generații și exprimă cultura societății și a vorbitorului însuși ? Întrebări '• a repeta g material de studiu Care este esența moralei în relațiile sociale? Ce înseamnă conceptul de „etică a vorbitorului”? Care este conținutul conceptelor de bază ale oratoriei? În ce se arată tactul vorbitorului? Care este modul de vorbire? Ce principii ale eticii oratorice stau la baza bazei morale a vorbirii în public? Ce este eticheta de vorbire? Care sunt regulile sale generale? Care este etica unui discurs acuzator? Care sunt trăsăturile morale ale discursului defensiv? Exerciții de autoconsolidare a materialului educațional Potrivit cunoscutului avocat rus P S Porohovshchikov (P Sergeich), există „ întrebări eterne, insolubile cu privire la dreptul la proces și la pedeapsă în general, și există acelea care sunt create prin ciocnirea ordinii existente a procedurilor legale cu cerințele mentale și morale a unei societăți date într-o anumită epocă ” „ Toate aceste întrebări generale și similare ar trebui să fie bine cunoscute de vorbitor și bine gândite de el, astfel încât să poată vorbi întotdeauna despre ele nu numai ca un iakonnik cunoscător, ci și ca unul iluminat Capitolul a timpului său” Familiarizați-vă cu conținutul moral al textului și încercați să răspundeți la următoarele întrebări Care este scopul pedepsei? Se poate achita inculpatul pe motiv ca daca as fi in locul lui as proceda la fel Cum este el? Trecutul fără vină al inculpatului poate servi drept bază pentru achitare? Este posibil să-l învinovățim pentru mijloace imorale de protecție? Poate fi achitat un inculpat pentru că familia sa este amenințată cu sărăcia dacă este condamnat? Este posibil să condamnăm o persoană care a ucis pe altul pentru a scăpa de tortura fizică sau morală din partea celui ucis? Este o mărturie mai credibilă decât o mărturie fără jurământ? Au jurații dreptul moral de a lua în considerare primul verdict într-un caz care a fost casat, dacă în cursul cercetării judecătorești s-a dovedit că verdictul a fost anulat incorect? Au juratii dreptul moral la o decizie de achitare datorita atitudinii tendentioase a presedintelui fata de inculpat? Au ei dreptul moral de a socoti cu pervertirea rău intenționată a ordinii de judecată în stat și cu arbitrariul urmăririi penale și cu neuniformitatea pedepsei judiciare asociate cu aceasta? Saturați cu grijă fragmentele materialelor dezbaterilor judiciare care conțin erori de altă natură Ce greșeli au făcut autorii lor? a) Din discursurile acuzatorilor: - Spălându-se în apă murdară, a vrut să fie curat, dar conform art partea din Codul penal al RSFSR va trebui să verse lacrimi - Cer instanței să-i dea închisoare, deoarece nu se poate aștepta nimic bun de la el pe viitor - Echipa de oameni ai noștri funcționează foarte bine: o grupă este angajată în strălucirea lunii, iar cealaltă este huliganism „Ar fi mai bine ca inculpatul să se căsătorească decât să meargă la închisoare „Oamenii care intră în stația de seriozitate, discutăm, <]yutoira-firus m, apoi îi atârnăm pe tablă pentru ca toată lumea să le vadă - Am sperat că învinuitul Bokov, stând în fața instanței, va cădea de rușine prin pământ, din păcate, acest lucru nu s-a întâmplat în ședința de judecată Vezi: Sergeich P Arta vorbirii în instanță - Tula, - S - Vezi: Nu numai pentru distracție, sau Nu te poți gândi la asta intenționat / Comp V L Skripko; Ed prof V E Eminova - M , - S ^ L Bazele etice ale oratoriei;! „Noi ne ocupăm de nenorociți și de bețivi ca un bucătar cu cartofi De exemplu, Vasin și Nikolaev, după o procesare corespunzătoare într-un tribunal de camarazi, ne-am atârnat pe un stâlp la punctul de control Așa că au stat acolo toată iarna, până au fost duși de vânt - Un mare obstacol în calea acuzatului a fost bufetul care a funcționat pe teritoriul uzinei „După ce a fost ales un procuror, secretara l-a cusut în copil ) Din discursurile apărătorilor: - Când polițiștii au ajuns la fața locului, cadavrul era încă în viață și vorbea - Din sala de judecată s-a observat că numele său de familie Smirnov corespunde pe deplin caracterului său blând Este probabil ca acesta să fie într-adevăr cazul - Nici măcar vițeii nu au reacționat la acțiunile de huligan ale inculpatului „Nu voi repeta din nou ceea ce a făcut clientul meu - Dar în curând această ceartă între soți, sub influența muzicii și stomacul plin, este uitată - Clientul meu nu sa luptat cu greu Din certificat reiese clar că victima nu a avut bătaie, întrucât se afla într-un moscovit Chiar și-a ascuns capul în ea, iar ea era pe vată „Ea a rătăcit prin piure” și a dat peste articolul - Cred că vei da o asemenea măsură de pedeapsă care să nu agraveze moartea deja existentă – A nu a provocat răni și nu a bătut victima O , deoarece nu a existat sânge sau răni, ci a fost doar o comoție cerebrală de grade „Trebuie să aruncăm o privire sobră asupra comportamentului bețivilor - Clientul meu nu ar fi putut săvârși seara presupusul furt al unui magnetofon de la vecinul său - pentru că în acea zi la prânz a băut mult alcool și și-a pierdut cunoștința, și l-a găsit abia a doua zi dimineață — Poate fi izolat fără măsuri stricte Citiți afirmațiile de mai sus ale țesătorului-moralist francez J Labruière Au ceva de-a face cu etica vorbitorului? „Talentul unui interlocutor se distinge nu de cel care vorbește de bunăvoie, ci de cel cu care alții vorbesc de bunăvoie ” „Un ton dogmatic este întotdeauna rezultatul unei ignoranțe profunde: doar o persoană neluminată este sigură de dreptul său de a-i învăța pe alții lucruri despre care el însuși tocmai le-a învățat; cel care știe multe nu se va îndoi nicio secundă că vorbele lui vor fi luate în serios, de aceea vorbește cu o modestie adecvată Capitolul „Modul de gesturi, vorbire și comportament este adesea rezultatul lenevii sau indiferenței; un mare sentiment și o faptă gravă readuc o persoană la înfățișarea sa firească Comparați normele și regulile fixate în textele folclorice, în afirmațiile maeștrilor cuvântului formulat de oameni de știință sub forma unui „cod de educație” Alegeți-le pe cele care ', a) reglementează normele de comportament; b) se referă la regulile de interacțiune a vorbirii; c) combinați ambele Nu-ți fie rușine să taci dacă nu ai nimic de spus Nu un discurs lung de necaz, ci o lungă târâtură A fi într-o conversație inteligentă înseamnă a-ți cumpăra mințile și a-ți pierde mințile într-o conversație proastă Mai întâi gândește, apoi spune Un cuvânt afectuos nu este dificil, dar curând Ce nu spun ei, nu întrebați Cuvântul nu este o săgeată, dar inima doare Trăiește în vecini, fii în conversații O persoană se ascunde în spatele propriilor cuvinte: dacă vrei să cunoști o persoană, ascultă-i discursul Dintr-un cuvânt da veşnic ceartă Un cuvânt sincer ajunge la inimă Boala vine prin gură, necazul iese din gură Mesteca inainte de a inghiti; ascultă înainte de a vorbi Dacă îți vei păzi limba, te va proteja, dacă o slăbești, te va trăda Cuvântul este ca o vrabie, dă-i drumul - nu-l vei prinde Inima nebunului este în limba lui, limba înțeleptului este în inima lui Nu spune tot ce știi, ci cunoaște greutatea a ceea ce spui Este mai bine să taci decât să vorbești urât Cuvintele sunt mărgăritare, dar când sunt multe, își pierd valoarea O frânghie este bună când este lungă, iar un discurs este bună când este scurtă Sensul unui cuvânt depinde de tonul în care este rostit Mânia unui nebun este în cuvintele lui, mânia unui înțelept este în faptele lui Uneori, sincer, dar nepotrivit O minciună inteligentă este mai bună decât un adevăr prost Stăpânește fapta, vor fi cuvinte Dacă ai făcut bine - ascunde, dacă ai făcut bine - spune Refuzul politicos este mai bun decât consimțământul nepoliticos A putea suporta imperfecțiunea celorlalți este un semn al celei mai înalte demnități (G Winkler) Cel mai înalt grad al artei de a vorbi este capacitatea de a rămâne tăcut (V O Klyuchevsky) Cuvintele puternice nu pot fi dovezi puternice (V O Klyuchevsky) Nu-l deranja niciodată pe altul cu ceea ce poți să faci singur (L N Tolstoi) Să tacă cel care a dat, să vorbească cel care a primit (M Cervantes) Insultele sunt argumentele greșelii (J-J Rousseau) Nu ridiculiza deficiențele și slăbiciunile celorlalți, amintiți-vă că „chiar și celor care nu mai sunt gay în lume se tem de ridicol” (N V Gogol) Respectă măsura în ironie, ascuțită, fără a jigni demnitatea altuia, amintește-ți că „înțelepciunea este bună doar pe o bază serioasă” (G Heine) Nu-ți deranja interlocutorii, taci înainte ca aceștia să țipe „termină” (Saadi) Dacă vrei să obții un răspuns inteligent, întreabă inteligent (I Goethe) I Tăcerea ps dovedește întotdeauna prezența minții, dar dovedește absența prostiei La Bruyère J Personaje - M , - S , Fundamentele etice ale oratoriei (P Buast) Adesea în viață sunt cazuri când este inteligent să nu fii prea deștept (F Schiller) O persoană educată este întotdeauna indulgentă, blândă în manipulare, conformă Trăind cu cineva, nu face o favoare din asta, iar când pleacă, nu spune: este imposibil să trăiești cu tine Oamenii educați iartă și zgomot și rece, și carnea prea fiartă, și ascuțimea, și prezența străinilor în casele lor Nu se lasă în evidență, se țin pe stradă la fel ca acasă, nu aruncă praf în ochii frați mai mici Nu sunt vorbăreți și nu se cățără cu sinceritate, când nu sunt întrebați Nu sunt zadarnici (A P Cehov) Pentru prima dată, o descriere detaliată și sistematică a regulilor (postulatelor, principiilor) comunicării a fost făcută de omul de știință englez P Grice Principiul de bază (Principiul Cooperării) constă în cerința de a organiza interacțiunea în conformitate cu scopul și direcția conversației Acest principiu dictează necesitatea îndeplinirii a patru condiţii (postulate): /) completitudinea informaţiei; ) calități (spune adevărul); ) relevanță (nu vă abateți de la subiect); ) forme (maniere) de interacţiune La fel de important este și principiul curtoaziei Implementarea lui este posibilă în următoarele condiţii: /) să fie cu tact; ) fii generos; ) nu-i judeca pe altii; ) fii smerit; ) evita conflictele Faceți cunoștință cu afirmația omului de știință și corelați principiile formulate de acesta cu regulile date în exercițiu și Câteva sfaturi care pot ajuta în comunicare sunt oferite de psihologii R S Nemov și A I Novikov Cu ce abilități de comunicare sunt asociate? Pe baza acestor sfaturi, formulează reguli pentru cei care doresc să stăpânească cultura comunicării Regulile pe care le-ați formulat pot fi considerate „norma” comportamentului vorbirii? a) Înainte de a condamna o persoană, încercați să înțelegeți și să aflați de ce procedează astfel și nu altfel Este nevoie de un caracter puternic și de un mare autocontrol pentru a învăța să-i înțelegi pe ceilalți b) Învață să vezi virtuțile altor oameni, să fii sincer, cordial și generos în laudă și aprobare Una dintre cele mai importante trăsături ale unei persoane este dorința de a experimenta stima de sine, semnificația Este posibil să te dezvolți mai bine într-o persoană care îi este inerent, în primul rând, apreciindu-i acțiunile Nu trebuie să ne zgârim cu laude - atât în privat, cât și în public c) Arata respect fata de opiniile celorlalti Spunem direct unei persoane că are dreptate, dăm o lovitură stimei de sine, stimei de sine Acest lucru provoacă doar iritare și dorința de a răspunde în natură, dar rareori va face o persoană să se răzgândească imediat Dacă o ceartă este inevitabil, nu ar trebui să o începi cu cuvintele „te înșeli” Sună aproape la fel de genul „Sunt mai inteligent decât tine” O persoană poate fi întotdeauna făcută să înțeleagă că nu are dreptate, prin intonație, gest și la fel de elocvent ca prin cuvinte Să-ți dovedești punctul de vedere, de preferință Capitolul eliminați din lexic expresii categorice precum „fără îndoială”, „absolut”, „absolut”, „sunt convins” Este mai bine să folosiți cuvintele „cred”, „poate”, „cred” Folosirea lor nu ne va zgudui convingerea și ne va permite să convingem mai repede interlocutorul d) Dacă greșiți, recunoașteți-l deschis Recunoscând posibilitatea de a greși, nu vei avea niciodată probleme În plus, este mult mai ușor să te critici decât să asculți replici din afară Permiterea posibilității de a greși îl va face rapid pe interlocutorul tău să realizeze că nu are dreptate e) În efortul de a convinge o persoană, dă-i ocazia să vorbească mai întâi Este inutil să întrerupi o persoană pentru a-l convinge de ceva Va fi încă ocupat cu gândurile sale și nu va lua cu atenția cuvenită despre ce vei vorbi cu el Chiar și cel mai conflictual persoană va tăcea și își va înțelege greșeala în prezența unui ascultător atent, calm și răbdător f) Începe o conversație în care vrei să convingi sau să convingi pe cineva demonstrând o atitudine prietenoasă Dacă o persoană este în strânsoarea emoțiilor negative, cu greu este posibil să o forțezi să raționeze logic Din punct de vedere al prieteniei, acest lucru este mult mai ușor de făcut O atitudine neprietenoasă întărește mintea, o întoarce împotriva ta, ucide dorința de a coopera Pentru a schimba părerea unei persoane fără a trezi în el un sentiment de protest, este mai bine să începeți o conversație lăudând meritele indubitabile în comportamentul și modul său de gândire Este mult mai ușor să asculți cuvintele neplăcute care ți se adresează după ce ai fost sincer lăudat g) Când vorbiți cu oamenii despre probleme în care aveți dezacorduri, nu trebuie să începeți conversația cu ei h) Arătați interes real pentru oameni O persoană care nu este interesată de ceilalți aduce rău oamenilor i) Amintiți-vă numele persoanelor Una dintre cele mai ușoare modalități de a fi tratat cu amabilitate este să vă amintiți numele oamenilor Tehnica de amintire a numelor este simplă Dacă nu te bazezi prea mult pe memoria ta, spune-i celuilalt: „Îmi pare rău, am auzit greșit numele tău Cum se scrie? Repetă în timpul conversației numele interlocutorului de mai multe ori pentru tine, încercând să-l asociezi cu aspectul persoanei Notează-l discret j) Zâmbește oamenilor Un zâmbet nu costă nimic, este foarte apreciat Îl îmbogățește pe cel care îl primește și nu îl sărăcește pe cel care îl dă altuia Durează o clipă, dar lasă o urmă în memorie pentru o lungă perioadă de timp Ea este odihnă pentru cei obosiți, lumină pentru cei fără speranță, soare pentru cei triști și cel mai bun antidot pentru toate necazurile Un zâmbet indică faptul că îți face plăcere să cunoști această persoană k) Întărirea credinței oamenilor în ei înșiși Bazele etice ale oratoriei;! Dacă îi spui unei persoane că este prost și nu înțelege anumite lucruri; că este mediocru și face totul greșit, atunci îi vei ucide credința în sine, dorința de a se îmbunătăți Lista bibliografică Akishina A A , Forlyunovskaya NI Eticheta vorbirii rusești — M Alekseev N S , Makarova Z V Oratorie în ciorbă L Aria C J Discursuri și plângeri de apărare — M Ivankina N N Cultura discursului judiciar - M , Kisenishsky I M Discursuri judiciare pe anii penali - M Ksenofontov V N Etica: geneză, conținut, trăsături - M , Mikhailovskaya N S , Odintsov V V Arta vorbitorului de curte - M , Discursuri ale procurorilor - M Discursuri ale unor avocați ruși celebri / Comp P M Zaharov, E P Cherkashin - M , Elocvența judiciară a avocaților ruși din trecut / Comp YA Kostanov — M , Enciclopedia etichetei - M Etichetă Capacitatea de a trăi și de a se comporta dohi, în familie și în societate - M , CONCLUZIE În cursul activității profesionale, un avocat își îmbunătățește constant abilitățile comportamentului său de vorbire, îmbunătățește cultura comunicării verbale În procesul comunicării, este important să fii capabil nu numai să vorbești, ci și, parcă, să te asculti din exterior, evaluând caracterul persuasiv, înțelegerea, inteligibilitatea propriilor afirmații, oportunitatea folosirii vorbirii rahice și formele de comunicare non-vorbire, gradul de colorare emoțională a vorbirii, expresivitatea comportamentului propriu de vorbire Evaluarea corectă a acestor calități ajută la observarea reacției publicului în procesul de comunicare cu acesta Arta unui vorbitor în domeniul raporturilor juridice relevă nu numai nivelul și conținutul culturii sale generale și profesionale Demonstrează faptul stăpânirii culturii societății, măsura integrării personalității vorbitorului în cultura națională și mondială Înalta artă a competenței în limbajul și vorbirea unui specialist în Satera juridică trebuie să se manifeste și în alte tipuri de activități ale acestuia, în comportament și comunicare, care nu au legătură directă cu profesia Prin urmare, oratoria este considerată ca un indicator al unei înalte culturi intelectuale, metodologice și ideologice a individului, acționează ca un criteriu important pentru civilizația sa, expresie a calităților individuale moderne Arta de a vorbi în public a oricărui reprezentant al justiției caracterizează nu numai imaginea care îi corespunde, ci ceea ce este foarte important, relevă calitatea culturii corporative (profesionale) a procurorilor, avocaților, membrilor instanțelor și altor grupuri de specialiști, respectarea acesteia cu cerințele stabilite ale societății și adevărul În acest sens, oratoria este o măsură de recunoaștere de către societate a nivelului de cultură generală și profesională a reprezentanților sferei dreptului, formulată pentru fiecare perioadă istorică specifică, încrederea și respectul față de lege, înțelegerea unității inseparabile; rolul de reglementare al adevărului și moralității în societate І)іхі VOCABULAR A vorbi mult nu înseamnă a-l îngropa dar îngrop a spune – înseamnă a spune multe ^mosfsn Cred că identificați elefantul și veți elibera lumea de o jumătate de neînțelegeri R Drkart Glosar de termeni retoric Alegoria este impresia a ceva abstract o idee într-o anumită imagine, un tip de imagini bazate pe alegorie Alogism - ilogicitate; negarea rolului logicii în cunoaștere, rupere logică în vorbire, încălcare a secvenței logice, coerență, validitate Amfibolul este o eroare logică, care constă în faptul că o expresie gramaticală permite dubla interpretare a acesteia Antinomia este opoziția dintre două propoziții care se exclud reciproc, dar în același timp dau impresia că ambele pot fi dovedite logic a fi corecte cu aceeași forță Antonomasia este înlocuirea unui nume propriu cu un substantiv comun sau invers Argument - un gând, al cărui adevăr a fost verificat și dovedit prin practică și care, prin urmare, poate fi dat pentru a justifica adevărul sau falsitatea unei alte poziții Aspect - așteptare, interes direcționat pentru ceva Meaningless - o expresie de limbaj care nu îndeplinește cerințele sintaxei și semanticii limbajului Intelegerea elocvenței este un fel de vorbire în cadrul genului Inferența este o acțiune mentală, în urma căreia se obțin cunoștințe noi în mod logic, adică fără să ne referim direct la experiență sau din experiența anterioară Vitya este o persoană a cărei vorbire are un caracter complicat, lipsit de simplitate Influența vorbirii este un rezultat indirect care a apărut ca urmare a înțelegerii de către public a conținutului discursului pe fundalul altor discursuri și evenimente O ipoteză este o presupunere probabilistică despre cauza oricărui fenomen, a cărei fiabilitate, în starea actuală a producției și a științei, nu poate fi verificată și dovedită, dar care explică aceste fenomene, care sunt inexplicabile fără ea: metoda activității cognitive Discursul eficient este discursul care produce efectul necesar și are efectul dorit asupra audienței Împărțirea este o operație logică care dezvăluie sfera unui concept Demonstrația este o modalitate de conectare logică a tezei cu argumente Dovada - raționament logic, în procesul căruia adevărul sau falsitatea unui gând este confirmat cu ajutorul altor prevederi verificate de știință și practica concretă Unitatea cuvântului și faptei este un principiu social și moral care exprimă în general norma morală universală, cerința morală a loialității față de cuvânt Legea gândirii este o legătură internă, esențială, stabilă, necesară, recurentă între elementele gândirii și gândurile înseși Chrysostom (învechit și ironic) este un vorbitor elocvent Grațiosul este un fel de frumusețe, exprimată în completitudine, lejeritate, dexteritate a mișcărilor, proporționalitate a formelor obiectelor și fenomenelor realității sau ființelor vii Improvizație - compunere în procesul de interpretare fără pregătire prealabilă, fantezie liberă pe o anumită temă Ironia este un termen care desemnează un fel de comic, precum și una dintre modalitățile de a crea o imagine comică Comicul este una dintre principalele categorii estetice, reflectând fenomene de viață caracterizate de inconsecvență internă, o discrepanță între ceea ce sunt în esență și ceea ce pretind a fi Krasnobay este o persoană care este inerentă elocvenței goale, o tendință la verbozitate Cultura vorbirii este cunoașterea normelor limbajului literar oral și scris, precum și capacitatea de a folosi mijloacele limbajului expresiv în diferite condiții de comunicare în conformitate cu scopurile și conținutul vorbirii Maniere - un mod de a se comporta, o formă externă de comportament, tratamentul altor oameni Dicţionar Metafora este transferul proprietăților unui obiect (fenomen) la altul conform principiului asemănării lor într-o anumită privință sau contrast Metonimia este înlocuirea unui cuvânt cu altul pe baza relației dintre semnificațiile lor prin adiacență Gândirea este cea mai înaltă formă de reflectare activă a realității obiective, constând în cunoașterea intenționată și generalizată de către subiect cu; legături procesionale și relații ale obiectelor și fenomenelor, în crearea creativă de idei noi, în prognozarea evenimentelor și acțiunilor Abilitățile sunt acțiuni pe care o persoană le-a învățat atât de multe în cursul unui exercițiu lung, încât a început să le realizeze mai mult sau mai puțin automat Normele de limbaj sunt regulile de pronunție, gramatică și utilizare a cuvintelor general acceptate în practica vorbirii sociale Generalizarea este o operație logică de tranziție de la un concept de specie la unul generic prin excluderea caracteristicii sale de formare a speciilor din conținutul unui concept de specie dat Rezonabilitate este calitatea gândirii logice corecte ceea ce indică faptul că în raționament toate gândurile se bazează pe alte gânduri, al căror adevăr a fost dovedit Restricția este o operațiune logică de tranziție de la concepte generice la concepte specifice prin adăugarea unei caracteristici de formare a speciilor la conținutul conceptului generic Definiție sau definiție - o operație logică care dezvăluie conținutul unui concept sau stabilește sensul unui termen Orator - cel care face un discurs, face un discurs, precum și cel care are darul de a face discursuri, elocvență Un panegiric este un cuvânt laudativ al unui vorbitor în onoarea cuiva sau a ceva Paphos este un termen estetic pentru a desemna o singură aspirație emoțională, intelectuală și volitivă a subiectului de activitate, exprimată, în primul rând, în natura și orientarea activității în sine (practică, oratorică, artistică) și, în al doilea rând, în produsele sale spirituale ( discursuri oratorice, opere de artă) Motivația este o formă senzuală în care se manifestă motivul și intenția de a realiza un act Un concept este o gândire logică despre un obiect, o reflectare a unui obiect în una sau mai multe caracteristici esențiale ale acestuia Corectitudinea vorbirii este respectarea normelor limbii literare ruse moderne, percepute de vorbitori și scriitori ca un model, un obicei ideal sau general acceptat Reputația este opinia pe care ceilalți o au despre caracterul moral al unei persoane, bazată pe comportamentul său anterior și exprimată în recunoașterea meritelor, autorității, ce se așteaptă de la el în viitor, ce măsură de responsabilitate i se atribuie și cum sunt evaluate acțiunile sale Activitatea de vorbire este o formă de activitate a vieții umane, care este o activitate umană oportună corelată cu realitatea, care urmărește satisfacerea unei nevoi și constă în efectuarea de acțiuni folosind resurse, mijloace ale limbajului Abilitatea de vorbire - respectarea normelor limbajului literar, precum și capacitatea de a alege dintre opțiunile adecvate cele mai exacte din punct de vedere al semnificației, relevante statistic, exprimate y i y y, inteligibile Vorbirea este comunicarea între oameni prin limbaj Retorica este teoria elocvenței, știința oratoriei Tipul de elocvență este un fel de activitate de vorbire, caracterizată de o anumită sferă de activitate socială în care are loc comunicarea de vorbire și de caracterul comun al scopului său Un silogism categoric simplu este o inferență deductivă, în care din două judecăți categorice adevărate legate printr-un termen comun, se obține o a treia judecată - o concluzie Sinecdoca este un tip de metonimie, folosirea numelui părții în locul întregului, a particularului în locul generalului sau invers Sofismul este un truc logic, raționament deliberat eronat, care este prezentat ca adevărat Discurs judiciar - discurs public adresat instanței și tuturor celor participanți și prezenți la examinarea unei cauze penale sau civile, rostit în ședință de judecată și reprezentând concluziile vorbitorului cu privire la acest caz și obiecțiile acestuia față de ceilalți vorbitori Elocvența judiciară este un set de cunoștințe și abilități practice în pregătirea și rostirea unui discurs public în cadrul procedurilor judiciare Judecata este o formă de gândire în care o legătură între un obiect și atributul său sau o relație între obiecte este afirmată sau infirmată Teza este o propoziție a cărei adevăr sau falsitate trebuie dovedită Temperament - trăsături naturale ale comportamentului care sunt tipice pentru o anumită persoană, manifestate în dinamică, ton și răspuns la influențele vieții Acuratețea discursului este adecvarea semantică, relevanța temei alese și scopul enunțului, situației, publicului pentru care este rostit discursul Tropurile sunt ture de vorbire în care cuvintele sau expresiile sunt folosite în sens figurat pentru a obține o mai mare expresivitate artistică Dicţionar Convingerea este o atitudine subiectivă a unei persoane față de acțiunile și opiniile sale, în care se manifestă încrederea în propria sa dreptate Respectul este una dintre cele mai importante cerințe ale moralității, implicând o astfel de atitudine față de oameni care recunoaște practic demnitatea individului Inferența este o formă de gândire prin care o nouă judecată este dedusă cu necesitate logică dintr-una sau mai multe judecăți legate între ele O figură de stil este o construcție sintactică care are o colorare expresivă emoțional Legea formal-logică este legea legăturii structural-semantice a elementelor gândirii între ele, dându-i o anumită formă, prin care se exprimă conținutul gândirii Stilul funcțional este un anumit tip de limbaj literar, care nu include toate mijloacele limbii naționale, ci doar cele care servesc cel mai bine un anumit domeniu de activitate socială Elipsa este omiterea cuvintelor sau propozițiilor care sunt ușor de subînțeles O enthymeme este o formă prescurtată a unui silogism categoric simplu Epifora este repetarea unui cuvânt sau a unui grup de cuvinte la sfârșitul mai multor versete sau fraze Egoghairema este un silogism prescurtat în care ambele premise sunt entimeme Eticheta este un set de reguli de conduită referitoare la manifestarea externă a atitudinii față de oameni Efectul vorbirii este atingerea scopului vorbirii cu ajutorul mijloacelor retorice, care sunt cuprinse în discursul însuși Umorul este un tip special de comic, care se deosebește de satiră și ironie într-o atitudine mai blândă față de neajunsurile manifestărilor vieții oamenilor, care nu poate provoca decât un zâmbet blând și se bazează pe folosirea spiritului sau a jocului umoristic semantic Limba este un sistem de semne folosit în scopul comunicării și cunoașterii oamenilor Dicționar scurt de cuvinte străine Un aboliționist este un susținător ferm al abolirii oricărei legi Autarhia este politica de izolare a unei țări de legăturile economice cu alte țări pentru a crea o economie închisă, autosusținută Detineri - numerar, aur, titluri detinute de o banca, precum si detinute in conturile unei alte banci situate in strainatate Acreditiv este un titlu de valoare înregistrat care atestă dreptul persoanei în numele căreia este emisă de a primi de la bancă suma specificată în aceasta Altruismul este o preocupare dezinteresată pentru bunăstarea celorlalți și o disponibilitate de a-și sacrifica propriile interese în beneficiul celorlalți Ambivalența este dualitatea experienței (unul și același obiect poate evoca două sentimente opuse la o persoană în același timp: de exemplu, simpatie și antipatie, un sentiment de bucurie și unul trist) Asimilare - asimilare, contopire, asimilare (În etnologie, acest concept este asociat cu pierderea unui popor a limbii, culturii, identității naționale și asimilarea limbii și culturii altui popor ) Audit - verificarea contabilității în întreprinderi și instituții în ceea ce privește fiabilitatea și corectitudinea acesteia Outsider - lit : rămas în urmă Cel care, eșuând, a renunțat la numărul de participanți la orice afacere, întreprindere; precum și o întreprindere care funcționează lângă monopol, dar nu face parte din acesta Briefing - o întâlnire de informare a reprezentanților presei, la care persoanele autorizate precizează poziția guvernului sau a organizației relevante Un bilet la ordin este un bilet la ordin scris Verificare - verificare documente, calcule Voluntarismul este o caracteristică a unei persoane care nu ține cont de legi obiective, cu posibilități reale și se ghidează după dorințe subiective și decizii arbitrare Hedonismul este o doctrină etică care recunoaște plăcerea ca scop al vieții și cel mai înalt bine Debitorul este debitorul Dezavuare - declarați dezacordul cu acțiunile reprezentantului dvs autorizat sau că această persoană nu este autorizată să acționeze în numele solicitantului Demagogia este folosirea promisiunilor false, denaturarea deliberată a faptelor pentru a atinge un scop sau altul Dempiig - lit : dropping Vanzarea marfurilor pe pietele externe la preturi mai mici decat pe piata interna (uneori sub costurile de productie), pentru a elimina competitorii Dempiig este vânzarea de mărfuri pe piețele altor țări la prețuri sub nivelul normal pentru aceste țări Vocabular Denunţarea este o notificare de către un stat către altul a încetării unui acord încheiat între ele Depozite - depozite în bănci pentru păstrare Deportare - exil, expulzare din țară; relocarea forțată a indivizilor, popoarelor Dealer - O persoană sau firmă care vinde bunuri Disimilarea este „disimilare”, un proces opus asimilarii Domina - a domina, domina Imanent - inerent oricărui obiect, fenomen, care decurge din natura sa Punerea sub acuzare este o procedură de aducere în judecată în Parlament a unor oficiali de stat de rang înalt O indulgență este o scrisoare de absolvire emisă de Biserica Catolică în numele Papei pentru bani și pentru un fel de slujire a bisericii Inovația este o inovație specifică în totalul nou Insinuarea este calomnie Ipocondria este o stare depresivă, suspiciune morbidă Irațional - inaccesibil înțelegerii de către minte, inexprimabil în concepte și judecăți logice Constituție - grupurile conducătoare și privilegiate ale societății, precum și întregul sistem de putere și control, cu ajutorul căruia își exercită dominația Quintesenta este cel mai important lucru important, cel mai important Cvorum - numărul de persoane prezente la o ședință a unui organ, stabilit prin lege, în care hotărârile lor sunt valabile Cota - cota, parte, norma a ceva permis De exemplu: o cotă de prag este suma impozitului perceput pentru o anumită unitate de impozitare; o cotă electorală este numărul de yulos necesar pentru a alege un deputat într-o anumită circumscripție Clerical - se referă la o direcție politică care folosește pe scară largă religia și biserica pentru a-și spori impactul asupra tuturor sferelor vieții publice Confidenţial - confidenţial, ns supus publicităţii, secret Confirmarea este aprobarea de către cea mai înaltă autoritate a unui verdict judecătoresc Conformismul este adaptabilitate Confruntare - confruntare, ciocnire (convingeri ale principiilor ideologice, sistemelor sociale etc ) O concesiune este un acord privind transferul de către stat către firme naționale sau străine a întreprinderilor industriale sau a terenurilor cu drept de extragere a mineralelor, de a construi diverse structuri etc Drepturi de autor - drepturi de autor protejate de lege Corupție - darea de mită a funcționarilor; utilizarea de către un funcționar a funcției sale oficiale în scopul îmbogățirii personale Xenofobie - ostilitate față de tot ceea ce este străin, nu al cuiva (idei, viziune asupra lumii, mod de viață) Legitim - legal Lobby, lobby - un grup de persoane sau organizații din legislativ, care influențează legislatorii și oficialii în favoarea unei anumite decizii A se zgâri - a neglija ceva, a-l trata nepăsător Marketingul este o abordare integrată a gestionării producției și vânzărilor de produse, axată pe luarea în considerare a cerințelor pieței Management - un ansamblu de principii, metode, mijloace si forme de management al productiei si marketingului in scopul cresterii eficientei acestora si cresterii profitabilitatii Mentalitate - mentalitate, un anumit nivel de conștiință socială și individuală și spectrul asociat de poziții de viață, cultură și modele de comportament Mistificarea este introducerea deliberată a cuiva rătăcit, înșelăciune Monitorizarea reprezintă observarea, evaluarea și prognoza stării mediului sau a procesului de producție pentru a identifica conformitatea acestuia cu rezultatul dorit Un moratoriu este o amânare a îndeplinirii oricăror obligații pentru o anumită perioadă sau până la încheierea oricăror evenimente extraordinare Un moratoriu este o întârziere în îndeplinirea obligațiilor Un nou bogat este un om care și-a făcut avere prin speculații Ocultismul este denumirea generală a învățăturilor mistice care recunosc existența unor forțe supranaturale în lume care sunt inaccesibile cunoașterii raționale Oligarhia - dominație politică și economică, puterea unui grup mic de oameni Ochlocrația este o formă extremă, pervertită de democrație (manifestată ca extremism), „stăpânire a mafiei” Publicitate - publicitate; faimă, popularitate Paliativul este o jumătate de măsură Paritate - egalitate, aceeași poziție, egalitatea părților Paternalismul - tutela batranului si in raport cu cel mai tanar, patronajul (În relațiile de muncă, sistemul de prestații suplimentare Vocabular și plăți pentru păstrarea personalului și creșterea productivității ) Sărăcirea este procesul de sărăcire a anumitor segmente ale populației Pacifismul este o mișcare anti-război care condamnă toate războaiele și pledează activ pentru prevenirea lor Pietatea este un respect profund, o atitudine respectuoasă față de cineva Prerogativă - un drept exclusiv aparținând oricărui organism sau funcționar Prelungirea - prelungirea termenului unui contract, acord, împrumut etc Puritan - strict, ascetic Ratificarea este aprobarea de către cea mai înaltă autoritate de stat a unui tratat internațional Revanchismul este politica de pregătire pentru război sub pretextul restabilirii granițelor de dinainte de război Evaluare - nivelul de popularitate Reclamație - o revendicare privind calitatea bunurilor vândute sau a lucrărilor efectuate, care conține o cerință de a elimina defectele sau de a compensa pierderile Renome - reputație Satisfacție - satisfacție și insultă la onoare sub forma unui duel cu infractorul Separatismul este dorința de secesiune, izolare Statut - pozitie juridica, stat Totalitarismul este una dintre formele regimului politic, caracterizată prin controlul complet al statului asupra tuturor sferelor societății, represiunea împotriva dizidenților Fiasco - eșec, eșec Expansiunea este o expansiune activă, adesea violentă, a sferei de INFLUENȚĂ Extrădarea este extrădarea către un stat străin a unei persoane care a încălcat legile acelui stat Extraordinar - extraordinar, extraordinar, ieșit din comun Extremismul este un angajament față de opinii și măsuri extreme Excesul este o manifestare extremă a ceva, o coliziune bruscă Embargo - arestare, interzicere De exemplu: interzicerea importului din orice țară sau a exportului de mărfuri sau valută; interzicerea intrării în porturile țării lor a navelor aparținând altor țări Efemer - fantomatic, ireal Jurisdicția - sfera de competență a acestui organ de stat DICȚIONAR DE CUVINTE LATINE WINGED' Rezilierea automată a contractului pentru un nou termen în lipsa obiecțiilor Și în plus, susțin că Cartagina trebuie distrusă „Argument în cauză”, dovadă merite Argument pentru milă Argument la adresa omului Săracii sunt învinși peste tot Calamitatea este piatra de încercare a vitejii Fără voință Fără prostii, fără mită, fără băutură Fără motive rezonabile Gratuit, dezinteresat Fără furie și predilecție Beneficii aduse celor nedemni, consider atrocități Binele poporului este cea mai înaltă icoană Zeii au judecat altfel Durerea îl face chiar și pe cel nevinovat să mintă Mare diferență - a nu vrea sau a nu putea păcătui Mi-e frica de danezi, chiar si de cei care aduc cadouri Cinele fricos latra mai mult decat musca „sarcina probei”, obligația de a furniza probe Hârtia nu devine roșie O dă de două ori pe acela care dă repede Un prieten adevărat este cunoscut în fapta greșită Cred, pentru că este adevărul Dovezi materiale, dovezi Puterea asupra sinelui este cea mai înaltă putere Pentru binele lumii Pe timp de pace - iederă, în luptă - schimbare Întoarce-i fiecăruia pe ale lui „Mână militară”, de ex cu forța, cu forța Războiul tuturor împotriva tuturor vrând-nevrând, îți place sau vrei Tacita Ioeaiio Ceierum censeo Carthaginem delendam csse Atgumentum ad rem Argumcntum ad misericordiam Argument uni ad homincm Pauper ubique jacet Calamitas virtute occasio Ab iniesiato Sine prece, sine pretio, sine poculo Contra rationem Gratis Sine ira et studio Benefacta mâlc locala male-facta arbitrar Salus populi suprema Icx Dis alitcr visum Etiam innocentes cpgil mentiri dolor Multum interest utrum peccarc aliquis nolit aut nesciat Timeo Danaos et dona ferrentes Caniș timidus vehementius lătrat, quam mordet Onus probandi Charta non erubescil Bis dai, qui cito dat Amicus ccrtns in re incerta cernit ur Credo quia venim Corpus delicii Emperarc sibi maximum imperium est Pro inundi beneficiu In pace leones, in proelio cervi Suum cuiqui tribucre Manii militari Bellum omnium contra omnes Volens nolens Compilat de editorul kishi TA Zorina Vocabular Voința monarhului este legea supremă Voința poporului este legea supremă Prima mână, prin ochii unui martor ocular Împotriva legii și onoarei „De aici vin aceste lacrimi”, acesta este motivul de bază Fiecare drept strigă în favoarea libertății, dar există o măsură pentru toate În propriul meu interes, în propria mea apărare Totul se schimbă, nimic nu dispare Port totul cu mine Totul are o măsură Totul va deveni limpede, nimic nu va rămâne fără pedeapsă Ai reușit să-i învingi pe toți, să-ți învingi inima furioasă! Ipso facto Cei care se întristează cel mai puțin își etalează cel mai mult durerea „Dreptul cel mai înalt este cea mai înaltă nedreptate”, cea mai înaltă legalitate este cea mai înaltă fărădelege Legea supremă a statului Mai presus de suspiciune Hannibal, știi să câștigi, dar nu știi să folosești victoria Unde este fumul chiar lângă foc Voce în pustie Glasul oamenilor este glasul lui Dumnezeu Moarte civilă, privare de toate drepturile civile Drept civil Gramaticienii se ceartă, iar litigiul continuă și astăzi Sarcina devine ușoară când o porți cu smerenie Lasă cealaltă parte să fie auzită Să se facă dreptate și să bea lumea Să se poticnească de două ori pe aceeași piatră, să facă din nou aceeași greșeală Cazul este încă la judecător, disputa nu a fost încă rezolvată „Argumentul banilor”, mită, mită Totul se supune banilor (Banii) nu miros Pentru cei care înțeleg, este suficient De bună credință, sincer, cazul negociat Contractele ar trebui urmate Dovada prin contradicție Regis volumaș suprema Іех Volumaș populi suprema Іех De visu In fraudem legis ei honestatis Hinc illae lacrimae In favorem libertatis omnia jura clamam, seci esl modus in rebus Pro domo sua Omnia miuaniur, nihil interii Omnia mea mecum porto est modus in rebus Quidqnid latei apparebit, nil inulium remanebit Vince animos iramque tuam qui ceiera vincis Ipso facio Jactantius maerent, quae minus dolem Summum jus, summa injuria Suprema lex civitatis Suspiciune majoră Vincere scis, Hannibal, victoria iui ncscis Flamma fumo est proxima Vox clamantis în desert Vox populi, vox dci Mors civilis Jus civil Grammaiici certam et adhuc sub judice lis est Jeve fit, quod bene fertus omis Audiaiur ei altera pars Hai justiția et percal mundus Bis ad eundem lapidem of fendere Adhuc sub judice lis est Argumemum argentarium Pecuniae oboediunt omnia Non olet Sapicnti sat De bună credință Casus foederis Pacta servanda sunt Argumentum a contrario Cât timp, Catiline, vei abuza de răbdarea noastră? De multe ori le cer altora pentru ele, niciodată pentru mine Intenția rea se întoarce împotriva celui rău Dacă durerea este chinuitoare, nu este lungă, dacă este lungă, atunci nu este chinuitoare Dacă toată lumea este de acord, atunci nu mă deranjează Dacă locuiți în Roma, trăiți după obiceiurile romane Dacă fierul nu se vindecă, focul se vindeca Dacă nu există praf, scuturați-l Dacă suntem răi acum, atunci nu va fi întotdeauna așa în viitor Dacă vrei pace, pregătește-te de război Legea naturală Dorința de a evita o greșeală implică alta Personalitate de dorit „Fier și foc”, foc și sabie Moarul este turnat Argumente pro şi contra Legea trebuie să fie scurtă Legea este ceea ce explicăm Cauza legală Legalitatea este baza statului Legea pedepsei egale legea soartei Zanakh de profit este plăcut, indiferent de la cine provine Cunoașterea legilor nu este ideea să-și amintească cuvintele, dar să le înțeleagă sensul „Schimbare în rău”, aplicarea de către cea mai înaltă instanță a unei sancțiuni mai severe în cauze), care este luată în considerare de aceasta la plângerea condamnatului Din fapt provine legea „Numele sunt urâte”, adică numele sunt nedorite Și tu Brut! Caut o persoana Fiecare a lui Quosque tandem abutere, Catilina, paiientia nostra? Ignoscito saepe alieri, nunquam tibi Maliim consilium consultori pessimum est Si gravis brevis, Si longus levis Si omnes consentiuni, ego non dissentio Si vivis Romae, romano vivito more Si femim non sanat, ignis sanat Si nullus erii tamen excute nul-Inm Non si male niinc, ci olim sic errit Si vis pacem, para bellum Jus naturale și Jus gencris huniani In vitium ducii culpae fuga persona grata Fcrro et igni Alea jacta est Pro ei contra legem brevem esse oportet Lex est, quod notamus Justa causa Legalitas regnorum fundamen- tum Lex talionis Lex fati jucri bonus est odor ex te qualibei Scire leges non boc est verba earunt lenere sed vim ac po-testatem reforma in peius Ex facto oritur jus Nomina sunt odiosa Et tu quoque, Bnne! Hominem quaero Suum cuique Vocabular Este natura umană să greșească, doar un prost să persevereze în eroare „Așa cum numește cu limba, așa să fie corect”, i e să fie considerat o obligație legală ceea ce a spus o persoană, și nu ceea ce a spus ce credea O picătură scoate o piatră nu prin forță, ci printr-o cădere frecventă Atunci când drepturile părților nu sunt clare, ar trebui sprijinit pârâtul, nu pârâtul Pe cine nu vindecă cuvintele, celula de pedeapsă îl vindecă, pe cine nu îl vindecă celula de pedeapsă, nuiaua îl vindecă Cine beneficiaza? Cine beneficiaza? Cine va beneficia de asta? Sfârșitul este coroana Cine dovedește prea multe nu dovedește nimic Cine dintre voi este fără păcat, să arunce primul cu piatra în ea Cine este primul care aduce un argument cu două tăișuri o întoarce împotriva lui însuși Cine își folosește dreptul nu încalcă dreptul nimănui Oricine este mai devreme, dar în timp, apoi mai devreme, dar în drept, adică cine este mai devreme se bucură de avantajul cuvenit Cine salvează un om împotriva voinței lui nu face mai bine decât un criminal Defect ușoară Lsgіs îndura cu răbdare atunci ceea ce nu putem repara Mai bine mai tarziu decat niciodata Este mai bine să te jignești decât să o provoci Mai bine libertate plină de pericole decât sclavia liniștită Lașitatea de a minți dacă poți ridica Miere pe limbă, lapte în cuvinte, fiere în inimă, înșelăciune în fapte Drept internațional Mai puțină nebunie ar fi să duci lemne de foc în pădure Un loc de mai puțină rezistență Ar trebui să-mi fie frică de cel de care mulți se tem Cujusvis hominis csl ergage, nullius, nisi insipiemis, in cr-rore perseverare Uti lingua nuncupassii, iia jus csio Gulia cavat lapidem non vi, sed sacpe cadcndo Cum sunt partium jura obscura, reo favendum esl poiius quam actori Quos verba non sanal carccr sanai, quos carcer non sanal, virga sanai Cui prodest? Cui bono? Finis coronat opus Qui nimium probat, nihil probat Qui sine peccalo est vestrum, primus in illam lapidem mittai Comuna qui prior dicil, contrarium facit Qui jure suo ulilur, ncmini facil injuriam Qui prior est tempore potior est jure Invitum qui servit idem facit occidenti Culpa levis Levius fit patientia, quidquid corrigere est nefas Poius sero quam nunquam Accipere quam facere praestat injuriam Potior visa est periculoșii liber-tas queto servilio Ignavia est jacere dum possis surgere Mei in ore, verba lactis, fel in corde, fraiis in lactis Jus gentium In silvam non ligna feras in-sanius Locus minoris resistentiae Multos timere debet, quem multi liment Comentariul meu rămâne în picioare Vina mea Avem dovezi de necontestat Speranță pentru lumină după întuneric Cel cu cea mai mare putere are cea mai mare putere Pedeapsa fara lege Pe baza experienței Pe baza Moștenitorului cunoscut anterior, din lipsa unui testament, „Moștenirea reprezintă identitatea defunctului”, adică moştenitorul trebuie să îndeplinească obligaţiile celui care a lăsat moştenirea Imposibilul nu poate fi obligat Personalitate nedorită Necunoașterea legii nu este o scuză, necunoașterea faptului este o scuză Ignoranța nu este un argument Martori tăcuți Urăm virtutea vie, cu invidie o căutăm pe cea care a dispărut din ochii noștri Necesitatea încalcă legea Nu scris, ci lege naturală Nu păcătui - nu te pocăi Nicio crimă fără pedeapsă, nicio pedeapsă fără lege, nicio crimă fără pedeapsă legală Nimeni nu poate fi obligat peste capacitatea sa Nu face rău nimănui Nimeni nu este obligat să-și exercite dreptul Nu am nimic - mi-e frică de nimic Nimic de surprins Nimic nu va rămâne nerăzbunat Stil de viata Acord general O, ori, o, maniere! Restricționarea drepturilor civile Un martor, niciun martor Despre morți e bine sau nimic Pericol în amânare Achitarea infractorului este condamnarea judecătorului Achitat în fața instanței Nota mea manct Greșeala mea Habemus confiteniem reum Aigumentum ad oculos Post tenebras spero lucem Potcntissimus est qui se habet in potestate Poena sine lege A posteriori A priori Heres ab intestato Hereditas personam defuncti sustinct Impossibilium nulla est obligație Persona non grota Ignorantia juris nocet, ignoratio facti non nocet Ignorantia non est argumentum Testes muți Virutem incolumem odimus, sublatam ex oculis quaerimus invidi Necessitas frangit legem Non scripta sed nata lex Pecando promeremur Nullum crimcn sine poena, nulla poena sine lege, nullum crimen sine poena legali Ultra posse nemo obligator Neminem laede Nemo jure suo uti cogitur Nihil habeo nihil timeo Nil almirari Nil inultum remanebit Modus vivendi Consensus omnium O tenipora despre mai multe! Capitis deminutio Testis unus, testis nullus De mortuis aut bene, aut nihil Periculum in mora Judex damnatur, cum nocens alsolvitur redus in curia Vocabular Nu vă certați despre principii Vulturul nu prinde muște „Eliberarea de condamnare directă”, adică lăsând învinuitul sub bănuială Insultă prin acțiune insultă de cuvânt Cel care are dreptul la acestea poate renunța la pretenții De la un pui rău la un ou rău Căderea celui mai cinstit este cea mai proastă cădere stick argument cauza de bază Prima pedeapsă pentru un vinovat este că nu se poate justifica în fața propriei sale instanțe legea scrisă Platon este prietenul meu, dar adevărul este un prieten și mai mare Plângerea moștenitorului este un râs deghizat O decizie proastă este una care nu poate fi schimbată Victory iubește răbdarea În timp ce respir, sper Cerc vicios Drepturile aduc responsabilități Dreptul fără posibilitatea de a-l exercita Dreptul de pedeapsă „Dreptul săbiei”, dreptul de a folosi forța armată Persoana eligibila Dreptul la pedeapsă Dreptul la pedeapsa egală Justiția este la baza crimelor de stat trebuie descoperite pedepsindu-i dar faptele rușinoase trebuie ascunse Intentie criminala Precedentul sentinței Mărturisirea acuzatului este cel mai bun martor Am venit, am vazut, am cucerit Amânarea este periculoasă lege publica Să știe fiecare cum să meargă pe drumul său Să urască, dacă le-ar fi frică Să piară lumea, dar să se facă dreptate De principiis non est disputan-dum Aqiiila non captat mitscas Absolutio ab instantia Injuria realis Injuria verbalis Ejus est noile, qui potest vcllc Malum gallina, mallum ovum Error in re Comiptio optimi pessima Atgumcntum baculinum Causa prima Prima est haec ultio, quod se judicc penalty noccns absolvi-tur Jus scriptura Amicus Plato, sed magis amica veritas Hcredis flctus sub persona risus Mala herba cito crescit Malum consilium est, quod mutări non potest Amat victoria curam Dum spiro, spero Circulus vitiosus Ubi emolumentum, ibi onus Nudum jus Jus retorsionis Jus gladii Homo sui juris Jus puniendi Jus talionis Justiția rcgnorum fundamentum Facinora ostende dum punitur, flagitia autem abscondi debent Animus injuriandi Auctoritas rei judicatac Optimus testis confitens reus Veni, vidi, viei Periculum in mora Jus publicum Unusquisque sua noverit ire via Oderint dum metuant Pcreat mundus, fiat justiția Împărțiți și guvernați mana se spala pe mana Codul civic Cina de argumente nu în număr, ci în greutate dovada sid Se spune – mâncare iano Trebuie să asculți cealaltă parte Cuvintele atrag, exemplele trag El mărturisește o crimă care scapă de proces Corpus delicti Cu un scut sau pe un scut Grăbește-te încet Dreptatea se manifestă în răsplata fiecăruia după meritele sale Printre arme, legile tac Judecata trebuie acceptată ca adevăr Soarta este oarbă Legea este aspră, dar este legea Eliminarea cauzei elimină efectul Status quo-ul Soarta fericită ajută E bine acolo unde există acord Nu există a treia Trei alcătuiesc o cole Drept penal „Condiția fără de care nu există”, o condiție necesară Stabilirea corpus delicti De fapt, de fapt Drept privat „Un om de drept”, adică persoană competentă, independentă, independentă din punct de vedere juridic Nebunie de om la om Oamenii au tendința de a face greșeli „Om de drept al altcuiva”, om incompetent Pentru ca justiția să fie prejudiciată Ce este permis lui Jupiter, nu este permis taurului Subtilitatea juridică Ficțiune juridică Acte juridice precedent legal Am vorbit, am spus totul Știu că nu știu nimic Divide et inipera Manus manum lavat Corpus juris civilis Argumenta ponderantur non iiumrantur Vis probandi Dictum, factum Audiatur et altera pars Verba movent, exempla trahunt Fatetur facinoris, qui judicium fugit Corpus delicti Aut cum scuto, aut in scuto Festina lente Justiția in suo cuique tribuendo cernitur Silcnt Icgcs inter arma Res judicata pro vertitate ha-betur Fortuna caeca est Dura lex, sed lex Sublata causa tollitur efTectus status-quo Fortcm fortuna adiuvat Ibe victoria, ubi concordia Tertium non datur Tres faciunt colegiu Jus criminale Condicio sine qua non Fapte despre specie De facto Jus privatum Homo sui juris Homo homini lupus est Errare humanum est homo alieni juris Ne quid detrimenti foram capiat Quod licet Jovi, non licet bovi Elegantia juris Factio juris actiones juris lucru judecat Dixi Scio mc nihil scire CUVÂNT ÎNAINTE CUPRINS cinci CAPITOLUL I DISCURSUL PUBLIC CA TIP DE COMUNICARE ORALĂ Conceptul de discurs retoric public și principalele sale caracteristici eris giki Structura discursului retoric public Oratoria: genurile și tipurile sale Cultura discursului unui avocat: caracteristici generale CAPITOLUL FUNDAMENTELE ISTORICE ALE ARTEI GORBII Apariția și principalele etape în dezvoltarea artei vorbirii publice Clasici antici ai retoricii: Aristotel și Cicero Tradițiile rusești de oratorie Comitetele de organizare judiciară ruse de la sfârșitul secolului al XIX-lea - începutul secolului al XX-lea (scurtă referință) CAPITOLUL FUNDAMENTELE LOGICE ALE ORATORIEI Adevărul gândirii și corectitudinea formală a raționamentului Icoanele logice formale și utilizarea lor în vorbire Fundamentele logice ale argumentării ca procedură de vorbire Arta argumentării ca manifestare complexă a metodelor de argumentare CAPITOLUL FUNDAMENTELE LINGVISTICE ALE ORATORIEI Conceptele de „normă” și „stil” ale limbajului literar și caracteristicile acestora Tropii și figuri de stil ca mijloace expresive de vorbire în public Eticheta de vorbire CAPITOLUL FUNDAMENTELE PSIHOLOGICE ALE ORATORIEI Principalele componente psihologice ale discursului public Mijloacele și tehnicile impactului psihologic al vorbitorului asupra audienței CAPITOLUL FUNDAMENTELE ETICE ALE ORATORIEI Componentele morale ale discursului public Etica discursului judiciar CONCLUZIE VOCABULAR 